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产品名称 南阳公司企业如何利用百度贴吧进行网络推广？

公司名称 河南刘贵商务服务有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:融河矩媒
出具发票:支持
支付方式:支持/对公

公司地址 河南省南阳市卧龙区卧龙岗街道卧龙路经纬国际
1号楼810（注册地址）

联系电话 13323693821 13140513661

产品详情

百度贴吧完全是一种用户驱动的网络服务，强调用户的自主参与、协同创造及交流分享，也正是因为这
些特性，百度贴吧以基于关键词的比较广泛讨论主题，聚集了各种庞大的兴趣群体进行交流。

1、用户自主创建主题

贴吧的形式是任何网民都可以申请开设某个主题的“吧”。吧的数量是没有限制的，也可以是任何主题
。比如球类，可以有足球吧、皇家马德里吧、梅西吧、姚明吧等。只需要在搜索框里键入你需要的关键
词，就会立即进入相关贴吧。如图所示：

2、用户使用维护简单

百度贴吧有一个很重要的特点就是简单。页面简洁，注册容易，发帖快速，管理简单。对于新注册用户
的验证码机制有效限制了垃圾帖子的大量产生。发帖内容字数下限为“1”，可以畅所欲言，不用发帖前
选择帖子类别，用户几乎不用花时间熟悉论坛的功能就可以发帖交流。

3、网页速度快

百度贴吧还有一个非常重要的优点就是网页速度快。这是任何一个网站都应该重视的问题。网页打开速
度对访问者的心理会产生一定影响，一般认为打开速度较快的网站质量更高，更可信，也更有趣。

百度贴吧的营销价值体现

百度贴吧的发展，是在搜索引擎的基础上，加入论坛的因素，形成搜索社区，成为一个命题式的贴吧，
百度贴吧的出现让搜索引擎不再局限于技术行为，形成互动沟通的空间。



1、共同兴趣爱好者的聚集

在消费者心理上，百度贴吧做到了一个在搜索的基础上，让消费者找到了一个志趣相投的网络群体，让
他们有一个互动交流沟通的平台，可能都不知道对方的真实身份，但是他们的观点相似，让很多人能够
找到一个网络归属感。从消费者心理学上来说，百度贴吧的设立，符合现在生活中的大部分的心理，希
望沟通、了解、交流。

2、购买商品前的互动交流

一般的网友在购物过程中都会经历几个阶段:首先是选择商品, 查资料, 接下来通过贴吧交流,
来看自己的选择是否正确, 往往主动寻找相关论坛、社区，查看现有消费者的消费体验和信息反馈,
以此形成对产品的主观印象,评估其品牌价值。贴吧中及时、准确、同步的信息传递,
对网民来说是非常便捷, 也是非常高效的。

企业百度贴吧营销策略

百度贴吧而终的目标还是满足消费者的需求，整个百度贴吧的取向，就是从理性诉求升级到理性与感性
的融合，搜索引擎使人们获取信息快捷的方式，在获取信息后，人们还有网络交流的欲望，贴吧让人更
多的接触到有共同爱好的群体，而不局限于个人，而百度贴吧的挖掘，让单向的信息获取成为多向的互
动，无形中，这种搜索引擎社区能够促进人脑间的沟通、信息的挖掘甚至是更丰富的价值，让信息具有
生命力。

1、利用共同兴趣爱好引导消费者购买行为

这种虚拟社区是许多兴趣、爱好趋同的群体聚集交流的地方,各成员畅所欲言,
交流和分享共同兴趣爱好带来的快乐,
如有某一位成员写下某种商品的使用心得,通常会有很多人跟帖询问具体事宜, 看到一个成员买到的商品,
会引起更多潜在消费者的需求。每个社区成员都属于一定的参照群体,
当群体的成员拥有某件东西时,就会对他产生影响, 这样即使商品不是他所需要的,
他仍然会购买。企业可以通过制造共同话题激发成员的购买欲望。

2、巧用贴吧人 气转换价值

贴吧是聚集人 气带来价值转换的地方，消费者是比较好的见证人,其主动陈述的消费体验具有不可抗拒的
说服力。利用贴吧进行口碑传播，而且它的力量不容忽视。一是结合网络公关的独特性, 营造实际氛围。
二是把握公关信息传播的时间尺度,侧重于晚间上网的高峰期,采取空中“沙龙”的方式,吸引更多的受众
。三是网络公关的本质,应放在充分真实的基础上,所诉求的内容，必须是真切感人、完全以受众为主体的
, 以真诚亲善的诉求, 赢得受众的认同。
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