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在家创业更简单：全自动海外问卷答题项目分析？海外问卷项目+技术服务

重要介绍： 

微三云 100 多分销奖励模式支持所有系统功能应用 《数字化转型路线图》作者托尼�萨尔德哈 （Tony 
Saldanha）曾说，一次数字化转型的成功并不代表什么，重要的是能不能利用数字化探索出新 的商业模
式。托尼�萨尔德哈曾判断，企业正向第四次工业革命迈进。对企业来说，这意味着数字技术将会成为
新的产品和服务、新的运营方式以 及新的商业模式的核心。蒙牛集团 CDO 李总也指出，「业务数字
化」是系统项目；而「企业数字化转型」本质上是商业创新，是企业寻找数字化驱 动的新增长点，更
重要的是意识与观念。 微三云系统支持模式：热销的思购臻选秒杀模式、美丽天天秒链动 2+1
奖励模式，推三返一系统，共享购嗨购模式，乐分享模式，盲盒抢拍系统， 消费返利模式，共享 WIFI 
广告模式，有钱还众筹还债模式，全民拼购模模式、社交盲盒系统，盲盒社交电商系统、秒杀拼购系统
、泰山众筹模式， 太爱速 m 秒杀寄售模式，预售拼购模式、拼商抽奖模式、广告电商模式等应用营销
模式，区域奖励模式，团队分红／分红榜模式，积分奖励模式， 店铺奖励模式，绩效奖励模式，奖励
模式，一级／二级／三级分销模式、推广奖励模式，支持团队分红／分红榜模式、消费奖励模式，排队
奖励模 式，特有源码独立部署模式，支持任意多项功能组合，按需付费，随时补差价升级功能，可申
请软件著作权，可二次开发，让你的平台既能低成本 起步，又能随着发展随时增加应用功能！我们不
是仅仅卖给你一个固定模板的系统，而是给你一套终身无限迭代、随时升级新热门应用功能的系统， 
一套可以助你终身创业而无需更换系统的源码系统，一套让你拥有无限可能的系统。 东莞市微三云信
息技术有限公司 东莞市商二信息科技有限公司 东莞市莞云科技有限公司

一、立项依据。  1.海外问卷调查项目市场足够大：国外问卷调查属于跨境类的个人创业项目，在国外
很多五百/强的企业，公司在生产产品或者提供服务的时候，需要先拿到用户的反馈，这就是诞了问卷调
查行业。它通过几个到几十个问题的形式发放给用户，让用户主观意识去回答，公司通过对这些数据的
分析对比，以保证生产出来的产品更加的优质，或者是提供的服务更加到位，这就是诞生了问卷调查行



业。用户在回答的过程中付出了劳动和时间，公司就会给出酬金作为奖励，这就是问卷调查行业的盈利
点。在国外，问卷调查是很普遍的。据统计，在2020年美国的有奖调查发放了600多亿美元。加上2020年
的疫情爆发，很多的企业机构选择了用问卷调查，来了解当下民众的意愿。现在问卷调查项目发展的更
加成熟，2021年更是发放了800亿美金奖金，据行业/专/家预测，2023年将突破1300亿美金，成为万亿级
规模的行业。

2.项目需求及技术核心竞争力：近年来，在互联网迅速发展的背景下，各种各样的网络创业项目不断出
现。其中有一些网络创业项目存在诸多弊端，只能短时间做，也就是在它还处于红利期时做，一旦风头
过了，整个项目瞬间崩塌。更甚者，有一些网络创业项目，还不到几个月，就已经血本无归。相比之下
，近期爆火的国外问卷调查项目优势显著。低风险、稳定发展，即使中途退出，也不会造成多大的损失
，是适合人人都选择的好项目。

 

  为什么问卷项目长期稳定？在国外，一个公司要发展，必须做市场调研，才能更好地了解国外人的消
费心理，让公司健康发展。尤其是在疫情爆发时，一些小企业可能会面临倒闭的风险。因此现在对国外
疫情的公开调查也更大，出现了更多问卷，较比以前更有优势，行业潜力十足。现阶段，问卷调查已经
形成了产业链的性质，这也是为什么国外问卷调查项能持续下去的原因。而且现在这个项目还没有在我
国全方位的发展起来，现阶段闯关该赛道，正是zui 佳时机之一。值得注意的是，入局问卷调查行业zui
重要的就是采/集题目，只要找到有合适的题目，剩下的时间，我们只要每天坚持做问卷就可以了。但高
质量的题目往往是可遇不可求，困扰无数入行者。同时工作室的人员开资大，每台电脑需要一个人人工
操作，工作室一个月盈利非常少甚至亏损。

 

  针对上述痛点，技术方搭建出专业问卷平台，该平台具备专业的选题团队， 24 小时搜集、筛选、
测试高佣金以及高质量的问卷题目资源，实时更新题目，合/作/商可直接获取到zui 新的一手高质量题
目，节省大量找题的时间，所有工作时间投入答题，zui大地提/高工作效率。同时，利用CHatGPT自动生
成答案，批量控制100个账号同时自动答题，一个人可同时控制5台电脑，以前一个人手动一天只能完成5
0-80篇问卷，一个月收益只有3000到5000，采用我们智能化答题系统，一个人一天可以达到完成2000个调
查问卷，一个月收益自然在2万以上，再保守也不会低于1万一个月（除去第一个月培训和练习期），此
外，答题产生的收益，还可以在客户端兑换系统直接进行兑换并进行分佣结算，变现更加便捷，会员推
广分销收益更有保障！

 

  纵观多年国内外创业环境，试错成本着实太高，一步错，满盘皆输。海外问卷调查的出现无疑是创业
者们的发展福音，叠加趣海外等专业平台的持续赋能，为创业者稳步发展注入一支强有力的定心剂。自
动答题系统为技术方自主研发，具有较高的技术壁垒，同时申请了软著版权保护，目前技术为市场独/家
，并保持持续的版本迭代升级，越来越智能化，预计2个月后即将实现全自动录题和答题，更省人工，效
益更高。

 

二、项目答题工作室投资预算及相关费用：按15套系统计算1.项目系统费用：成本价9800*15套=147000元



（市场终端价15800元/套，zui低渠道运营中心代/理价9800元/套），邮箱号40个/套*15套*10元=6000元2.技
术每月长期成本A.科学上网费用18元/月，共5台电脑使用，合计54元/月B.美国IP地址：350元/月/套，合
计5250元/月

C. ADS网页多开模拟器：约500元/月,15台电脑同时使用D.技术方每月系统维护费：500元/套，合计7500
元/月

D. 题库系统每月使用费：300元每月合计：15套系统，总计13604元/月，平均单套成本907元/月3.工资支
出：3人，共1.8万，兑换客服及财务各1人共1万4.申请软著：2个*1000元，共2000元合计首期总投入：155
000元（不算电脑和网络成本，因为已经配置），每月长期开支41604元/月预算回报率：每天完成答卷提
交量，10个问卷*15套*40个账号/套=6000套问卷问卷通过率按zui低2%计算，每天zui低通过120个问卷每个
问卷zui低5美金，zui高200美金，平均按保守10美金保守计算兑换50元人民币每日收益预计6000元，每个
月工作22天，一个共收益13.2万剔除学习培训期第一个月不纳入计算，回本周期为1个月-2个月，收回投
资后，每月净利润预估能去到9万左右，招商收益更为可观。三.市场招商推广政策1、终端零售价15800元
/套，推广奖励20%2、铂金工作室39800元/3套，推广奖励10%3、钻石工作室57000/5套，推广奖励10%4、
招商运营中心：98000/10套，推广奖励10%四.管道收益：系统维护费（技术公司成本500元）客户收益抽
成12%，按zui低1万兑换收益计算抽成1200，利润700元/套，给推荐人提成20%计240元，公司净利润460元
/套五：配套系统明细1.ADS浏览器模拟器软件：实现20个窗口同时打开网页答题2.快连科学上网软件：实
现国外站点访问3.有道翻译软件：实现页面和问题、答题在线翻译4.录题答题系统主系统软件：实现录题
和自动答题，核心技术程序5.WPS文档软件：打开邮箱账号EXCLE文档用6.TODESK远程软件：比较好用
的培训用远程工具7.题库系统：用来获取问卷资源，核心资源程序8.豪猪用户端软件：谷歌邮箱登录代收
手机验证码

六、为什么选择我们

1、全国/首/家智能化答题系统

现在市场上问卷调查人工答题一天八小时zui多能做80-100套题，我们问卷系统实现智能化答题，一天答
题量可以达到500套题以上，通过量变实现我们的收益的质变。

2、答题智能系统释放人工

目前问卷调查人工手动一个人只能做一台电脑，通过智能问卷系统可实现一人超控两台电脑同时答题。

提供独/家题库

独/家题库，专人筛选题目，省去筛题时间，你只需登录系统答题即可，保姆式服务，省心省力。

3、培训及售后

 

结语：

  完整的培训流程，让你轻松上手开启赚钱之路，强大的售后能力，让你任何时候无忧。ChatGpt人工
智能+海外问卷调查答题系统，智能化答题赚钱！在家创业从来没有如此简单靠谱！快来打造你的真正
无风险的管道收益！



扩展阅读：

微三云系统更新优势：  平均每周上十个应用小版本迭代，比如 2021
年下半年更新的热销的思购臻选秒杀模式、美丽天天秒链动 2+1 奖励模式，全民拼购模模式、社交盲 盒
系统，盲盒社交电商系统、秒杀拼购系统、预售拼购模式、拼商抽奖模式、推三返一系统，共享购嗨购
模式，乐分享模式，盲盒抢拍系统，消费 返利模式，共享 WIFI
广告模式，有钱还众筹还债模式，泰山众筹模式，太爱速 m
秒杀寄售模式，广告电商模式等应用营销模式，每个月若干个应 用大版本迭代，每月平均都要增加 2-3
个新应用。  “所有的品牌企业将来势必都是科技企业，势必是数字化企业，势必是以数字来驱动的平
台型企业。”微三云商学院院长麦超两年前在零售论坛上 的预判已经成为事实。  笔者认为，头部的零
售企业在数字化进程当中势必会成就龙头地位，它们将天然形成平台化的布局。它们原来只是借助别人
的场，搭建自己的数字 化能力，当它所有的能力都具备了，它们就会变成一个给别人来提供服务的生态
。这一点在屈臣/氏云店模式上得到完美验证。
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