
保姆级抖店小店运营教程，新手看这一篇就够了

产品名称 保姆级抖店小店运营教程，新手看这一篇就够了

公司名称 武汉经天纬地人和信息技术有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 武汉市洪山区恒安路366号火星空间10层03号

联系电话 15207141239 15207141239

产品详情

目前，抖店小店一件代发模式zui大的优势就是，流 量管够，政策利好。

而且不需要直 播剪辑视频，也不需要租赁仓库，进货囤货发货。做一个中间商，低买高卖，利用信息差
来赚取商品差价。

玩抖店小店两年多时间，各种玩法都尝试过，当然也踩过 一些坑。

目前店铺数据基本稳定，不管是自然流还是达人带货，技术都非常成熟了。

下面是其中几个店铺zui近的实时成交数据：

言归正传，这篇文章从0到1给你梳理一下抖店运营教程。根据我们2年多时间的实操，想要做好抖店小店
，至少需要做好以下几件事情：开一个或多个抖店小店一个人可以先开一家抖店小店试水，时间和精力
足够的话，一个人也可以维护1~3家店。如果有团队，可以玩抖店小店店群。也就是同时开多个抖店小店
，把玩法放大。

开店需要提前准备好营业执照，身份证和银行卡，一张营业执照只能开一个店铺。没有营业执照的直接
去办理一个就行，很简单。

选品



做电商的都知道：三分靠运营，七分靠选品。产品几乎就直接决定了你店铺的成交额。产品的维度又包
括品类、SUK、价格、佣金、标题、商品详情描述等。再免费送你一份我们内部独 家的100个抖店小店蓝
海产品表格，实在不知道怎么选品的，照着这份蓝海选品表格去选也行,加右上角锋哥（备注：蓝海产品
）可领取。

上传商品，设置商品价格和佣金

产品选好之后，下一步就是利用上货软件上传商品。上传商品的软件推荐使用甩手上货助理、妙手和虎
虎搬家，在抖店小店后台服务市场都能找到。详细的上传商品步骤大同小异，不清楚的可以直接咨询对
应软件的在线客服。上传商品之后就是设置商品价格以及SKU参数、商品标题等。价格可以在批发价的
基础上*2+4/8左右浮动，具体的需要根据同行价格去做参考。比如拼多多商品价格是4.9元，那这款商品
你可以设置成9.9元（4.9*2=9.8），佣金比20%，一单赚3元。低价的产品建议直接批发价*2，做成引流款
，跑量。单价高的商品可以*2+4/8的去设置。抖店小店的佣金设置范围建议设置在20%~35%之间。在抖
店小店——营销中心——精选联盟——计划管理处设置，非常简单。另外就是商品标题和商品详情，标
题和详情里千万不要出现抖店、微信、秒 杀、第 一、zui.....之类的的抖店违禁词。这些都是抖店明确规
定不允许出现的宣传极限词。类似的极限词还有很多很多，强烈建议所有玩抖店的老板人手一份。完整
版抖店违禁词大全，可以加右上角锋哥免费领取。

联系达人带货

对于个人兼职玩家来说，如果产品优化的好，店铺体验分高，自然流 量产生的订单可能就足够赚点小钱
了。比如我们下面这个店铺，每天的自然搜索成交就有5000~2万元，一个月下来搜索成交金额30万+；但
是如果你是团队运作，想要批量放大的做，还是需要大量优质的达人去帮你带货。只要选品技术好，设
置的佣金合理，达人就会主动帮你带货。有了达人的帮助，小店爆单的几率就会大大的提 升，一件爆品
只要维持好，就能持续很长一段时间。卖出去的越多达人也是会赚的越多，当然我们赚的也会相对应的
越多。各求所需，合作共赢。找达人带货其实相对于自然流 量，对于新手来说其实要更简单一些。尤其
是没有电商经验的新手。因为你只需要去抖店小店精选联盟达人广场根据产品去找匹配的带货达人就可
以了。而且现在抖店的达人广场分类特别精细，还可以直接打招呼、发送商品去谈合作。zui大的问题可
能就是很多新手不知道怎么去跟达人打招呼，去建联，所以导致发送的信息都是有去无回。

下单发货，及时处理售前售后消息

终于到了抖店运营教程的zui后一步，也是非常重要关键的一步：下单，同时及时处理售前售后消息。下
单同样可以借助软件去拍单，拍单软件在抖店小店服务市场有很多，比较推荐店管家、逸淘，风速打单
这种。其中店管家、风速打单这种都是可以直接对接发货上家快速打单，不需要你手动去拍单，前提是
要提前联系好发货上家，然后绑定账号即可。售前售后处理一定要及时，因为直接影响到店铺体验分。
如果体验分低于4分，精选联盟会被关闭，店铺可能还面临着关店的风险。注意：每个商家有且仅有3次
开通精选联盟机会 ，如果被系统关闭了3次，将永 久不可申请开通精选联盟。店铺的评分，销量，用
户的口碑都会影响搜索权重和商品推荐的分类排名，所以，做好店铺体系化建设，在不久的将来，一定
会帮到你。以上就是抖店运营教程的基础流程，当然想要做好，里面涉及到的细节还有很多。新手其实
是不建议盲目开始的，因为太容易踩坑了。说起来简单，其实做起来都是细节都是要点。一个地方没有
做好，就会导致流 量上不去，店铺体验分下滑，店铺没有流
量，没有订单。尤其是新手，大部分新手因为没有经验，更容易走弯路走偏路，费时费钱还没有结果。



如果你也想通过抖店小店无货源模式赚钱，但又不知道从哪里入手；或者正在做抖店小店，但是苦于没
有数据，找不到突破口；再或者是有了一点小数据，还想要更上一层楼，实现收益zui大化；

建议系统学习一下我们zui新版的《抖店陪跑�小店运营全套系列课》——课程内容涵盖：

新开的店铺流 量怎么来?怎么冷启动?

无货源选品有哪些技巧和禁忌？

爆单之后，如何对接厂家发货？

店铺营销活动怎么做才能有效提 升转化率？

商品上架之后，价格、标题、主图、详情页等如何优化？

新店铺怎么做好全店动销，免费获取自然流 量？

达人带货玩法怎么批量化运营？

.........

这些更加详细、具体、细节的实操细节，在我们zui新的《抖店陪跑�小店运营全套系列课》里面都有。
什么是陪跑？ 陪跑就是所有学员都有专门的抖店无货源实操导师1V1的给你服务，有任何店铺问题可
以直接微信咨询，或者语音视频交流，效率更快！另外，所有学员，我们都给你提供带货达人资源、对
接达人话术、供应链、7天快速起店等等这些独 家内部的资源，你想要的我们都有。全网独 家，绝 对是
其他地方或者其他机构提供不了的。所以，不管你有没有电商运营经验，不管你有没有玩过抖店，有没
有开店，都可以系统的学习这套课程。我们有专 业的运营团队，帮助你快速掌握完整的抖店小店运营流
程及爆单赚钱方法，得到你想要的结果。学员爆单分享：我相信大部分人都是害怕自己学了没有结果。
但是我们从来不保证什么，因为方法都是一样的；能不能做成，更重要的还是看个人的执行力和投入的
时间精力。但是这两年，有太多太多的学员通过抖店无货源模式赚到了钱，甚至逆袭翻身。这里面有全
职宝妈，有上班族，也有本身就是做项目的老铁；甚至还有退休教师。他们相信这个赛道，并且愿意投
入一点成本和时间精力，赚点小钱。有位大哥现在店铺比我们还多，一年千万销售额。当然，这只是一
小部分；更多学员反馈，就不一一放出来了，感兴趣的可以随时围观我的朋友圈。关于课程和后续服务
，直接添加右上角锋哥(备注：课程）私聊了解。
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