
机械行业如何做线上推广？

产品名称 机械行业如何做线上推广？

公司名称 河南世耀诚实业集团有限公司

价格 .00/件

规格参数 套餐一:2000
套餐二:15000
套餐三:50000

公司地址 南阳市卧龙区工业路华龙广告二楼

联系电话 13140513661 18338218580

产品详情

很多客户在采购设备时，会直接在搜索引擎(百度、360等)上搜索，通过搜索来的客户干脆利落、成交率
高、成交金额大。但问题是搜索引擎的推广费过高，对于普通小厂是很困难的。

首先，制作网站不是简简单单找外包就可以的，对比东方泵业、熊猫机械的官网，自己的网站还差很多
。为了保证搜索引擎带来较大收益，需要满足条件：一个优质的官方品牌网站需要整洁舒适的网页模板
、清晰明亮的产品图片、详细的产品数据等等。

其次，搜索引擎的选择和广告费用是硬条件，花钱买流 量，花多少就是多少的流
量，企业可以根据自身情况投入，小编就不细说了。

好网站和好流 量，客户的访问率和回转率高是必然的，再加上好的管理和服务，新客户成为回头客也是
必然的。没有任何客户会错过好企业。

电商平台

对已经做了搜索引擎的企业来说，电商网站的流
量不会与搜索引擎重合，带来收益是分开且独立的。电商平台流 量的多少和品牌知
名度有很大的关系，企业选择电商平台推广后，结合品牌宣传，订单转化率会很高。

那么没有品牌加持，是不是就不能开线上店铺了呢？

小编认为，有品牌的工厂做电商网店，订单多销量高是非常正常的，无品牌工厂想要销量超过品牌工厂
是绝不可能的。所以无品牌工厂在现有资金下，比起高成本的品牌广告费用，选择低成本的仔细认真管
理店铺才是重要的。



比如，【商务信息网】的店铺管理：

(1) 装扮店铺，打造良好美观的店铺封面，吸引客户眼球，增加页面深度；

(2) 保证联系方式准确并完善，避免手机停机或手机号码错误等原因导致买家无法向您询价采购；

(3) 发布50种产品，产品名称和关键词字数越多越好；

(4) 产品信息准确完整，产品图片美观整洁，产品型号多且丰富，产品配件全；

(5) 重要的是填写产品价格，无价或是1的价格产品远远没有明价的产品询价量高。

自媒体平台

必须得说微信公众号和今
日头条。两个平台在发布文章的下面都可以放超链接，也就是说微信公众号和今 日头条是允许你推广自
己的产品的。微信公众号可以很好提高客户的粘度，发布的文章也有机会收录到搜狗里面。今
日头条是流 量属性，原创文章能更快被收录且流 量更高，平台也会优先推广原创文章。

另外，可以选择具有权 威性网站，不仅增加了流 量，还提高了产品和品牌的知 名度和影响力。例如，
人民网，商务信息网、新华网，央视网，央广网，商业百科网、中国新闻网，中国经济网，中国日报网
等。

品牌宣传

前三条是大部分适合机械设备的网络推广途径，从各个流 量平台投入，而终实现客户转化。然而品牌宣
传是触发购买的源动力其实是对品牌的认可。有了口碑和品牌，潜在客户才会更愿意下单购买。短期内
品牌宣传对网络推广的用处不大，但长期来说，对打造互联网营销是很重要的，且比较重要的是品牌会
产生溢价，所以品牌宣传必不可少。

SEO优化

(1) 网站结构扁平化

节省搜索引擎蜘蛛爬的时间，同时潜在客户浏览网站时更快找到目标信息。比如，

(2) 网站页面设置标题、关键词、描述

这是做网站优化比较基础的内容，如果网站没有标题、关键词、描述，那网站是不会有任何排名的。

(3) 原创文章

小编认为内容是一个网站的灵魂所在，不管如何优化网站，我们比较需要做的就是流 量转化为效益。怎
么提升网站的竞争力，靠的是内容和解决方案，更好解决客户的问题，才能得到更多客户资源。



(4) 网站内链

内链是指网站内部链接，合理设置网站内链能够提升网站搜索权重，而且能够提升用户体验。内链应该
遵循网站首页链向部分内容页；列表页链向首页，列表页链向相关的内容页；内容页链向首页，内容页
链向相关内容页。

(5) 外链

网站外链是指其它网站导入自己网站的链接，比如在新浪博客里的一篇文章加了一个超链接，别人可以
通过这个超链打开自己的网站，这个超链接就是外链。

小编认为现在外链权重越来越低，比起外链，小编更倾向于做原创文章和内链，当然适当的友情链接提
升权重也是可以的。
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