
郑州服装行业网络营销推广公司

产品名称 郑州服装行业网络营销推广公司

公司名称 河南刘贵商务服务有限公司

价格 .00/件

规格参数 套餐一:2000
套餐二:15000
套餐三:50000

公司地址 河南省南阳市卧龙区卧龙岗街道卧龙路经纬国际
1号楼810（注册地址）

联系电话 13323693821 13140513661

产品详情

受疫 情影响，各大产业经济连续受到了波动，各行各业都纷纷面临困境，想要突破市场环境带来的影响
，就需要寻找新的经济发展渠道。

随着近两年线上营销的热度不断上升，服装行业的老板们也纷纷把目光将线下转到了线上，利用传统线
下营销与线上推广营销相结合来补充疫情所带来的“空档期”。

01初步诊断，对症下药

由于全国各地疫情的反弹，生产经营进度也逐步放缓，市场需求也大不如前。伴随着人们的“足不出户
”。

由之前“买买买”发展成“只买有需求的”，此时服装行业老板需要及时找寻新的营销思路，来带动新
一波的经济复苏。

再加上一部分喜欢追求线下购买的用户，由于线下门店的闭店情况，也出现了偏差，消费频次逐渐减少
，间接地导致服装市场经济的下降。

02如何建立私域流 量池？

1.终端导流



建立私域流 量体系首先要做的就是搭建流 量池，流 量池的载体可以选择企业微信，那么流
量在哪？当然是商家能够触达用户的地方。

实体商家的主要引流渠道来源于线下，因此在引流时要注意把握终端店面的消费者。商家可以员工活码
工具生成导购人员的企业维信活码，将其制作成工牌、展架等线下物料，放置在门店显眼位置。

导购可以引导用户添加企业维信，也可以直接在展架、易拉宝等物料上点明添加导购企业微信可以获取
哪些福利，例如扫码添加立减5元、加微信回复关键词返现10元等，快速将用户统一引流到企业微信上。

2.线上运营

店面引流仅仅是做好私域流 量的第1步，接下来要通过精细化运营来进一步链接用户，提高与用户的信
任关系，为用户下一次消费做好链接和铺垫。

用户运营主要可以包括两个方面，朋友圈运营和社群运营。

朋友圈运营需要通过持续贡献有价值的内容，提高用户对你的信任度和粘性。朋友圈运营首先要做好品
牌的人设打造，包括定位、形象设计、运营内容等。只有通过内容不断与用户产生深度链接，才能让用
户更加信任你。

社群运营的主要作用有两个方面，首先是通过内容输出和活动触达来提升信任关系，营造良好的客群氛
围；其次是在线成交，通过社群运营可以让用户直接在企业微信群内购买产品，提供高价值的售前售后
服务。

想让以上两种运营方式都达到比较好的效果，关键在于对用户的精细化运营。

03选对企业微信服务商

从培训到落地执行

除了以上提到的两方面运营外，实体店想要做好私域流 量运营，还需要进一步扩大引流渠道，提升用户
转化率，并且结合公众号、视频号等自媒体矩阵，做好用户的精细化运营，实现线上线下一体化运营，
建立高价值的商业模型。

选择一家专 业的企业微信服务商，从方案到培训落地执行，帮助企业较大限度地利用企业微信的营销、
管理功能，让企业节约更多的人力成本、时间成本，深度使用到各类工具，发挥工具的比较大的价值。
我们针对不同行业做出更专 业、深度的服务，搭建一整套企业协同办公体系、文化建设体系、人力资源
体系、客户管理体系、运营体系、服务体系，让公司管理更便捷，让客户管理更周全！
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