
南阳装修公司如何进行营销推广？

产品名称 南阳装修公司如何进行营销推广？

公司名称 河南刘贵商务服务有限公司

价格 .00/件

规格参数 套餐一:2000
套餐二:15000
套餐三:50000

公司地址 河南省南阳市卧龙区卧龙岗街道卧龙路经纬国际
1号楼810（注册地址）

联系电话 13323693821 13140513661

产品详情

装饰公司为了获得更多客户，提高客户到店率，从而提升下单率，往往通过“线上+线下”营销相结合
的方式进行营销推广。

目前，很多装修公司的营销手段大多还是以线下拓客为主，线上拓客为辅。但是越来越多的装修公司已
意识到了线上拓客的重要性，纷纷布局线上营销。

融河矩媒调查了多家大中小装修公司，特总结了3大营销要点，希望对装企朋友们服务客户起到一定的借
鉴意义。

01 客户服务

装修也是一种服务，装修公司工作人员必须要有服务意识，注重客户体验感。不管是对待老客户，还是
新客户，都必须用心去维护，让客户有宾至如归的感觉。 

用心维护客情关系

用心对待客户，让客户感觉到用心和温暖，才能更好的维护客情关系。节假日可以适当的给客户送点小
礼品和节日祝福。

老客户转介绍

一般来说，老客户转介绍的成单率都比较高。利用互惠互利原则给到对客户来说力度足够大的优惠，让
他们觉得高性价比，如果碰到亲朋好友要装修，首先可能就会想到给你转介绍，且成单率较高。 



02 线上营销

短视频赋能

注册经营品牌官方抖音、快手、小红书等账号，邀请专
业团队（借力装酷网短视频赋能方案）帮助短视频拍摄及运营，打造品牌形象，做好品牌营销。

门户网站营销推广

建立百度百科、百度词条等品牌信息，投搜索关键词广告、定期发布品牌媒体文章，做好品宣工作。

微信朋友圈运营

微信朋友圈营销是目前主要线上营销手段之一，客户与你成为微信好友后，朋友圈大多都会去看几眼。

朋友圈是你给客户的第 一印象，第 一印象将是客户今后和你沟通交往的依据。朋友圈有利于进行价值内
容输出，提升团队形象，进行日常客户服务。

营造高质量高水平的朋友圈对个人形象和公司品牌形象有很大帮助。但是朋友圈不能每天刷屏，否则将
会导致相反的效果。

微博运营

注册微博官方账号，取一个能明确展示品牌定位的名字，多关注行业大V，经常在其微博下评论互动，
展示专 业有趣的形象，引起粉 丝关注。经常发布相关微博和视频，保证活跃度。

03 线下营销

线下营销主要通过开展各类活动展开。在这里需要记住一点：重要的不是便宜，而是优惠的价格让他“
觉得便宜”，那我们就成功了！

店庆活动

与周边店铺联合举办店庆活动，一年一次，以全年比较优惠价格和比较尊贵礼遇吸引更多客户到店。

节假日活动

掌握活动周期和规律，营造活动稀缺感，让客户感觉到专属礼遇，不要让客户觉得所有人都可以拥有。
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