
南阳服装公司网络营销推广

产品名称 南阳服装公司网络营销推广

公司名称 河南融河矩媒科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 套餐一:2000
套餐二:15000
套餐三:50000

公司地址 中国 河南 南阳市 卧龙区蓝钻星座

联系电话 18338218580 13323693821

产品详情

现如今，不少行业开始利用网络营销的方法。而对于服装行业来说，想要进行网络营销，要先有一定的
网络营销的思路。

首先,要根据服装的特点打造一个服装营销型网站，然后就可以以此为载体进行网络宣传推广。在打造营
销类网站的过程中要以销售力、传播力和信任度为切入点，并且要考虑搜索引擎优化方面的技巧，让网
站内容具有一定的深度价值。为了增加客户的信任度，可以将公司的品牌、荣誉证书、媒体报道展示以
及成功的案例经销代理商完美的展现出来。

其次,要确定网络营销的目的并对受众群体进行分析。服装类的网络营销大致分为三个目的：

1.通过网络的手段实现服装产品的批发;

2.通过网络的传播推广，让团体组组织以及企事业单位进行大批采购。

3.通过网络宣传提升自身服装品牌知 名度、强化企业的品牌形象，并且有助于线下销售。

通过以上3点，还需要对受众人群进行分析，确定该类服装针对的是什么样的人群。

根据对营销目的和受众人群的分析，选择适合的网络营销推广的渠道。以下是融河矩媒小编总结的五大
特点仅供参考：



一、通过搜索引擎进行网络推广

在国内，有问题找百度，百度作为比较大的网络入口，我们可以从百度这个搜索引擎入手。当然，百度
也是其他的服装行业经销商获取相关信息的重要入口。所以要做好关键词的优化和竞价排名。

二、通过行业性网站进行网络营销推广

有针对性的在服装行业网站进行网络营销推广。因为行业性网站上会聚集这大量的经销商和供应商，行
业性网站也是经销代理商获取信息的地方之一。

三、借助自媒体平台或新闻门户

现如今有大量的自媒体平台，如微信、今
日头条、搜狐自媒体等等，企业可以入驻其平台，定期对内容进行更新，从而来获得流 量和品牌的知
名度。

四、借助B2B平台

现在有很多不错的B2B电商平台如阿里巴巴、中国网库等等，这些平台也是经销商和代理商获取信息的一
个重要渠道，可以有针对性的选择利用。

五、其他辅助推广方式

通过其他如论坛、分类信息、即时聊天工具等做常规日常营销推广。

总之，在服装行业想要发展成为具有盈利模式的电子商务形态，还需要根据自身的品牌定位，受众群体
适时调整，制定出适合自己的营销推广策略。同时，做到网上批发销售和线下销售相结合，打通行业上
下游，连通物流系统。
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