
南阳汽车配件网络化销售营销推广公司

产品名称 南阳汽车配件网络化销售营销推广公司

公司名称 河南融河矩媒科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 套餐一:2000
套餐二:15000
套餐三:50000

公司地址 中国 河南 南阳市 卧龙区蓝钻星座

联系电话 18338218580 13323693821

产品详情

随着人们生活节奏的加快，生活习惯的改变，网上购物已成为不可阻挡的局势。小到日常用品，大到轮
船汽车，当然，汽车配件也不例外。汽车配件的网络化销售，对汽车配件生产企业、销售企业、维修企
业以及客户来说，都是一件非常有利的事情，终会达到一个多赢的局面。

1.汽车配件库存的有效管理

简单的来说，库存管理就是指企业对自身所有商品数量的管理。库存管理是库房工作人员的首要工作，
过去传统的理念认为仓库里的商品越多，则说明该企业越发达、生意越兴隆，现在则不同，认为零库存
是比较好的库存管理。汽车配件库存管理直接关系到汽车配件行业经营发展的兴与衰，甚至会影响到相
应品牌汽车行业的生存与发展。库存多，占用资金多，利息负担加重，需要承担巨大的风险。但是如果
配件库存过小，则会出现断货现象，导致无法及时向客户提供所需配件，而且需要经常进行临时的订货
，这样导致运营成本大大增加，而且更重要的是很有可能因为无法满足客户的订货需求而永远失去固有
客户。

传统的配件库房管理主要是通过书面形式的纸质材料来进行配件信息的记录与管理，库存管理人员需要
定期（每天/每周/每月）对配件的出入情况进行盘点统计。目前，许多行业还是这种传统的库存管理方
式。尤其是汽车配件行业，由于涉及到的汽车配件种类比较多，而且比较零散，若要通过这种方式实现
库存的有效管理，对管理人员的要求相当高，不但工作量大，容易发生错误，而且无法进行及时的查询
、统计和分析工作，不能很好地实时掌握库存的动态变化情况。通过计算机来实现汽车配件库存管理的
网络化，可以准确实时的掌握库存情况，对配件的库存量、销售量、销售额进行统计分析，能够很好地
协调库存量与资金的周转。

2.汽车配件信息的快速查询与传递



随着汽车种类的繁多，汽车结构的千变万化，在汽车配件行业中，存在着大量的信息，包括配件编号、
配件名称、适用车型、规格、价格、库存、客户名称、客户地址、客户经营范围、客户经营规模等一系
列信息。互联网能够快速、准确的查询并传递这些有用的信息到需求者。

汽车配件信息的精 确描述是对汽车配件销售工作的严格要求，也是汽车配件工作人员必须具备的比较基
本的职业素质。不同种类的汽车所用配件不同，同类汽车不同编号的配件功能也可能大不相同。配件信
息的细微差别就有可能导致购买的配件不能正常使用，对汽车本身功能造成损害，影响汽车的性能，甚
至危及到乘车人的生命安全。如电话销售，由于时间、工作环境、语音、语速、语言、电话业务人员数
量的限制等多种因素的影响，使得消费者从电话中了解到的信息有限，无法满足消费者的需求。同时，
加大了电话业务工作人员的工作难度和出错率。而且使得企业销售的种类和客户范围大大降低。

通过互联网，销售企业将汽车配件的所有详细信息都可以发布到网上，以便供客户不受时间、空间的限
制随时去浏览自己所需要的信息，若有问题再与工作人员进行在线咨询，这样大大节约了客户与商家的
时间，更重要的是保证了信息的准确性。

汽车配件销售企业通过互联网可以收集到客户的需求信息、意见与建议，结合自身，对客户信息进行分
析总结，属于销售企业本身问题而引发顾客的不满或者服务不到位，汽车配件销售企业需要进行整改，
吸取教训，提高服务质量与服务效率。若是生产厂家的问题，汽车配件销售企业需将这些信息反馈给生
产厂家。这样对汽车配件生产企业来说，可以分析发现自己产品的不足，能够了解客户的购买意向，及
时避免滞销配件的再生产或者生产扩大化，有针对性的进行生产与销售，赢得顾客的信赖，获得更大的
市场份额。

3.更加个性化的服务

“转变经济发展方式”、“以人为本”等是党中央多次高度重视的重大问题中的关键词眼。近年来，国
家对汽车、汽车配件行业的扶持政策明显，扶持力度加大。互联网能够很好地引起以往的经济发展方式
、销售模式、消费观念的巨大变革，使得汽车配件生产商、销售商、维修商、客户群体等利益链中的每
个成员能够享受到个性化、特色化的服务，使得彼此的距离拉得跟进，关系变得更为亲密。

商家将其产品信息发布到网上，客户只要在有网络的前提下，随时随地都可以通过网络查询、了解、咨
询商品信息、下订单、付款，不出家门在网上足以能够实现整个交易，很好的克服了时间与空间的障碍
。

网上多家销售商为不同车主、不同品牌汽车的维修商提供了多种选择，使得客户可以做到“货比三家”
。不同商家为了业务的竞争，为了抢占市场份额，为了回笼资金，为了增加销量，为了提升信誉度，会
不断推出新的营销策略，设计不同的优惠方式，客户通过网络可以及时的了解商家的动态与优惠信息。
这对客户与商家来说无疑都有共同的利益点。
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