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这两天很多直 播间直接被扣12分达人信用分，小黄车功能永 久封禁，号直接废了。

原因就是因为在直 播间抽免单送礼品。而且出现这种问题，是没有办法申诉解决的。如果你是在做直 播
带货，一定要听好了，我接下来要说的事情非常非常重要：315要来了，抖店现在出了一个新规，只要你
的直 播间免单和送的商品没有挂到小黄车上，详情页也没有详细解释，直接扣掉12分；严重的直接永 久
下架小黄车功能。如果要送赠品，一定要把你的赠品上架到小黄车里面，并且写清楚详情页的信息。如
果上不了，那在直 播的时候千万千万不要再提免单、免费送这个词，记住了吗？除非你做了官方活动报
备，或者你的店铺详情页或后台设置了买赠工具，否则抽免单、免费送这些话不能说，一说就扣分，查
的特别严。一定要把这条内容，转给你的运营和主播，引起他们的重视，千万不要因为这点小事把号搞
废了。另外，抖店zui近还有一个非常重要的规则变更，和咱们抖店小店商家也息息相关，那就是带货口
碑分规则又变了。而且本次带货口碑分变更针对的是人店一体的旗舰店商家。截图来自抖店电商新规执
行后，抖店小店旗舰店的带货口碑分直接就会变更为店铺体验分。就是不再像原来一样一个抖店的店铺
体验分，一个抖店号的口碑分。旗舰店只保留店铺体验分，带货口碑分的位置直接显示店铺体验分。这
个规则变更后，旗舰店开精选联盟链接给别人带货的就要注意了：如果别人拿你的链接乱搞，就会直接
影响你自己抖店号的分数，这个分数被降低之后，就有很多地方会受到限制。小于4.6分会影响千川投放
，小于4.5分官方活动报名会受到限制，小于4.4分，自然流的曝光会被一定程度的限制，同时无法使用超
级福袋。还有很多限制，具体看这个表：说完了zui近抖店直
播的两个新规，zui后再来说下2023年做好抖店直 播的2个风口；也是一样需要我们引起重视的！什么是
抖店电商的风口？抖店的风口就是平台今年想把抖店往哪个方向去带，那个方向就是风口。比如说2020
年的时候，这一年平台的目标是把大量爱刷短视频的用户给吸引到直
播间，所以2020年平台的风口就是拉停留，只要你直 播间能拉得住用户停留，不管你卖不卖货，平台就
给你大量推人。所以这一年那些玩红包卡广场的，玩截屏抽免单的都赚得很好。到了21年，平台已经不
仅仅满足于你把用户停留在直 播间了，而是希望能有更多的用户在你直 播间消费，把非电商用户变成电
商用户。所以这一年平台的风口就是转化率，不管你是高价成交还是低价成交，只要成交一单，他就算
一个转化率，就会给你推流；转化率越高，给你推的流量就越大。所以这一年玩AB链、玩低价起号的效
果都非常明显，都赚到钱了。当时有很多做珠宝的，就是靠一毛钱的珠宝大量放单做转化，平台就给了
几十万的在线流量，靠这一波做起了一些大的珠宝达人号，你们回想下是不是这样子？到了22年平台又



变了，只有转化率已经不行了，平台考核的重点是直 播间的人均产出，也就是GPM。所以这一年的低价
起号开始又不好使了，起号难度越来越大，起号成功率越来越低。但是一些聪明的商家开始借助付费或
短视频正价起号的，他们在这一年稳定的赚到钱了。这一波人很多是21年的时候，他们做自然流不如我
们的自然流，他做不起来，没办法了去试付费。zui后试出了一条稳定的路，成功了。所以说每一年平台
都有一个风口，而且这个风口每一年都会变化的。如果你还是不愿意改变用去年或前年的方法，今年还
想继续用，那一定是吃力不讨好，效果会很差。所以准确预测和把握2023年的抖店风口，直接决定了你2
023年是吃肉还是喝汤。2023年我们预测抖店的风口或者叫机会有两个，一个是流量的商业化，也就是说
大量的流量会被平台拿来售卖做免费，做免费自然流的空间越来越小。之前一路从淘系拼杀过来的商家
都知道，当一个平台发展到一定程度的时候，随着平台用户增量的鉴定，而商家数量还在不断增多，这
个时候就是僧多粥少，流量一定不够分。平台不可能让你继续白嫖他的免费流量，这个时候平台就会把
流量包装起来去售卖，即使还有少量免费流量剩余，一般也是会作为奖励分配给付费消耗大的商家。所
以2023年要勇敢的去拥抱付费，自然流的获取难度那么大，你都能玩得起来，你会发现付费后你会做得
更好，放大的倍率会更大。而且现在虽然是付费的红利期，现在的付费价格还是相对便宜的，以后只会
越来越贵。目前抖店上付费商家的数量30%都不到，也就是说还有大量的商家还没开始进入到付费大军
，当大家都开始抢费流量的时候，那时候你就会知道什么才叫流量贵，到那个时候没有实力的小商家真
的就很难找到出路了。2023年的第二个风口一定抖店商城货架电商，也就是我们前面给大家讲过的商品
卡流量。推荐阅读：抖店商品卡流量的5个小技巧，新手必看！
官方现在在大力推这个商品卡，而且官方的生态大会已经宣布了2023年货架电商销售额会占到整个抖店
电商的50%。官方既然这么布局了，他一定会把很多流量引到货架电商这一块。所以这部分流量如果你
不去抢，你就是错失了2023年一个非常大的风口。我们现在做的直
播间带货，短视频带货，这都属于内容电商。货架电商就是别人没通过直 播间，也没通过短视频，而是
通过搜索或者去抖店商城看到了你的商品卡点击下单的这部分销量。这部分销量明年要占到整个抖店销
量的一半，所以要不要去抢，你自己看着办。所以我再次呼吁，你的抖店还没有认真运营的，一定要把
抖店运营学起来，重视起来。不懂运营的，千万不要自己瞎摸索。聪明人都知道花钱走捷径，系统全面
深度的去了解抖店小店商品卡流量运营背后的底层逻辑和实操方法。关于抖店商品卡流量的玩法之前已
经分享过很多了，更加系统全面的抖店商品卡流量玩法，我都总结在zui新的《抖店商品卡流量运营》pdf
实操文档里面了。需要的童鞋可以随时加右上角锋哥(备注：商品卡）领取，有问必答！
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