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产品详情

涂料行业公司如何通过网络营销推广寻找客户？随着网络的普及，特别是移动互联网的发展，人们随时
随地可以上网了解信息，互联网对人们的消费习惯产生了明显的影响。在涂料领域，用户群体集中在80
后和90后人群，他们正是网络用户的主体，所以涂料产品开展网络营销将是不得不走的一步。随着越来
越多的企业接入互联网，开展线上营销，涂料行业里的各大企业也不甘落后，为改变现有的状况同时也
希望在市场上能有更多的占有率，所以，涂料行业里的越来越多的企业纷纷在各大线上平台上开展各种
线上营销。

涂料行业如何开展网络营销工作？涂料行业网络营销第 一步，比较常用的方式就是搭建自己的企业官网
，因为企业网络推广不能缺少网站建设，没有网站，那么线下经营的产品、企业整体信息和实力就无法
得到更好地展示。网站建设是为了让潜在用户充分了解企业信息，是互联网上的一张名片，因此建设企
业网站是很有必要的，企业有经济实力的话可以组建团队来搭建自己的官网，当然预算有限的话，也可
以找专 业的外包公司进行搭建，一定要量力而行。涂料网站上线后，可以到一些常见的平台发布带有公
司网址的信息，比如博客、论坛、分类信息、微博等。也可以做一些适当的SEO优化，让网站在搜索引
擎上获得自然排名和流量。如果想尽快获得客户订单，可以做一些付费推广，如PPC竞价，头条抖音推
广等。还需要做好的当然就是网上业务咨询接待这块，一定要做到专
业、热情、耐心，用心服务好每一位客户，相信业务量也会越来越好。

如果涂料公司如果没有足够的预算或足够的精力来运营自己的企业品牌营销官网，如何在网上找客户从
而获得订单呢？涂料公司能够独立打造自己的企业品牌营销官网当然比较好了，这样能够越做越大，越
做越稳。搭建属于企业自己的独立品牌营销官网，能够帮助企业扩展网络市场，更加有利于企业以后的
发展，同时还可以通过网络平台做零成本口碑营销推广。并且，涂料公司搭建自己独立的官网还能帮助
企业树立良好的品牌形象，品牌营销官网可作为企业在互联网展示平台上的品牌象征，同时独立的品牌
营销官网拥有属于自己的独立域名，更加有利于后期的推广，而且涂料公司可以对品牌营销官网的前台
页面进行更加精细的设计，增加营销创意广告和互动性等功能，获得客户的认可度。除此之外，涂料公



司可以尝试做一些别的网络推广方式。

第 一个 、QQ行业群推广法拥有几十个QQ, 每个QQ加入几十个群，每天每次发一遍自己的网站广告，那
么可以想象一下，一次操作形成的广告数量就是上万，效果不会太差，但是需要时间的精力。还有QQ的
群邮件也是一个很好的推广方式。

第二个 、软文推广法写文章，或者引用好文章，里面巧妙地加入自己的网址。一篇好的软文，发到公众
号、百家号、头条号等自媒体平台上，就可以等着流量来吧。好的文章发到好的博客，各大博客人气我
们都知道，养博客，以博客养站。高质量的内容，提交到网摘，被推荐的内容会带来不菲的流量。

第三个 、论坛推广法高人气的论坛是每个站长都喜欢的，多多的注册几个账号，发一些高质量的内容。

第四个、分类信息推广法利用分类信息发布平台，对产品进行宣传，知 名分类信息平台有：58同城、百
姓、赶集等，本身就是一个信息及商品的发布平台，潜伏着大量的准客户群体，也是商家不可多得的一
块宝地，适合电子商务型的企业进行产品推广。当然，还有目前比较流行的还是自媒体，视频平台，公
众号等推广方式，大家也可以去多尝试，看看效果。

涂料行业怎么做品牌营销

涂料企业不仅要有优质的产品和服务,还要有良好的营销宣传和口碑，才能使品牌更加深入人心。事实上
，营销宣传也是关于战略和方法。为抢夺市场份额，涂料企业除了注重创新，研发出满足不同消费者不
同的需求外,还需要进行品牌营销。毕竟，全国涂料企业和产品那么多，凭什么让消费者记住某家企业的
产品？

一、市场环境的分析

如今市场涂料产品繁多，同质化现象却十分严重，不管在涂料的用途还是包装上，大小企业的做法总是
如出一辙。但是也有部分企业洞察到了消费者真正的需求，如雾霾天气太严重，富思特致力研发吸霾净
霾的涂料新技术；室内装修污染令人担忧，嘉乐士推出除荃净味水性木器漆；人们想要一个绿色环保的
环境，晨阳集团专注于水性漆的生产⋯⋯诸如此类企业，都是洞察到了消费者真正的需求，找到市场机
会，进而采取有效的市场行动。

二、涂料产品品牌定位所谓的品牌定位，不仅仅是针对市场，更是针对消费者，而品牌定位的目的就是
要抓住消费者的心，实现产品销售。为形成企业的品牌定位，涂料企业需要洞察到消费者的需求，并且
根据时代的进步和涂料产品发展的趋势，引导目标消费者产生新的需求。为让涂料产品为消费者心中留
下深刻的印象，涂料企业需借助消费者的行为调查，了解他们的生活形态或心理层面的情况，从产品名
称、产品质量、技术、价格、包装、服务、形象、文化或者某种概念上塑造与众不同的个性特点，在消
费者心目中形成“唯一”的个性特征，形成品牌定位。

三、涂料产品定价策略企业进行产品定价时，必须考虑到市场需求、成本费用和竞争等多种因素。主要
定价方法有成本导向定价法、需求导向定价法、竞争导向定价法等。目前益利达涂料厂定价制度比较简
单，对任何产品都采取成本定价，只依靠这一种方法有时无法快速地适应多变的市场。

四、涂料行业需要创意创意，是指对现实存在事物的理解以及认知，所衍生出的一种新的抽象思维和行
为潜能。“创意”分为技术上的创新和传播上的创新。对于技术上的创新，主要是针对不同消费者的不



同需求，涂料企业研发和生产出新的涂料产品，以争取到更大的市场份额。

五、广告营销策略广告作为一种传递信息的活动，是企业在促销中普遍重视的应用比较广的促销方式。

1、设计制作宣传公司品牌形象和介绍产品的宣传材料样品广告(或产品说明书)，此项工作已经完成。

2、直邮广告：在地区筛选600-1000个重点目标客户，邮寄宣传公司品牌形象和介绍产品的宣传材料。要
求信封设计醒目、有吸引力,信函内容可读性强，使收信人对信函感兴趣。

3、报纸媒体广告：选择广播电视报或晚报，设计制作刊登广告。要求设计独特、新颖、醒目，主题突出
。

4、设立户外广告牌。或选择公交客车做车身广告。户外广告要求设计醒目、抢眼，一目了然。

六、产品营销渠道1、人员推销：由3-4人组成专职展开营销业务，对重点客户进行地毯式地推销，每人
每月上门推销走访客户20个以上，建立客户调访档案。

2、寻求代 理 商：制定有吸引力的代 理、代销政策，寻求经销代 理 商。

3、设置专卖店：在大型建筑装潢材料批发市场内设置2-3个专卖店或专卖柜台，进行产品专卖专营。

4、产品展示：有选择有重点地参加国内、省内大型建筑装潢材料的展销会、博览会。
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