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Facebook
有着27亿用户，是外贸公司开展社会
化营销不可缺少的服务平台。Facebook
仅次于谷歌的国外总**大的网站，相对于外贸公司而言以一块有吸引力的“赘肉”。

对于这样
强劲有前景的销售
市场，社交网络也变的兴起，许多出
口外贸和跨境电商公司知道了Facebook
运营的重要性，市场竞争也变的变大下去。见到大家都在找都想知道，Facebook营销的方案和方法，想
通过Facebook**订单信息转化。

，在这里给大家归纳了Facebook的主要功能，我都将和大家分享Facebook的营销方法

一、有关帐户

1.使用好几个账户协助**品牌曝光度

如同目前很多公司设立好几个微信公众平台进行营销一样，好几个账户营销推广更有利于公司**曝光率
。因此，你可以建立2个或是好几个帐户，一个拿来做知-
名品牌发布推广，其它的拿来做协助，点一下，访问，评价，分享等，各个方面**品牌形象曝光率。

2.塑造品牌有关信息连接

http://www.whaleskj.com/
http://www.whaleskj.com/
http://www.whaleskj.com/


在设计账号信息后，请保证您的账号封面图、头像图片和更多信息与您的知-
名品牌和产品有关。与此同时，公司概况能让用户看见你的网站地址，让更多人还有机会打开网址。

3.多账号安全性关联

为了未来避免账户因安全隐患账号被盗或是被封，除开遵循Facebook推广现行政策，挑选相对稳定的互
联网技术外，提议在初期**帐号安全设定，将好几个手机绑定安全性关联，设定好几个管理人员，便于
中后期取回来并解除限制帐户。

二、知-名品牌首页方法

1.针对不同顾客地区建立不一样品牌首页

建立一个首页，首先搞清楚，首页目的是什么？是营销推广公司、店铺或是商品？产品优势有哪些？我
们应该首先要考虑各种问题，创建一个首页，随后填写信息。假如你品牌影响力够大，你国外顾客群够
大，你能对于顾客地区制造不一样品牌首页。

2.参照地区设计风格设计品牌首页

知-名品牌首页设计应参考地域风格，鉴别客户**定位。知-
名品牌首页的名字应该和你的品牌或业务范围有关，那样比较容易吸引住潜在用户。

3.知-名品牌首页设计吸引眼球

知-名品牌首页设计一定要组合漂亮，具体内容需有营养成分，照片思路要清晰漂亮、歌曲要适合而且超
好听、短视频要自带光环，这样才可以造成更多用户点一下，乃至对自己的进一步关心。

三、公布方法

1.公布领域热门话题

在Facebook上搜索和产品有关的Facebook网页页面，并细分化这种特点。比如，按区域主题风格把这些
页面中的独特数据分享给自己网页页面。共享时，加上热点话题或者与商品有关标签。

2。公布公司商品信息

依据自己想营销推广的产品商品信息，在Facebook上搜索融合其他同行业Facebook知-名品牌首页商品信
息，把自己企业产品与业务也梳理细分为各种控制模块。例如地域、话题讨论、互动问答等，公布并分
享至你的首页，便于让顾客强化对品牌和产品的认识。

3.梳理一个标准图集

也可以根据剖析，查询用户更倾向于点一下哪一些图片， 能将这种照片，将提议你的公司丰富的产品照
片制成相册图，每一个图文解说携带商品链接。这可以吸引更多客户去点一下掌握，而且顺便营销推广
自己的同类产品。

4.常常在互联网上活跃性，同时维持升级

为了能让更多人关心你，维持你活跃性和全新是非常重要的。常常活跃性在社交平台的人，也能给他人
留有更难忘的记忆。此外，推荐你参加别人的共享与互动，参加各种各样有兴趣的社交圈，维持交流分
享交流沟通。



四、**技巧

1.应用Facebook收藏功能

明确目标客户与粉-丝，如果你想要寻找很有可能选购帽子的顾客，我们可以在Facebook左上方的搜索框
中检索“遮阳帽店铺”。再根据检索目标，相互之间发送短信，逐一加好友，邀约另一方关注与称赞你
的品牌首页。

2.点一下Facebook知-名品牌首页的粉-丝们

Facebook网页页面成立后，要不断创建技术专-业相关知识，吸引消费者，得到消费者肯定。

这取决于你你客户将会喜爱什么话题，你能先检索与自己的产品/业务流程有关的海外著-名同行业的Face
book网页页面，查询另一方知-名品牌首页的粉-丝们，并把这种粉-丝们作为朋友加上。这种粉-
丝们中有许多是你潜在用户。你能邀约另一方关注与称赞你的品牌首页。

3.邀请您的用户关注和称赞您的首页

从你已经拥有一个定顾客群体的前提下，你还可以通过Facebook知-
名品牌首页电子邮件被邀请的方法，邀约你的顾客来关注与赞你的品牌首页。

4.运用工作组**影响力

Facebook的群聊作用可以说是一个隐性的宝箱，由于群聊合乎Facebook的本质属性——十分社交媒体元
素。从家庭聚餐、团体共享、兴趣爱好俱乐部队及专-业探讨等多个方面，客户非常容易表现出了自身存
在感，从而形成对人群的极度依赖，更好地彰显了Facebook社交功效，或直接翻倍了推广和传播效果。

使用Facebook营销时会很多作用事需要你去渐渐地深入挖掘知道的，我们不断实践活动吸取经验，找到
比较适合大家企业品牌宣传方法。

海外渠道推广引流合作TG：@zunyi168
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