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网络推广的方法有很多，不同的方法各有自己的优缺点，经常需要多种方法综合去用，不能单纯地只用
一种方法，而网络是个虚拟的世界，到底哪些方法的组合比较适合自己、比较效需要进行长期的测试，
找到以后再加大这个组合的投资，把效果放大，这样才能达到事半功倍的效果。与传统广告相比，网络
广告有很大的优势，如传播范围广、不受时空限制、交互性强、效果可量化、能有效监控、投放灵活有
针对性、有文字语音视频等多种载体、费用相对比较低等。熟悉企业网站推广的推手们大略都知：搜索
引擎优化是企业网站中比较基础的方式，那么，除此之外，企业较为常用的免费推广方法还有哪些呢？

1、利用SEO进行推广

搜索引擎是互联网的一大奇迹，它使浏览者可以方便地在互联网这个信息大海洋中找到自己所需的信息
，也给信息提供者提供了一种受众广、针对性强且效率高的发布途径，越来越多的企业和个人都通过搜
索引擎来发现新客户，利用搜索引擎广告或者通过搜索引擎优化（SEO），使自己网站在搜索引擎中的
排名靠前，以增加客户发现并访问网站的可能性。另外，搜索引擎广告是需要向搜索引擎支付广告费的
，一般有固定付费和竞价排名两种。

固定付费是按年或月为单位，对固定的广告位或固定移动范围的广告位支付费用；竞价排名则是根据对
所选关键词出价的高低，对其网站进行排名，出价越高排名越靠前，并按点击次数收费，比较常见的有
百度竞价、Google竞价、360竞价和搜狗竞价。面对激烈的市场竞争，对现有网站进行SEO优化，融河矩
媒觉得是非常有必要的。

2、企业博客营销

以博客为代表的Web2.0概念有着很好的互动和沟通性，很利与网民的参与和发挥创造力，所以，企业也
可以通过企业博客的形式进行对内对外交流沟通，达到增进客户关系，改善商业活动的效果。



企业博客应该在建立之初就拟定发布规则和指南，包括不能泄露机密信息，不能发布可能危害公司声誉
的信息等等，以降低企业博客可能存在的风险。

企业博客的网络营销价值主要体现在几个方面：可以直接带来潜在用户、为用户通过搜索引擎获取信息
提供了机会；可以方便地增加企业网站的链接数量；博客是建立权 威网站品牌效应的理想途径之一。企
业可以和新浪、搜狐、网易等门户合作，在其门户上开辟自己企业的博客，也是建立权
威网站品牌效应的理想途径之一。

3、网络新闻营销

网络新闻营销也称软文营销，即企业通过一定的新闻策划，用新闻的形式描述产品、品牌或企业，达到
吸引消费者的目的。网络新闻营销具有鲜明的双重属性：与广告相比，它具有新闻属性，以热点话题或
新闻事件切入，与品牌信息产生关联，运用大量数据或事实进行信息传递；与新闻相比，它具有广告特
质，标题定位与内容描述都与品牌信息关联，以产生广告传播功能。网络新闻营销兼具可读性与可信性
，感染力和影响力大，社会关注度高。

在融河矩媒看来，网络新闻（软文）推广的优势主要表现在两个方面：

一方面，软文推广的投入相对比较少，相对与硬广告动辄上千万的推广预算，软文推广的成本几乎可以
忽略不计。

另一方面，用户对软文广告的接受度高，精心包装的软文往往很容易就吸引了消费者的眼球，增强产品
的销售额，提高产品的美誉度，达到品牌推广的目的（具体可查看融河矩媒《软文标题怎么写才有吸引
力》的相关介绍）。

4、免费软件营销

企业的网络营销目的就在于推销自己的产品，而低成本高效的推广产品的一个重要途径就是发布一款免
费软件，网民乐于下载使用免费软件，还乐于传播和分享使用免费软件的心得，如果企业前期通过免费
软件的方式，获得大量用户，那么就可以通过各类方法来挖掘这些用户的商业价值，实现企业收费软件
的销售。

5、网络广告营销

简单地说，网络广告就是在网络上做的广告，即利用网站上的广告横幅、文本链接、多媒体等方法，在
互联网上发布广告的形式。

与传统的媒体广告（报纸、杂志、电视、广播）相比，网络广告具有得天独厚的优势，例如传播速度快
、定位精 准、效果可量化评估、价格低廉等，因此网络广告市场以惊人的速度快速增长，网络广告的效
用也越来越重要。

网络广告主要有以下几种形式：

（1）、横幅广告；

（2）、文本链接广告；



（3）、内容相关性广告，广告内容与网页结合在一起，更新网页的内容而不是广告；

（4）、弹出式广告。

通过Google Adwords和百度推广等产品，企业可以网络推广拓宽传统软件销售量，例如，用户搜索某一
行业问题的关键词，在搜索结果中显示企业相关解决方案和产品，或者在一些知 名博客或网站做内容相
关的定向广告，将对这些内容感兴趣的用户吸引到企业的相关产品页面，也可以实现低成本的网络营销
。

如果广告优化的当，预算分配合理，则ROI（投资回报率）会很高。

6、QQ营销

QQ营销是通过即时通讯工具QQ来推广产品和品牌的一种手段。即时聊天做为互联网的一大应用，其重
要性日益突出，早期的QQ知识个人用户之间信息传递的工具，而随着QQ在上午领域的普及，QQ营销
也日益成为不容忽视的话题。一般应用方式是，在企业网站上设置在线QQ功能，这样，潜在的用户如果
对产品或服务感兴趣，会主动和在线的商家联系，由于成本低廉，深受网名的喜爱。

7、论坛社区营销

论坛营销就是企业利用论坛这种网络交流平台，通过文字、图片、视频等方式发布企业产品和服务信息
的一种网络营销活动。在论坛上进行营销，一般不能直接了当介绍企业产品服务，那样容易被管理员删
除广告。在一些知 名社区搞一些活动，形成线上线下的互动，定时举行在线会议或线下推广会议，交流
一些热门的开发技术知识或者应用知识，通过参与者报名所录入的电话等联系信息，寻找其公司相关的
商机（具体可查看融河矩媒《地方门户论坛或网站的引流方法技巧》的相关介绍）。

8、病毒性营销

这里的“病毒”不是指传播恶意的病毒，而是指发布有用、新奇、有趣、好玩、且与产品相关的信息，
使目标客户主动进行传播，借助口碑的力量，通过人际网络，让信息像病毒那样扩散，从而实现产品信
息快速传播的目的。

首先，要创建有吸引力、易于传播、且能与产品有效地结合起来的“病毒”；其次，得找到易感染的目
标人群，找到传播“病毒”的高效媒体（如大的社区、论坛、视频网站等），通过他们把“病毒”传递
给更多的人，这种推广方法实施难度大，但若能成功，效果绝 对是比较的。

另外，融河矩媒建议大家还可以提供免费的电子书、免费电子杂志、免费贺卡等内容，通过这些服务，
提供“公益”性的服务，附带地宣传了企业网站，电子书的内容要具有独特性，贺卡的内容和形式要让
客户觉得温馨，这样才具有病毒的特征，让客户自动帮助你广泛传播。

9、邮件群发

广告邮件目前大多都成了垃圾邮件，引起网民反感，但是，如果邮件群发做好了，效果是非常明显的，



几百块钱就获得上亿邮件地址，成本超低，几乎接近零成本，如果能够通过邮件带来一个客户，就赚回
来了。邮件群发，发送给有目标的企业地址，或者是自己的客户，这样才有针对性。

怎么做好邮件群发呢？融河矩媒推荐三个方法可以改进：

（1）、邮件标题吸引人、简单明了，不要看上去就像是骗人的。

（2）、邮件内容采用 HTML格式，排版要清晰。

（3）、邮件内容让人看了，有一种想采取行动的冲动。

10、事件营销推广

事件营销（Event Marketing)是企业通过策划、组织和利用具有新闻价值、名人效应以及社会影响的人物
或事件，引起媒体、社会团体和消费者的兴趣与关注，以求提高企业或产品的知
名度、美誉度，树立良好品牌形象，并而终促成产品或服务的销售目的的高 级营销推广方式之一。

事件营销，可以是企业借助一个事件话题炒作，扩大企业的知 名度，企业还可以借势网站的活动，如果
企业有实力，也可以策划一个网络活动，联合有影响的网站一起推广。

事件营销都有一个商业目的，但是这个目的一般都是隐蔽的，很多高明的事件营销甚至让消费者根本感
觉不到这是在做推广。
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