
抖店小店运营教程：保姆级抖店开店运营全流程（附抖店资料）

产品名称 抖店小店运营教程：保姆级抖店开店运营全流程
（附抖店资料）

公司名称 武汉经天纬地人和信息技术有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 武汉市洪山区恒安路366号火星空间10层03号

联系电话 15207141239 15207141239

产品详情

在过去的一年里，抖店电商有很多新品类崛起，加上2023年疫情开放之后，激发了更多人选择做电商创
业。

而不管是有经验还是没有经验的，都选择抖店这个超级流 量平台做电商。

想做抖店电商的人很多，但抖店电商怎么做才能赚钱，大部分人其实并不清楚。

比如：

开抖店需要哪些材料

开店之后要怎么做

平台的规则是什么样的

⋯⋯

我们做抖店小店快3年了，从无货源做到有货源，现在自营小店数据月销百万：



跟着平台一路走到现在，对平台的各种规则和玩法也摸得很清楚了。

找我们学习做抖店的学员，只要认证学习了方法的，基本都能很快出数据。

这是我们其中一个许愿，加入学习一个月左右，每天数据都是稳定在大几千。

更多的案例可以加右上角锋哥（备注：抖店小店）围观朋友圈的案例以及各种干货分享。

下面是根据我们的实操经验，整理的了
一份简易版抖店运营教程，看完之后你就基本了解了抖店的基本运营逻辑，知道该怎么做。

1、抖店小店基础搭建

选类目

新商家：家居饰品、创意礼品、个护家清、运动户外、、汽车用品、服装、母婴类目等。

有资质，有电商经验的商家：食品饮料、玩具乐器、鞋靴、箱包、服饰内衣、钟表配饰、绿植、生鲜等
。

根据自己的实际情况去选。

店铺基础搭建

这个动作很重要，是保证店铺后续正常运营的关键操作。

主要包括：绑定店铺官方号，开通小店所有支付方式；运费险可以根据自己的实际情况选择开通。

要设置偏远地区不包邮，或者偏远地区不发货的运费模板；开通精选联盟；完成新手期任务。

选品上货



选品方式有很多，官方的选品渠道都可以作为参考。包括抖店商品榜、蓝海商机、抖店行业榜单，自然
流 量选品榜单等等。

商品尽量垂直一个人群，上架数量以10-20个品为一轮，5天一个周期不断替换商家，整体维持在50-100个
品，不要重复铺货。

2、抖店商品细节优化

（1）不要错放类目(可能会封店)

（2）商品属性尽量完整能写都写

（3）材质能选其他就选其他

（4）货号不要用多多的货号，手打

（5）品牌用其他，不能用的不要做

（6）标题：不要写品牌词、极限词、违规词。关键词要完整，会影响搜索结果。

商品标题组合可以用：搜索下拉词+推荐词+千川潜力词+巨量算数搜索上升词。

（7）主图优化：不要出现品牌logo或者水印、不要模糊或者牛皮鲜。

主图第
一张用浅色背景有利于推荐、一定要有白底图、差异化，多平台找图，不要只用多多的图详情优化

（8）商品详情页：不要夸大功效、材质描写要有相关资质证明、不要出现人物肖像侵权。

3、抖店营销策略精细化运营

商品定价：多平台观察同类商品价格，同款商品上架到抖店区间东家公式参考：拿货成本X1.5倍+运费+
营销折扣（仅供参考）。



营销方式

限时限量购--针对引流品做秒 杀标；

商品优惠券--满减优惠做卡券动销入口

店铺新人券--促进新粉成交

商品拼团价--做拼团标

sku布局

如果是采 集其它平台的商品，sku不要全部搬运，控制在3-5款就够。

sku布局方式：引流款（价格低，吸引点击）；利润款（承接利润，同时具备一定性价比）；高价款（做
价格锚点凸显性价比）；必买款（价格性价 比高提 升整体转化率）

4、抖店动销破零

新品上架24小时内破0，至少成交1单，尽量做直 播动销，或者是搜索但动销，避免被清销量。

尽量不要用外面的鱼塘，容易被大规模清销量。

五、流 量突破稳定出单

新品破0后分3-5天动销10-20单，然后在电商罗盘看商品有没有入池，入池的曝光点击转化数据怎么样等
等，然后有针对性地优化，提高商品曝光和成交。

精 准打标：通过视频挂车做随心推投放。

六、体验分维护

店铺流 量和订单稳了之后，要做好商品好评、物流发货、售后服务等。体验分越高，店铺权重越大。



搞清楚整个流程之后，重点做选品，做流
量，让店铺稳定出单，然后维护好体验分，你的店铺大概率就是一个比较好的抖店小店了。

完整的抖店运营流程我们也做了一份思维导图和电子书，有更全面的抖店运营流程，看完你就知道到底
该怎么做了。

加右上角锋哥（备注：小店电子书）可免费领取抖店运营电子书和思维导图。

但是，如果你看完很多资料，还是不知道怎么让自己的抖店小店赚钱，不防了解一下我们的《抖店陪跑
�小店运营全套系列课》。

开店流程；选品渠道及策略；达人对接方法；商品卡流
量密码；动销全攻略等等，小店运营相关的全部流程，我们的课程里都有。

我们的服务模式是：红人星球专 业抖店运营团队陪跑一年。 

陪跑就是我们所有运营导师1V1给你服务，有任何店铺问题可以直接微信咨询，或者语音视频交流，效
率更快！

另外，所有学员，我们都会提供筛选带货达人资源的快捷方法、对接达人话术、找供应链技巧、商品卡
流 量玩法资料、7天快速起店等等这些独 家内部的资源，你想要的我们都有。

全网独 家，绝 对是其他地方或者其他机构提供不了的。

陪跑课程内容主要包括：

学习过这套课程的学员反馈：



不管你有没有电商运营经验，不管你有没有玩过抖店，有没有开店，都可以系统的学习这套课程。

2023年，抖店官方对抖店电商的布局，会延伸到货架电商，并预计未来货架场景会贡献整个抖店电商一
半以上的GMV，全域兴趣电商对于所有商家来说，都是一个巨大的机会。

用好货架电商，让商家可以在不直 播的时候也能有成交转化。

简单来说，抖店小店商品卡是趋势。

我们也在一直测试抖店小店商品卡流 量玩法，也会同步分享给内部学员。

总的来说就是，平台的zui新规则、zui新玩法，你都可以第 一时间从我们这里获得。

如果你想了解我们的抖店运营课程和后续服务，欢迎添加右上角锋哥（备注：小店课程）私聊了解。
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