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产品详情

抖店小店商品定价是直接影响成交的。

一般来说，如果商品有曝光，有点击，但就是没成交，大概率就是价格没定好。那么抖店小店怎么定价
转化高呢？给大家分享几个比较常用的抖店商品定价思路，再结合自己的实际情况去定价。1、参考同行
定价同样的商品，如果同行定价50才能够卖出去，你定价却定在80 ，100，那就很难卖出去。所以，商品
定价不能和市场价差太多。而且，定价的时候还要考虑优惠券，各种优惠策略，让顾客觉得买得划算。
另外，如果同行的利润都很低，你可以考虑换赛道，找竞争力没有那么大，但又有一定利润的类目去做
。当然，如果你有供应链，可以跟同行打价格战，就不需要换，你只要好好想办法出单就够了。2、简单
粗暴定价这种方法用的人比较少。商品上架之后，直接把价格订到300%的利润，然后开一个五折券，再
开一个新人专项券。如果没有流量，就再开一个限时限量购，多种优惠券叠加，刺激用户去下单。有一
些优惠券可以叠加，有些不能，根据自己的需求去设置就可以了。3、标品非标品定价标品的话，定价越
低，越好卖，但也不能低得太离谱。但一般新手不建议做标品，因为你没有货源就很难跟那些大商家去
竞争。然后是非标品，定价不一定要低。比如说做女装，价格太低了，成交的用户会比较泛，做到一定
程度之后会发现店铺评分很难稳住。所以非标品不用过于追求低价。因为人群标签也是有价格区分的，
你的店铺做高价展示，那用户也肯定是高价需求人群，只要你的商品价格没有脱离线下市场的定价，就
不会影响出单。比如说，一件T恤，你可以卖19.9，可以卖39.9，还可以卖99.9，实体店里还可能卖一百多
，不同的档位有不同的需求人。只要定价跟你店铺定位相符就可以。总的来说，抖店小店商品定价还是
要结合实际情况，不能一股脑的瞎定价，一方面要参考市场价，另一方面也要考虑到自己的店铺定位和
利润。前期店铺要引流，就不需要考虑利润，不亏就可以了。另外，我这里有一份产品毛利计算表，直
接套用这个公式去定价。有需要的老铁可以加右上角锋哥（备注：小店商品）免费领取。抖店小店商品
定价只是抖店运营中很小的一个环节，店铺要出单，要赚钱，还需要掌握更核心的运营玩法。比如，怎
么动销不被清销量，如何才能快速起店，怎么对接达人才能爆单等等。我们这两年做抖店小店，总结了
非常全面的核心运营玩法，自营的小店和代运营店铺都有非常稳定的数据：所以如果你有任何小店相关
的问题，都可以加右上角锋哥（备注：抖店小店）一对一咨询。
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