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产品详情

优 秀的商品标签有助于提 高店铺订单转化率、商品成交率。

抖店小店新店铺没有商品标签，没有人群，那我们要怎么样快速打标签，让店铺流 量入池呢？

一个方法教给你，都是干货，建议点 赞收藏。

首先你要知道，商品标签来源于访客进入店铺之后产生的浏览、点
赞、收藏、加购和成交行为，zui重要的因素是真实成交数据。

人群进入你的店铺之后呢？产生了这些数据，系统就会给你的店铺打上人群标签。

人群标签怎么打？

但是如果是新店铺，没有那么多跟自己店铺标签一致的人群，新店前期可以通过随心推去拉正人群标签
。

第 一步，打开巨量算数，输入类目词，比如女装，点击人群画像，可以看到具体哪个地区搜索量大，把
前面十个地区记录下来，再看看年龄和性别以及用户兴趣，全部记录下来。

第二步，打开小店随心推，选择商品购买、添加视频投放下拉，点击自定义设置，把刚刚巨量算数统计
出来的信息去选择性别、年龄、地区和兴趣。

然后投放成交，通过付费的方式来拉动小店的人群标签。这个方法之前讲过很多次，详细的操作步骤我
也整理成文档，需要的童鞋随时加右上角锋哥（备注；小店）领取操作文档。

商品标签怎么打？



商品标签是浏览商品时才能看到，如果到了这一步，就说明已经是意向客户。通常我会用四维合一方法
来打标签，四维是指：

第 一维度：主播嘴中频次zui高的词；

第二维度：头图中zui突出的词；

第三维度：标题文案中zui重要的词，

第四维度就是标签，四维统一，反复强调，就能强化消费者记忆，促使转化。

标签是弥补标题和头图及主播话术不足的补充，商品zui重要的关键词再来标签一遍，是使用标签强调产
品重点的zui基础标签使用方法。

如：主播在说衣服耐磨，标题中也有耐磨，图片中也有视觉传达耐磨，那么标签单独放大
打出产品耐磨，就是一个视觉强化的特征；

zui后，再强调一下商品标签要信息完整，要包含以下3个方面内容：

1 明确品牌，

2 明确品类，

3 明确描述产品的规格，外观，使用场景。

比如：龙牙第二代风神轻量便携棉服秋冬防寒保暖轻量上衣

给大家推荐一个商品标签的公式：品牌词+型号词+类目词+卖点词+功能词+商品词。

还有什么不懂的，欢迎随时加右上角锋哥(备注：抖店小店）私聊交流，有问必答！
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