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产品详情

经常有学员在微信上问我们，抖店小店到底是走达人模式好还是自然流量好呢？

今 天给大家看2个学员案例来说明这个问题。

下面这位学员，是零基础小白学员，从零开始起店到每天几十单几百单的全过程，大概25天。

类目是童装，起店方式用的是我们课程里面讲过的优惠券，亏本动销以及达人带货模式。

首先选品50件，标题原创，白底图做好，优化到百分百，这个时间大概花了十天左右。

选品是整个做店工作中zui累zui需要细心的工作，选品方法用的是同行截流，也是我们之前详细讲过的。

这里就不赘述了，感兴趣的老板可以加右上角锋哥(备注：小店）找我免费领取一份我们内部独
家选品核心方法文档。

然后就是用优惠券亏本动销的方式做了几十单，把体验分做出来，这个时间大概花掉七天。

zui后一步就是邀约达人，这家店没有用达人亏本动销的玩法。

一开始定的就是正价销售，采用截流的方式，同行卖100，我们卖99；同行30%的佣金率，我们35%的佣
金率；

然后做一下精选联盟搜索排名，基本上不用邀约达人，很多达人主动找到要帮她挂链接，要样品。

现在每天达人的销量是1000单左右，一单挣5元左右，也就是说一 天的利润在5000块左右。

扣掉退款，技术服务费，运费，险等等，目前每天的利润是在3000块左右。



这个案例就说明，只要选品选的好，扣掉达人的佣金之后，如果利润依然可观的情况下，可以用达人模
式，因为起店快，出单也快。

还有一个学员是兼职做店，不愿意去联系达人寄样，找达人带货。

所以我直接建议他主做自然流量模式，目前商品卡的流量已经占一半了。

下面是她店铺zui近的数据：

大家所说的自然流量，他是包含了商城的搜索流量，入池猜你喜欢流量以及商城的推荐流量，这些都归
属于商品卡成交。

也就是说除去短视频和直 播之外，所有的成交方式免费的流量都叫自然流量。

自然流量起店的玩法和达人模式稍有不同，但是核心还是选品。

产品是决定流量多少的核心。

品选好了，再去逐一优化商品主图、标题、详情页，评论区，营销活动等等这些细节。

具体的你可以参考下面三个核心步骤：

第 一步：入池商城

因为自然流量离不开商城，如果你的商品没有入池商城，就没有获得自然流量的门槛。

我们打开抖店后台，点击商城，找到商城展示准入，这里面会显示没有入池的商品。

 第二步，商品分层

这个商品分层是非常重要的，不同层级给你带来的流量效果也是不同的，从G0到G4，只有商品达到G2级
别以上才会有。

平台的流量倾斜以及其他权益，我建议是把所有的商品zui少优化到这儿的层级，当然层级越高，流量倾
斜也会越大。

优化方案，可以按照我们新版的《抖店商家操作手册》里面的内容去操作。需要的同学可以随时加右上
角锋哥(备注：抖店小店）免费领取。

第三步，搜索关键词

随着平台把商城放到首页之后，现在的搜索流量也是越来越多，而搜索流量是用户的主观行为，转换率
非常高，所以想要搜索流量曝光，必须要完成这一步。

首先进入到电商罗盘，点击搜索选择行业，搜索词我们选择搜商品行业可以选择到二级类目。

按词性选择搜索词的时候，下面会展示若干个搜索词，这些词都是当下的热搜词。



把这些热搜词都记录下来，这里面每一个词都会给我们带来流量，然后把记录的词组成一个30字的标题
，去掉重复的，把标题一定要写满，标题的写法在新版《抖店商家操作手册》里面也有。

按照我的这个套路去操作，自然流量的获取也是非常简单的，所以你的店铺在流量很低，一定要先停下
来把这三部曲完成。

更加详细的操作细节和注意事项，可以随时加微，找我免费领取我们内部独
家新版《抖店商家运营手册》。 
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