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一晃2022年结束了，2023年已经开始了！

今 天想结合我们自己抖店小店店群运营实际情况，浅唠一下明年抖店小店的趋势。

我们从2020年夏天正式入局抖店小店，算是第 一波开始做抖店店群的团队。

目前店铺已经30多家，也积累了数十个供应链资源合作，拿到了几个品牌授 权做旗舰店、专卖店。

红人星球自营抖店小店（部分截图）

前面2年，抖店小店玩法确实非常暴力，也很暴利。

只要你不过分，基本上平台会睁一只眼闭一只眼。像什么大量铺货，批量开店，软件搬运、S单、低价引
流...

很多人，包括我们自己，也在前面这2年都薅到了平台的流量，赚到了第 一桶金。

但是，今年被清退被判罚的商家，比去年也确实增加了。我估计增加了几十倍应该是有的。

因为今年平台开始规范化了，给你打个比方你就懂了。

你可以把抖店当成一个新成立的公司，因为抖店小店问世也没多长时间。

新公司刚成立的时候，是不是需要大量的招聘员工？大量的发布招聘信息，然后会让一大波人过来面试
，试岗？



过了试岗期，老板开始要淘汰了，淘汰什么人呢？

不守公司规矩，不听话，不好管理的，欺骗客户的，给公司造成损失的，有危险行为的人。

还包括一些耍小聪明的，耍手段的，投机取巧的，这个就像平台跟我们商家的合作关系。

去年、前年大量的让商家入驻，丰富商城的SKU，今年立规矩，教育商家。

淘汰了所有不守规矩的，大量铺货的，没有任何运营本事的，投机取巧的，数据造假的，S单的，大面积
的低价引流的。

今年的负反馈折磨人吧？让所有的商家哄着消费者来消费，直
播间的憋单套路的满天飞，这些意味着什么？

平台在教育商家，让商家更加规范化，懂得平台的规矩，不要扰乱平台的环境，给消费者提供好的商品
，做好客户的售后服务，不要引起投诉，愿意让消费者在平台上养成消费习惯。

你会发现，今年抖店小店后台的规则，实时在更新越来越多了，规矩越来越多了，该干的不该干的全部
都给你罗列清楚了，为什么？

因为它需要电商专 业化了，现在不光是我们上品，卖货，发货，售后，包括做一张商品的主图，都需要
规定你什么尺寸，具体要多少张。

一个尺码表都能给你做出高 级尺码表，普通尺码表，智能尺码表。

所以明年抖店小店的趋势，一定是优质的商家，专 业的商家，才能在这个平台上存活。

未来抖店小店商家能活下来的无非就这么几类：

一是有稳定供应链的商家；

抖店确实是一个非常吃供应链的平台。因为抖店电商对于物流，对于退换货，对于产品的指标考核特别
特别的严格。

二是品牌方；

三是有自己流量资源的商家；

那什么是有自己流量资源的商家呢？

给你讲个案例就清楚了。

比如说卖牛肉丸的抖店小店卖得zui好的就是@打丸哥，为什么呢？

因为他有大把的粉丝资源，随便发一条短视频，就有无数粉丝下单，并且复购率相当高。

而且他的直 播间每天几乎24小时不间断直 播，当然几乎是请的主播出镜，本人不出镜，然后授
权了很多达人号专门卖他的牛肉丸。

打丸哥这个团队，其实只做了简单的三步，也是很多人忽略了三步。



第 一步，打造复购率高的一款单品；通过短视频打造人设IP，形成自己的流量资源；

第二步，打造自己的品牌，牢牢把控单品的品质，也只有单品才有可能zui大程度的保证产品质量，整个
团队把全部时间都放在同一个单品身上，才有可能锻造一款无可 挑剔的产品。

第三步，让自己成为一个强供应链，发展很多达人成为自己的分销商。所以大家千万不要被各种抖店小
店玩法搞懵了，各个动销方法研究来研究去。

ps.想要供应链资源，或者不知道怎么获取品牌授
权的商家老板，也可以随时加锋哥(备注：抖店小店）私聊交流，有问必答！

很负责任的告诉大家，所有你听到的动销玩法都会过时，或者都会被平台打压，但是唯一不会变的就是
做电商的本质，以商品为本，以服务为本，以物流为本。

你看抖店小店店铺体验分只考核这三块你就明白了，所以我们要把重心放在险品、客服、发货速度这三
块。

明年的流量也一定会更加精 准，因为前两年已经打下了坚实的基础。

今年的数据，在口罩这么严重的情况下，物流停滞这么多的地区，平台的GMV就在电商板块完成了150
亿，比同年增长了27%，可以想象一下明年的数据，肯定会更加惊人。

下面这个截图是我们zui近几个店铺免费商品卡（不包括达人带货的数据）流量的成交；你可以想象一下
抖店的流量有多猛。

明年你想跟着平台一直走下去，想做好你的抖店小店，靠软件搬运，软件解密，软件自动拍单，解放双
手去躺赚；七天爆单，15天起店，就这些东西，明年肯定是活不长久的。

为什么？

因为你在扰乱抖店的生态环境，所以你现在想入驻抖店小店，你要具备什么能力？

专 业的选品能力，专
业的运营能力，包括上架精细化的优化能力，以及把你的商品投放到精选联盟里去链接优质达人、精
准达人的能力。

会分析达人的直 播间，会看小黄车里的排品，以及熟悉平台的各项指标，各项规则，会做店铺的转化率
，能承接的住流量，当你越专 业的时候，你拿到的资源就会越优 秀。

特别是现在的抖店，电商板块依然是稀缺的短板，因为在现实生活中，你随便做个生意，开一个奶茶店
，投资可能就需要大几十万。

在抖店创业做电商，你只需要一张营业执照结合+保证金，整体投资也就才1W左右。

结合整体的大环境来说，在抖店创业做电商，优势是成本低，流量大，无论你是做副业还是做主业，都
是非常不错的选择。

那明年抖店小店到底还好不好做呢？



你应该也看到过，一台电脑一个人每天销售额上万，一个月直接几十万，或者是一个团队开了几十家店
，销售额直接干到上百万。

但是你可能也看到过，有些人开了抖店小店，几个月只卖出去几十单，甚至连一单都没有卖出去的人。

这些情况，都是真实存在的，为什么差别这么大？

有的人就是盲目看了一些视频，做了一些功课，觉得摸清了抖店的逻辑，然后开通了抖店小店。

殊不知做的功课，就是一些皮毛，真正的核心店铺优化、商品优化、全店联动，根本就不懂，甚至连后
台的数据怎么看都不知道。

像这种情况去开店，想要爆单简直比中彩票还难。

而有头脑的人做店，都是从0到1，先系统的学习了再去实操。

这样就能少走很多弯路，说白了少亏钱。

所以，如果你想靠抖店小店活的长久一点，赚的更多一点，我的建议是千万不要一拍脑袋盲目开干。

玩死的几率太大了，浪费时间、人力、物力、财力。

稳妥的起店方法除了对大局观的认知和了解，更重要的是系统的学习和实操。

对于新手来说，如果能够抽时间把我们新版的3万字的《抖店商家运营手册》以及几个核心思维导图看一
遍，搞清楚，起店是没有问题的。

很多兼职玩玩的新手商家，就是按照我们手册和思维导图里面的思路去操作，也能在半个月、一个月之
内起店并赚到钱。

需要手册和思维导图的童鞋，可以随时加右上角锋哥(备注：小店手册）免费领取。
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