
大连专业代写商业计划书，合作计划书

产品名称 大连专业代写商业计划书，合作计划书

公司名称 河南睿之慧企业管理咨询有限公司

价格 .00/件

规格参数 商业计划书:合作计划书
投资计划书:投资报告
全国:商业报告

公司地址 河南省郑州市金水区姚砦路133号金成时代广场3
号楼1单元23层2301号

联系电话  15036000801

产品详情

   商业计划书是创业者与投资者交流的载体，一份制作精美、言简意赅和内容丰满的商业计划书，是
打动投资人关键的一步。创业者在选择投资机构的时候，需要对投资机构进行深入的调查，因为投资机
构也会有自己专注的行业，比如有的投资机构专注于医疗大健康，有的专注于互联网，有的专注于汽车
交通等。

投资者不可能了解所有的行业，熟话说隔行如隔山，对于投资者没有涉及的领域，他们的认知也是有局
限的，同时还需要查看投资机构过去的投资业绩，是否有什么黑历史，以对投资者的实力和风格有大概
了解。如果创业者不去分析投资机构的背景，不管不顾的什么钱都拿，一定会在后期产生很严重的问题
。创业者在深入了解的投资机构之后，接下来就要准备一些信息给自己背书。背书的本质在于获得投资
者的信任。如果创业者有过成功的项目，那么创业者的很容易得到投资者的信任。

    商业计划书主要包括以下几点：

1. 公司介绍

公司介绍需要介绍创始团队的主要构成，过去的成功项目经历，团队的股权结构等，重点突出以前干过
什么成功的项目，你是如何抓住这个机会，并且把竞争对手甩在了身后的过程。

在初创期，创始人能够占据超过50%以上的股权，这样对公司有足够的控制权。还需要介绍公司是否有
员工持股计划，管理人员的激励计划，因为创业团队大的财富就是员工，如果激励员工，是投资比较看
重的。

2. 行业情况

该产品市场前景和市场规模空间有多大，投资人关注市场规模是否足够大，是否是趋势性行业，因为投



资人不会投昨天的项目，因为那些都已经和自己没关系了，新的机会一定是出现在旧机会之上的。他们
也不会投的项目，的项目已经是一片红海了，竞争会非常地激烈。

3. 商业模式

商业模式需要介绍团队的价值主张、核心能力以及未来的盈利模式等。核心能力包括是否足够高的护城
河。如果竞争对手或者大公司来做这个项目，自己的竞争优势在哪里。

4. 产品介绍

介绍产品的主要优势，有什么特点，投资人关心的问题之一就是产品能否以及在多大程度上解决现实生
活中的问题，或者能否帮助用户节约开支、提率以及有足够多的购买欲。

5. 产品数据

介绍产品当前用户规模、付费转化率、获客成本、客单价等数据。如果是天使轮那么需要有数据证明项
目的可行性，如果是成长期那么需要有数据验证项目的盈利情况。

6. 财务状况

介绍司在过去的基本财务数据。包括主营收入、主营成本、主营利润、财务费用、净利润、补贴收入等

7. 计划

需求要写得非常明确。过往的情况，资方是谁，这一轮要多少钱，出让多少股份，的钱用在什么地方等
。要说服投资人你的资金使用是合理的。再强调一次，不是越多越好，符合公司的发展规划才。需要多
少钱，这笔钱用多长时间，拿到钱之后能达到什么样的目标，要有合理的规划，这些是创业者在见投资
人之前就要想好的。

8. 未来计划

做一个简单的发展历程时间轴，提炼出关键性事件，何时立项、何时上线、何时获得，何时数据有大的
增长等。

    商业计划书，就是创业者找到了有潜力的市场，并且有核心能力占领这个市场，现在缺少资金，只
要资金到位，未来能发展成什么样，投资者能获得什么。
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