
构建政府舆情监测平台

产品名称 构建政府舆情监测平台

公司名称 江苏金鸽网络科技有限公司武汉分公司

价格 200000.00/1

规格参数

公司地址 湖北武汉街道口未来城C座710

联系电话 027-86647010

产品详情

 

一、构建政府舆情监测产业联盟目的和意义

该平台基于云计算理念开发，以SaaS模式为行业用户提供完整的解决方案和服务，从产品技术和架构两

个方面，以顾客价值为中心，支持对商业模式进行创新，通过构建独特的商业生态系统，使价值网中的

各个角色和联盟成员，在既定的规则和关系中，以独特的商业价值去获得持续稳定的经济效益，实现政

府舆情监测行业的产业价值分享，从而达到联盟成员共生共赢的目的，奠定可持续发展的业务基础。

本行动方案的实施，将以分布式的联网方式，建立起面向政府客户应用的全国性的舆情监测网络，形成

一个以舆情监测业务为主，咨询、数据挖掘服务为辅助的新商业生态价值网络，让直接客户以较低的使

用成本，获得网络舆情监测的完整解决方案，从而颠覆现有市场格局，快速占领市场，意义十分重大。

二、操作方案

1、联盟系统角色定义

l        

江苏金鸽:规则设计，以及互联网舆情监测平台软件提供，技术支持、系统集成和运行、升级维护。

l         联盟成员：区域平台构建、市场开拓和客户关系维护。



l         政府客户：功能和服务使用者，平台价值来源。

2、授权形式：区域独家授权方式。

3、业务模式：组建产业联盟，采用SaaS模式，在当地联盟伙伴共同参与下，建立基于地域SaaS模式的互

联网信息搜索与监测系统平台，以垄断当地舆情监测业务。

4、方案优势：

我们的产业联盟方案，与传统市场销售模式相比，差异化竞争优势十分明显：

l         市场竞争价格优势：传统单套舆情监测系统价格偏高，客户接受力度小，而区域舆情监

测平台可以为客户提供较高性价比的服务，在满足客户需求而的同时，降低了客户一次采购成本，客户

非常容易接受，进而能够发展更多的客户。

l         利润空间最大化：目前市面上有的SaaS模式、产品分销模式，与代理商采取的是一次提成

的方式，大部份利润被软件提供商占有，以后每年产生的利润基本上与代理商没有关系；我们的产业联

盟方案，采取较低的价格包干制，充分保障联盟伙伴利润的最大空间，以实现产业价值分享。

l         可持续收益保障：传统模式交易结束之后，代理商收益即结束，而我们的产业联盟方案

，联盟成员作为区域平台独家运营和服务提供商，始终手握客户资源，采取每年收费的方式，可以为联

盟伙伴长期提供可持续的稳定收益。

l         区域产业价值独享：我们的产业联盟方案，降低客户一次拥有成本，且采用区域独家授

权形式，实行费用一次包干制，将大部份权益让与代理商获得，有利于充分发挥联盟成员的积极性。 

4、合作方式：

方式一：自主管理平台

l         联盟伙伴首期投资：20万元，购买两年的平台软件授权使用权利；

l         联盟伙伴自己提供：服务器及光纤；

l         我方提供：地域SaaS版舆情监测平台软件，帮助建立属于联盟自己运营的舆情监测平台；

l         两年之后续费：15万/两年；

方式二：江苏金鸽托管平台

l         联盟伙伴首期投资：25万元，保证系统运行两年；



l         联盟伙伴提供：无；

l         我方提供：地域SaaS版舆情监测平台软件、独立服务器及光纤，帮助建立和托管属于联盟

自己运营的舆情监测平台；

l         两年之后续费： 15万/两年；

三、联盟成员价值或收益

1.       SaaS平台直接收益：市及各区县政府机关单位，每单位2-3万/年。潜在目标客户：市委宣传部

、区委宣传部、县委宣传部、工商局、质监局、环保局、城管局、交通局、劳动局、物价局、水利局、

建设局、司法局、卫生局等每区域至少30家以上。

2.       一些特殊部门如公安、安全、检察院、法院、纪检监察、组织部等部门，因工作特殊性，可

以购买单套独立系统，江苏金鸽给予最优惠的代理价格，以保障联盟成员的利益。

3.       补贴收益：区域平台建好之后，联盟伙伴可向当地政府申请专项资金补贴20-50万，有专项资

金补贴的部门有经信委、发改委、科技局等。（不同地区政策可能有差异，视当地实际情况和联盟成员

协调能力而定。）

4.       间接收益：可凭借本平台快速提升联盟伙伴在当地的知名度，建立与政府单位的紧密联系，

有利于联盟伙伴其他业务的开展。

5.       与代理他人的SaaS平台相比，自建平台基于SaaS模式提供服务，可以垄断区域市场，而且客

户始终掌握在自己手中，按年收取服务费用，为联盟伙伴提供了可预期的持续发展动力来源。

6.       江苏金鸽提供的其它增值服务和软件产品：金鸽企业竞争情报搜集与分析系统软件V2.0、金

鸽科技计划管理系统软件V1.0等。

四、收益模式比对

以代理他人舆情SaaS平台或自建舆情SaaS平台两种情况，在当地开展舆情监测业务服务收益比较：假设，

两种模式每年都发展直接客户20家，每个客户收取2万元/年的服务费用，第二年也稳定在20家客户：

  
模 式

  
投 入

  
收 益

  
与江苏金鸽合作，自建SaaS模
式的政府网络舆情监测平台，
在当地区域的业务

  
舆情监测系统软件

  
20万/两年

  
直接客户收益

  
80万/两年

  
硬件

  
3万

  
补贴收益（当地有的
话）

  
20万

  
光纤

  
3万/两年

  
间接收益

  
20万/两年



  
合计

  
26万/两年

  
合计

  
120万/两年

  
代理其它公司建立的SaaS模式
的政府网络舆情监测平台，在
当地区域的业务

  
无需任何资金投入，只需签订代理合同，
按照最理想的30%返利政策计算（一般第
二年没有或很少，因为客户不在代理商自
己手上）

  
20家客户×2万元/年×30%×2年=24万/
两年

从以上对比不难发现，两种模式的收益相差很大，唯一差别在于：第一种模式前期有必要的投入，须承

担一定风险。

五、奖励政策

为更好的支持联盟伙伴市场开拓，使联盟伙伴获得最大的收益，以充分调动联盟成员的积极性，江苏金

鸽对此还专门制定了奖励政策，即联盟伙伴建立起自己的区域网络舆情监测平台并正常开展业务后，每

增加五家客户，我们将向联盟伙伴奖励1万元，合作伙伴可凭销售合同、客户付费有效凭证向江苏金鸽提

出申请。（此奖励两年内最多不超过5万元。）

六、平台推荐配置

1、硬件配置：

服务器：R810，四核CPU，8G内存，500GASA硬盘

短信猫:(手机SIM卡)

操作系统: Ubuntu 10.10

数据库: MySQL 5.0

2、环境要求：

至少10M带宽

3、联盟成员权限：

系统标准配置支持200个采集目标，100个监测专题。一般区、县职能部门配置10个采集目标、5个监测专

题就可满足需要。系统可支持标准用户20-30个。代理商可以管理终端用户，可以根据不同用户的需要，

给用户授权监测目标数、监测专题数及使用时间。

4、终端用户权限：



终端用户经代理商授权后，可以创建指定数量采集目标、监测专题，可以查看全国、本地热点，检索本

地信息，可以设置预警方式、推送舆情通知。
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