
徐州教育美业线上裂变营销低成本拓客新模式

产品名称 徐州教育美业线上裂变营销低成本拓客新模式

公司名称 河南易地推市场营销策划有限公司

价格 100.00/件

规格参数

公司地址 河南省郑州市金水区东明路187号C座6层608-B14
号

联系电话 19937869661 19937869661

产品详情

客流少、成交低，传统门店如何自救，打造智慧门店有

用吗？

客流少的话，一定要想办法去带来更多的流量，线下地推是比较合适的方式，线上老客户去做转介绍，
裂变也是非常好的方式。

成交低的话要考虑一下是不是销售成交方面的技巧缺失，缺失的话这方面一定要加强，另外从客户到店
，然后去做服务，去做成交，然后整体的一个流程都要合理的安排好。

其实都是有非常多的细节就是不断的总结，优化调整的过程，就是每一周会比上一周要好，每一个月会
比上一个月好，慢慢的然后你都能找出一定的方法，但你不去实践，不去尝试，不去总结，不去调整，
你总想去求一种快捷的方式，它是不存在的。

社群营销作为新颖的手段，可以赋能给传统门店，不仅能够做到店用户、老带新裂变，线上部分还可以
做预售和成交，引导到线下做品牌的升单和销售，是可复制的商业模式和机会。

易地推线上裂变营销低成本拓客新模式

1、了解活动内容和详细活动步骤；2、根据需要做门店前期的添加专属微信号工作；

3、通过发圈、门店通知、海报、私聊群发等形式告知活动情况；

4、在统一时间拉用户进活动专属社群；



5、**积极配合进行，活跃社群气氛，参与聊天；

6、做好成交促单、私聊、电话未成交用户，跟踪未成交原因促成交；

7、做好客户上门接待工作，转化升单；

社群裂变新模式流程设计

在裂变排期上我们做了设计，通过社群裂变+答题有奖+社群直播+接龙付款的方式进行了整体的社群快
闪活动。

用户进群后马上进行社群裂变（邀请赠送有礼，到店领取）

答题有奖（活跃气氛，增加到店人数）

社群直播（活动主题，联动后期成交）

再社群进行接龙成交（限时转化名额）
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