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产品名称 解析：关于链动2+1这个模式是不是属于三级分
销？1

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋40
3室

联系电话 19957968337 19957968337

产品详情

自疫情开放后，在当前经济持续上升的情况下，大部分企业都想在这
种局面下，去争夺红利。

链动2+1是以销售产品为主的营销模式，它的走人机制决定了没有团
队奖，而成员也可以很轻松的与推荐人除了平级奖以外，没有任何关
系。

这个模式没有所谓的层级奖，不通过销售业绩拿佣金，也不以团队人
数来获得佣金，是实实在在的通过推广产品，来赚取分销奖励。

而在我国《禁止传销条例》中，第二条有明文规定：传销是指组织者
或者经营者发展人员，通过对被发展人员以其直接或者间接发展的人
员数量或者销售业绩为依据计算，给予报酬，或是要求被发展人员以
缴纳一定费用为条件，取得加入资格等方式，来牟取非法利益。

而链动2+1模式中，消费者是否要去购买产品，完全是依据自己的需



求来购买，并不是强制性要求，所以市面上很多朋友说这个是传销模
式，其实是不对的。

链动2+1这个模式中，身份体系简单，只有老板、代理，这两个身份
，而升级条件也是很简单。

注册进入平台，成为代理的话，是需要购买一个499的礼包，当然，这
个礼包肯定是虚实结合的，什么意思呢？就是，用户购买了礼包，那
么礼包中所包含的物品，肯定是会送到用户手中的。

成为代理后，再推荐两个用户成为代理，那么即可升为老板。成为老
板后，之前推荐的两个用户，这时候是留给上级的，这就是这个模式
的亮点之一——走人机制和留人机制。

这两个机制在很大程度上，是避免了一个三级分销的形成。众所周知
，现在国家对于分销这一块，是只支持二级分销的，三级分销是不被
允许的。一旦形成三级分销，那么就会被定义为传销。

那么链动2+1这个模式，具体怎么运行的呢？

前面说了，如A推荐了B与C，这时候他成为了老板身份，那么B与C这
时候是留给他的上级的。那么这时候如果A再推荐一个用户D，那他
是可以获得直推奖100元与见点奖200元。

那等D也再推荐两个用户，这时候D也成为了老板，离开了A的团队，
留下一开始推荐的两个人在A的团队，A拿这两个人的间推奖励。

等D留下的两个人也成为了老板，也会离开这个团队，去发展自己的
团队，那么也会留下开始推荐的用户。

从始至终，整个模式中，因为中间有断层，所以也不存在着所谓的链



条。那么也就不会构成团队，也就不会有着说以人头或是业绩来计算
提成的说法。
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