
mcn机构私域流量转化小程序软件开发

产品名称 mcn机构私域流量转化小程序软件开发

公司名称 广州企晨科技

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区中山大道东路

联系电话  13828487919

产品详情

微信公众号、微信小程序、微信视频号这三大平台凭着微信生态圈的优点，构成了私域流量运营的优良
引流矩阵，为企业的私域流量池进行了详细全方位的遮盖。

公域如何有效拓客、增粉？

在私域流量运营中，引流方法拓客是第一个阶段。公司的引流方法拓客做的好了，要在为下一步的步骤
蓄势待发，也就是在助力企业能够更好地完成转换转现。那样如何有效引流方法拓客，完成增粉呢？

仅朋友参加抽奖活动吸引顾客入群

抽奖不但可以帮助公司活跃性社群营销，将抽奖设为公域专享也帮助企业向社群引流。语鹦企服抽奖系
统里的【公域专享】作用打开以后，可以自动辨别扫二维码顾客是否属于社群营销组员，要不是社群营
销组员，往往会正确引导其扫码进群参加抽奖活动。这正是依靠抽奖的招引水平引导用户入群，给社群
引流。

与此同时，在抽奖设置上，需要注意设定适宜的门坎，不可以太低，不然难以实现*大的一个转换率；也
无法太高，否则就会挫折顾客的参与积极性。与此同时礼品设置上都要更加符合顾客的实际需要，确保
对顾客有充足的诱惑力，适当的时候可以结合某一标识客户进行定项的抽奖。比如某母婴用品品牌可以
为分娩母亲标签的人群设定专业准入门槛及其真正想要的礼品，比如分娩安心包等，完成大数据营销。

社群营销&朋友裂变引流



若想高效率拓客增粉，裂变式必定是不可缺少的。裂变营销经营的好得话，公司平台流量能够实现指数
型增长。裂变式一般分为私人号裂变式及其裂变营销，那么企业在通过线上裂变营销时实际我们应该怎
么去做呢？

1）朋友裂变式

朋友裂变式指可设置鱼饵正确引导手机微信种子客户不断拉地人助推，随后加进来的新客户继续邀人助
推。这般实际操作，用户数如同雪球一样持续增长，达到迅速引流方法的效果。比如大家常常看到的拼
多多好友助推便是APP裂变拉新的一种形式。

公司在公域流量及其社群营销宣传策划时，能够特惠大礼品为推广营销手段，以此引流方法；能设不一
样梯度方向奖励，并通过语鹦企服的裂变系统形成顾客专享宣传海报，邀请好友助力可开启礼品，礼品
全自动推送；开启台阶每日任务自动分组，依据标识全自动派发礼品；实时监控系统顾客删除历史记录
，顾客删掉可计算为完成率-1或不会改变。

如此一来，既免去了职工核算很多不便，也保证了顾客参加活动体验感，避免因一些低级错误从而影响
顾客的参与积极性。
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