
芜湖美容美发开业拓客活动方案，下店卖拓客卡团队电话

产品名称 芜湖美容美发开业拓客活动方案，下店卖拓客卡
团队电话

公司名称 河南易地推市场营销策划有限公司

价格 100.00/件

规格参数

公司地址 河南省郑州市金水区东明路187号C座6层608-B14
号

联系电话 19937869661 19937869661

产品详情

分享一则美容院用什么项目引流，曾经的一个学员真实案例分析给大家：这位学员印制了少量的2000元
的美容卡，可以免费到XX店消费所有美容项目。

朋友赠送了我的助理一张，因为是免费的，去之前助理心情也很忐忑。

但是整个服务流程体验下来，发现全程无推销，服务态度**，做的也非常舒服。这下发觉赚大发了，回
来后一直和周边的同事朋友**这家店，公司的几个妹子听了后都想去体验一把。

这家美容院是刚开业，也是为了做口碑，店里自行发行了少量这种2000元的体验卡，专门赠送给有合作
来往的企业客户免费体验。

在整个服务过程中，为了保证客户体验的舒适度，全程0推销。2000元的卡开卡后，一个月内可以分开、
多次来体验不同项目。

这样的推广方式一出，顾客纷纷好评，回头客也是周边同类店家的好几倍。

这家老板娘非常的聪明，懂得“舍不得孩子套不了狼”道理，也很舍得下本钱。毕竟现在是一个流量很
贵，资源很贵的时代，与其挖空心思的忽悠客户进店体验体验，过后充值升卡。不如以服务质量，服务
态度取胜。

整个过程不去推销任何产品，本来客户内心有一种防备心理，觉得免费肯定是有套路的。相反，体验了
整个过程后和自己的惯性逻辑相违背，这样就能给消费者留下一个很深的印象。如果服务再不错的话就
能得到消费者的认可，进而赢得消费者，进而获得消费者的宣传。



以小利而获大利表面上看，美容院的获客成本在人均2000，但实际上，它还是有一定的规则的：譬如美
容卡规定每人每次只能预约1个半小时，一个月内可无限预约。也就是一个顾客一个月内至少要到店3-4
次去体验才能把卡用完，在这个过程中，有足够的时间跟顾客打成一片了。

这种操作方式所产生的回头客粘性远远比其他的强。毕竟店里人员闲着也就闲着了，如果不来客户，永
远没有回头客。这年头，除了掌握营销方法外，细节和服务也是非常重要的。

*后我想点一下，这个美容店老板赠送的2000元美容卡不是大街上逢人就发的。

她的目标非常明确：我朋友是银行的高管，老板是直接把卡当做福利送给银行，银行再发放给员工当做
职场福利，而这一批就是老板要拉拢的客户群。
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