
合肥美容美发下店地推卖卡拓客团队联系方式

产品名称 合肥美容美发下店地推卖卡拓客团队联系方式

公司名称 河南易地推市场营销策划有限公司

价格 100.00/件

规格参数

公司地址 河南省郑州市金水区东明路187号C座6层608-B14
号

联系电话 19937869661 19937869661

产品详情

一、美发店缺乏精准的客户群定位认为所有客户都是自己的客户，那么就意味着所有的美发店店都将是
你的竞争对手。没有一个让顾客觉得非你不可你理由，你的美发店想要客源不断会异常困难，市场上的
美发店那么多，美发项目也琳琅满目，为什么顾客要挑选你？你有什么特别之处？如果回答不了，证明
你的美发店缺乏定位。

二、美发店装修过于大众化，缺乏独特性

因为对美发店的人群缺乏定位，导致店面装修的风格没有一个主题，偏向大众化。这对留住顾客是很致
命的，因为店面的装修是顾客对你美发店的第一印象，也是*直观的印象。如果装修风格平淡无奇，想要
吸引顾客再次光临，存在一定难度。

三、美发店项目过于传统很多美发店只做美发，因为美发的定义局限了美发店的经营项目。其实不然，
社会不断变化发展，人们更喜欢享受快速便捷的服务，为了不占用自己更多的娱乐时间，更倾向于将美
容美发结合于一体。

四、美发店团队缺乏创新力的营销方式大部分的美发店在解决美发店如何拓客时，基本上都是采用比较
传统的方式。例如在人流量大的步行街派发传单，或者集体在美发店门口表演节目，营造声势，期望可
以吸引顾客注意，甚至走街串巷，拿着喇叭，宣传自己美发店的优惠活动。这些方式在现如今越来越追
求个性的消费者的眼里，是比较low而且很烦人的。

五、美发店团队管理缺乏专业性



很多人会说，我的美发店就那么几位员工，谈什么专业化，又不是连锁店？这种想法就错啦，正因为是
小美发店，更应该注重小细节，因为规模小，事情比较简单，这时候应该把重心放在团队的专业化管理
。当然，美发连锁店更不用说。团队的管理涉及方方面面，如何调动每一位员工的工作热情？如何挖掘
每一位员工的工作才能？如何将每一位员工融合进团队？这些问题在解决美发店如何拓客时都会遇到。

美发店拓客技巧方法：

1、熟人带动顾客【老带新】

回头客的来源就是基于美发店产品与服务之上的，从而吸引一大批顾客来临，要想毕竟是新店，很多新
顾客对美发店加盟店不了解，不愿意轻易的上门。但是如果是熟人介绍了，意义就不一样了。发展壮大
仅仅靠老顾客是不够的，所以需要店面想办法拓展客源，老顾客就是很好的手段。

2、体验卡拓客

前期拓客建议使用低价拓客卡或者免费体验卡，低价拓客卡由督导去单位或者街上去派发。

3、做促销活动拓客

虽说促销活动是普通的拓客方式，但真想要达到良好的效果还是得花点小心思。如：美发店可以制定以
回馈新老顾客为中心的感恩优惠活动，以项目、产品优惠降价或活动来吸引顾客。
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