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公司名称 新乡市川海网络技术有限公司

价格 880.00/件

规格参数 拼多多店群:100

公司地址 河南新乡辉县市

联系电话 13523878002 13523878002

产品详情

今天来去给各位分享一下“现在今年做拼多多一件代发比较好做的一些类目”

因为在年前呢我去统计了一下整个电霸里面的数据，有些老铁不知道但是用过的朋友应该都知道，它可
以抓取拼多多平台很多的一些数据，包括哪些类目 哪些产品，在拼多多里面一共有多少销量，一共有多
少个在线商品数，可以完全地去分析一个类目的一个跑量的情况，包括竞争情况。

所以说我也去整合出来了很多的一些，适合新手去搞一件代发的类目，这个我整理了差不多有好几十个
，如果说你需要的话可以直接在评论下方留言，我做成一个表格 分享给各位。

然后在这里先去给各位，就是我们做一件代发的时候一定要记住，不要把做一件代发和人家那些传统型
电商去混为一谈，人家做传统型电商去选择了类目，肯定都是那种能够长期跑量的类目，相对来说比较
稳定的类目 对吧。

但是这种类目一般都有一种特殊情况，竞争比较大，很多人在前期的时候是没有那个资金，支撑自己去
把这种产品推起来的。

比如说举个例子：

像服装行业 包括像一些美妆行业，还有就是三C数码行业。

比如说什么手机钢化膜，这种类型的产品确实市场很火爆，卖也非常好卖。但它有一个问题
就是前期需要一定的资金去支撑。

你把你的产品推起来，能够拿到排名 拿到访客才能够去跑量，才能去回本。但一般像一些做电商的宝妈
上班族、包括呢无业游民，可能手上都没有太多资金，能够拿出几千万把块米来都挺不错的 对吧。

那么其实像这种人群，一定要把自己当作那种，比如说你在村里面，开了一个那种小型的商店 对吧。



本来做拼多多就搞零售嘛，其实现在零售行业非常赚钱，但是你做零售一定要给自己一个精准的定位，
不要把自己当成现在那种新型的什么便利店 什么都去卖 对吧。因为便利店里面很多的一些商品，各种各
样的都有，但是如果说你这样去卖的话，你只是一个村里那种商店针对的人群他们的需求不一样。

如果你往店里面搞很多巧克力，包括搞很多的一些那种新型前卫的食品，但是这个村里的人呢可能都是
一些老大妈 老大爷，他们的需求实际上不在这个点上面，那你可能就没有什么结果 对吧。

一定要去了解他们的需求是什么，并且了解到他们当下的需求是什么，不要觉得那老头
老大妈，那种四五十年代的人 或者五六十年代的人，他们需要的是那种，那种比较复古的产品
。比较靠以前那种老旧的产品，其实可能大家也会喜欢一些新型产品

举这个例子就是告诉各位：

一定要做精准定位，一定要正儿八经地去找到当下你所要想去针对哪种人群，然后再去找产品
明白人群的需求之后呢。再去选择那种小众的类目 对吧

做这种小众类我是竞争就比较小，而且很多的一些小众类目，其实都是新兴起的
都是比较好做得非常容易抓住信息差，帮助我们快速地获取高额利润，成为第一个吃螃蟹的人。

举个例子 ：

像在去年上半年六七月好像是六月份还是七月份的时候，被抖音带红了一款产品叫做网红泡泡机，就是
那种一个粉色的小猪头对吧，吐泡泡用的 客单价也比较低，几块米 十块米一个。

当时很多人抓住了这么一波机会，把产品放到拼多多里面来卖，结果不到十天时间，好多产品直接疯狂
冲到十万加销量，好多的卖家直接大赚了一波。

包括像现在近期也有了，抖音上面很多的一些那种怪物头像 鱼头 青蛙头，那种头套面具 你们自己去搜
一下，在抖音上面去搜一下就能够找到。像这种因为某些视频网站或者像抖音这种P台有热度的产品，那
么可能正是当下一些年轻人的一些刚需产品，这种产品呢又好去找代发，很多的一些那种代发工厂也会
去做，而且成本我们拿到自己手上，其实也是不是那么特别高的 。那么做这种产品我们可以趁着这一波
流量热度，用*低的推广成本，把自己的产品排名做起来，同时没有那么多人来和我们竞争，我们可以快
速的赚第一批市场流量的钱。

赚够了一批 该停就停 该收就收，因为我们是不用囤货的
对吧，没有那么多后期成本，当某一天我发现我产品卖不动了，只要你赚够了，好
你就不用再去非要，通过去补单或者开车去把你的排名拉回来，你再换下一种产品。

这种赚钱的模式才是我们新手小白做代发**的赚钱模式。

因为你长期做一个类目
其实投入是非常大的，就经不起一些一些P台的一些风险验证，同时也无法去和别的一些那种有实力
有资格大卖家去竞争 对吧。

包括还有其他的一些像现在的一些家具建材行业，一些那种小件产品，客单价也不贵的 有一些什么家庭
摆件，因为现在年轻人嘛需求呢都是比较前卫的，就喜欢那些小东西，如果说你能够去抓住某一种产品
市场特征，某一种新兴起的产品去打一个时间差，放到里面去赚一波钱。

这个产品不行了 你再换下一波，这种赚米方式其实对于我们是*稳定的，成本也*低的
而且见效果也是*快的。毕竟有市场热度嘛 ，还有很多像现在这些年轻人不是喜欢养猫养狗嘛，很多的
一些宠物用品的延伸也是很多东西可以去挖掘的。



包括像现在的一些花卉绿植像一些那种什么植物营养液，这种产品可能普通人平时你都接触不到，但是
你只要仔细的去思考 仔细的去挖掘，去多刷刷段子 多去看看新闻，我相信你是一定可以找到的。

好了
今天就给各位分享到这儿，如果说各位有我们不明白的或者有什么自己的见解，可以在评论下方留言。
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