
众城荟拼团返利APP开发

产品名称 众城荟拼团返利APP开发

公司名称 广州量子云力科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区棠东毓南路11号

联系电话  15918648642

产品详情

众城荟拼团返利系统、众城荟系统众城荟APP、众城荟商城系统、众城荟分销返利系统、众城荟模式系
统开发找路诗

内容电商主要是通过内容驱动来实现成交的，将兴趣相投的人聚集成社群，通过高质量的内容进行引流
，引导用户去转化、变现，经典代表有**、小红书等。用户有着共同的兴趣爱好，用户忠诚度高，活跃
度高，方便制定精准营销计划，实现*大化变现。许多企业和商家为了吸引流量，增加客户，做着各种营
销运营活动，打广告、拍摄短视频、**卖货等，但是效果微乎其微甚至白用功，到底是为什么呢？首先
是并不清楚自己的目标，从未思考如何发挥活动的价值，其次就是没有选择适合的商业模式。

设定六个区、每个区设定不同时间段开放。

每区每期的参与值需设定上限，从100开始起玩。

可设定每期用的积分值和延续积分的使用比例。例如是熔断和新开的区，每期上限为1000积分，每次认
购可使用积分值95%和5%延续金。

每区每次认购之前需点击确认知晓书，自动跳出玩法规则，点击确认才可下一步。

每区两天一期、认购时间为24小时。前三期起始额度自己设定。第四期为第一期增长30%（系统设定默
认，但是可手动调节数额，在认购结束前可系统后台手动调整抢购完毕）。

第四期完成认购后，需手动点击下结算第一期结算第一期奖金。奖金体现方式仍为积分值。第五期对应



第二期，第六期对应第三期，以此类推。

需设定预约区，可手动设定预约值和到时间段的抢购值比例。

结算时间为两天，每一期结束之后后台手动选择结算。选择后才会给对应期数的用户进行结算。

三、积分计算方式（要求数值都可调整）

静态：第四期完成后，第一期认购值的8%。第五期对应第二期，第六期对应第三期。

动态1：一代（直推）静态投入8%的30%。【本人在同一区内有认购才会结算动态奖金】

要求可以某点位网体自下单独调整该比例，直到另一位同样单独设定的点位截止。

例如a推荐b，b当期认购了1000分，静态收入为80分，那么当期a得推荐奖80*30%=24分。拨出率为8%*30
%=2.4%

动态2：2代-10代（对外只称间推）投入资金8%的5%。拨出率为8%*5%*9=3.6%

星级分红和奖励：（不按各点位网体计酬，达成星级即可享受分红）

星级评定：【个人在同天同区内有认购任意一期的定额订单才会结算】

翡翠：直推10人在同一区内认购立即成为翡翠级别

钻石：伞下不同直推伞下只要具备三个翡翠

金钻：伞下不同直推伞下只要具备三个钻石

皇冠：伞下不同直推伞下只要具备三个金钻

星级奖励：【星级奖励结算独立手台手动结算，系统只计算相关金额以及数据】

翡翠荟星奖励：直推10个参与认购的伙伴，当日达成，即可获得该区总认筹额的0.5%分红。（要求直推
人员必须同在一个区内）该分红平分给该区内的所有本级别人群。完成后后台记录该人员完成一次



钻石荟星奖励：伞下三个翡翠，当日三个翡翠在同一天同一区拿到奖励后，本级别可以平分这一区总认
筹额的0.5%。（要求必须同在一个区内）该分红平分给该区内的所有本级别人群。完成后后台记录该人
员完成一次

金钻荟星奖励：架构三个钻石，当日三个钻石在同一天同一区拿到奖励后，本级别可以平分这一区总认
筹额的0.5%。（要求必须同在一个区内）该分红平分给该区内的所有本级别人群。完成后后台记录该人
员完成一次

皇冠荟星奖励：架构三个**，当日三个**在同一天同一区拿到奖励后，本级别可以平分这一区总认筹额
的0.5%。（要求必须同在一个区内）该分红平分给该区内的所有本级别人群。完成后后台记录该人员完
成一次

星级考核备注：

1、以架构为考核条件，但不以架构为计酬基础。

2、每日动态考核，达成拿出总认筹额的0.5%分红，分给该职级所有人数。

例如今日众筹100万积分，共有100个翡翠，每个翡翠获得积分为100w*0.5%÷100=50积分。共有5个皇冠，
每个皇冠获得积分为100w*0.5%÷5=1000积分。

3、每区计酬相互不影响，例如一区完成该条件，但是二区（有人没有买二区）没完成，那就只分红一区
的，二区不分红。

4、每区每日达成的荟星明细表需非常清晰，推出的星级奖励计划需要根据月完成率考核。

积分计算方式总拨出为：7%+2.4%+3.6%+0.5*4=15%

社群运营成本：5%

活动奖励计划：5%后台可以按照时间筛选出来这个时间段内完成1次以上的所有人员信息包括人员信息
完成次数筛选起止时间

四、熔断后兑付

熔断当期全额返还，熔断前三期。熔断后兑付以下5个部分。总额为熔断值的200%。（数值可调）



1、积分值30%。直接进入积分值余额。

可点击进入查询来源明细，分为购买产品赠送、推荐补贴、分红补贴、熔断返还等各种明细。

客户与客户之间可相互转增，无手续费。

2、延续积分20%。用于新区的认购。

3、产品券。设定产品券专区。某些产品为指定区熔断后指定兑付。某些产品有秒杀功能。

4、实体消费券。设定实体消费券专区。直接点击兑付去实体店销核使用。

5、店铺分红股。设定店铺分红股专区，按熔断积分额签订电子合同。

社交电商*大的区别是去中心化，利用私域流量传播进行销售转化。人是社交电商里的核心，以人为中心
，所有社交电商不能单纯理解成通过社交软件进行带货，核心是通过社交媒体场景进行商品的分享。
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