
【老外贸人精髓点子分享利比亚客户】外贸出口科特迪瓦站特点以及
注意事项，一定要收藏！你的客户基本在这里

产品名称 【老外贸人精髓点子分享利比亚客户】外贸出口
科特迪瓦站特点以及注意事项，一定要收藏！你
的客户基本在这里

公司名称 深圳市实测通技术服务有限公司

价格 .00/件

规格参数 测试周期:5-7天
寄样地址:深圳宝安
价格费用:电话详谈

公司地址 深圳市罗湖区翠竹街道翠宁社区太宁路145号二
单元705

联系电话 17324413130 17324413130

产品详情

利比亚

利比亚位于非洲北部，东部与埃及交界，东南与苏丹为邻，南部同乍得和尼日尔毗连，西部与阿尔及利
亚和突尼斯接壤。北部临地中海。地理位置优越，交通便利，对发展贸易有独特的优势。

本文将带您了解利比亚客户的特点、出口利比亚注意事项，利比亚客户的资信情况、支付方式及如何预
防利比亚客户拖欠货款等。

利比亚客户的特点

1、利比亚风土人情

（1）服装：穿民族服装，一种宽松的大袍，把整个身体包起来，女子则连整个头部、手足都被包裹得严
严实实，只露眼睛看东西。

（2）饮食：平时以吃面食为主，喜食甜辣风味食品。有饮茶和喝咖啡的习惯。

（3）喜好禁忌：利比亚人喜欢绿色，把绿色看成是革命的象征，表示胜利和吉祥，忌讳黑色。

2、利比亚客户接待注意事项



（1）冬季前往利比亚见客户，宜穿保守式西装。

（2）商务活动多用阿拉伯语、意大利语和法语。

（3）会晤要尽量提前，并准时到达。利比亚人对时间的运用很灵活，他们并不是很遵守时间表上的安排
。

3、利比亚客户喜欢什么礼物

（1）手工艺品，体现中国特色的手工艺品深受利比亚人喜爱。

（2）山水画，可以送有意境的中国山水画。

（3）国内零食、精美包装的本地特色小吃。

4、出口利比亚清关所需文件和单证

（1）商业发票。要注明商品内容、重量及单位、包装方式、成交方式等等。

（2）原产地证。要有进口国主管部门颁发的原产地证并到利比亚驻在国使馆进行认证。如果产品含有一
定比例的第三国产品成分，要注明国别及所含比例。同时原产地证一定要注明利比亚进口公司的名单。

（3）装船单。要注明托运人的名称、地址、目的港、电话等内容。

（4）包装单。需要强调的是：中国出口商习惯在大包装上注明包装内容，而在内部的小包装上忽视了注
明包装内容。利比亚在这方面有严格的包装和标签要求，大小包装上必须都要标明包装内容。

5、出口利比亚注意事项

（1）受利比亚恐怖活动威胁，与利比亚进行贸易时商业往来报价宜用到岸价，不用离岸价。对对方的信
用程度应加以确认。

（2）初次交易应要求对方预付全款或前TT，或者用不可撤回的信用证付款，避免收受见票即付的汇票
。

（3）如果你同时与以色列有贸易往来，那么利比亚市场可能不太适合你，因为利比亚抵制与以色列的一
切商务活动，禁止与以色列有业务关系的外国公司来往。而且，利比亚国内实行严格的商业保护，货物
进口必须通过利比亚籍代理商。

利比亚客户付款方式

1、L/C信用证付款。信用证付款是国际贸易中的一种主要付款方式，由银行替买家(进口方)在单证相符
情况下向卖家(出口方)支付的一种结算方式，其*大的优点是用银行信用做担保支付。对于利比亚信用证
，仍需注意其中的软条款，避免收款风险。

2、T/T电汇。一般用30%预付T/T较多，即订单确定后由买家电汇30%货款给卖家，其余货款在货物发走
后，卖家拿到海运提单后，传真给买家，证明货已运走，再由买家电汇。但，利比亚情况特殊，**采用
前TT或现款现货。

如何预防利比亚客户拖欠货款



通过对利比亚企业做资信调查，获取利比亚企业的信用报告，可以有效帮助企业了解利比亚客户的基本
情况，能让外贸企业规避风险、提高警惕性。

利比亚客户的资信和信用状况
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