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*近不知道大家有没有发现，拼团这个模式又崛起了。本质上，商品流也是一种信息流，而这种新的消费
模式注定将成为商家重要的营销手段之一。

那么对于消费者而言，在拼团中获得产品的同时，还可以再收获一份收益，这不仅是一种生活的方式，
更是生活的乐趣。

那么拼团除了某多多之外，还有哪些玩法呢？

*近一款七人拼团商业模式开始席卷商业圈，这款模式不仅让消费者在消费的同时，还可以获得比消费的
金额多1.2倍-1.5倍的收益。

那什么是七人拼团模式呢？

七人拼团模式又称即拼模式，所采用的是拼团结合二二复制的一个玩法，是一种改良之后分裂速度极快
、引流效果非常好的商业模式。

该模式结合了当下流行的“社交电商”与“拼购玩法”，通过抽取平台营业所得作为奖励补贴用户，以
更人性化的奖励机制吸引用户，服务用户，以此增加用户黏性，吸引用户自主分享，为平台拉取有效流
量。

*为关键的是，七人拼团模式在人数分裂上加以限制，以7人一个团为单位，不强制任何用户发展下线，
合理规避了法律风险，实现平台在合理合法的基础上快速裂变引流的效果。



那么这个收益是如何结算的呢？为什么说会高出消费金额的1.2倍-1.5倍呢？

七人拼团这个模式中只有两种奖励机制：直推奖、点位奖。

那假设商城礼包为1000元，直推奖为100元，点位奖为150元。A用户进入平台后，购买了这个礼包，那么
即可获得开团的资格。

而成为团长后，名下有六个点位。如这六个点位都是A推荐，那么这时候A可获得：直推奖100*6人=600
元，点位奖150*6人=900元。

点位满了后，即开团成功，而这时候A可获得的奖励共计：600元+900元=1500元。开一个团可获得的奖励
是不是相对于消费的金额，多出了不少，这是不是在消费的同时也赚钱？

而且七人拼团有个机制便是：如果A推荐了B，但是B没去推荐用户，但是他名下的点位还是会被滑落机
制填满，这个机制就是二二公排机制。

但是有一点需要注意：B名下的点位被填满时，B是可以获得2*150元的点位奖励的。但是这个奖励是不可
以提现的，只能够在平台内消费。

而如想提现获得的收益，那么必须在7人拼团模式中直接分享2人，满足这一条件才有资格提取，以此鼓
励会员多开团、多分享，避免“懒人”出现。

消费者获得了收益，那么平台呢？平台获得多少收益呢？如果想知道这点，可关注小编，后台私信获取
完整方案！
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