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产品名称 WhatsApp采外客户集/过滤/群发/自动回复怎么
引流海

公司名称 遵义腾浪科技有限公司

价格 10.00/件

规格参数 广告开户投放:联系我们
联系我们合作共赢:联系我们
投放联系我们:联系我们

公司地址 贵州遵义市

联系电话 18218498858 18218498858

产品详情

WhatsApp采外客户集/过滤/群发/自动回复怎么引流海

引流海外客户，是出口外贸的必由之路。出口外贸拓客之途，*重要的不是你寻找顾客，而是怎样找到潜
在客户。在这个时代下，仅有借助大数据技术才可以获得更多的用户网络资源。可是一直在寻找国外顾
客的过程当中，你会不会碰到下列难点：

1，引流渠道少，数据来源贫乏，寻找客户却无从下手。

2，拓客难，所得到的客户资料很少，人工控制耗时费力，效率不高。

3，收集不精准，找不到目标顾客，号全是市场销售而非供应商。

4.拓展客户方法繁杂，从谷歌搜索自动跳转多网页页面。

5，精准获客的联系电话单一，如只懂得电子邮箱。

6，收集顾客后未能及时收集整理，大批量精准推送。

7，并没有群发工具，手动式推送数量不多，群发信息却时常被封。

在这样的情况下，大多数人都是在"伪拓客"，觉得从Google到领英寻找好多个联系电话便是拓客，其实不
是。那怎样才可以迅速大批量地寻找顾客呢？又如何把庞大公域转至私域流量，完成降低成本拓客呢？
仅需三步实际操作，让你可以完成！

包括Facebook、Instagram、Twitter、YouTube、TikTok等全球知名社交媒体服务平台，收集方式多，数据
信息广，仅需三步就能轻轻松松寻找大量顾客，协助外贸公司爬取各个平台的用户信息，接着开展信息



群发主动进攻，探寻潜在客户。

下一步将直入主题，仅需二步实际操作，手把手教你群发信息不被封，得到顾客外贸询盘。

一：开启云信拓客

二：建立营销推广每日任务，逐渐群发消息

移动互联网的飞速发展，影响了客户的消费模式和习惯养成，也颠覆了传统商业的拓客渠道。在这样一
个新时期能生存下来的，并不是*强劲公司，反而是能够随环境危害而迅速作出调节公司。我们都是国外
社交媒体数字化运营管理者，中国领先营销业务权-
威专家，提供精准的用户获取、数据过滤、信息群发及其智能客服回应等营销业务

更多海外引流渠道请咨询TG:@zunyi168
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