
共享购模式系统案例

产品名称 共享购模式系统案例

公司名称 广州金诺互联网科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州天河区

联系电话  15222177508

产品详情

共享购模式是基于平台、商家和消费者为一体的生活服务平台，消费者到平台消费，成为会员，然后可

以分享用户到平台去消费，也可以推荐线下实体商家入驻平台或入驻商品形式到平台，都会获得共享值

奖励，共享值可以转化为共享积分，共享积分可以在平台没流通交易。那么，共享购模式的逻辑是什么

？

平台有两种资产，一个是分享值，一个是分享积分。注册平台赠送共享值，购买礼包去激活也能获得共

享值。共享积分还能够转现和商品流通，用以联盟商家打赏，依据销售市场市场供求关系有升值特性。

共享积分减少，那么共享积分的价值也会随之上涨。

共享购模式的逻辑：



1. 共享资源：共享购平台通过与品牌商合作，提供一定数量的优惠券或代金券，并将其放置在平台上供

用户领取和使用。用户可以通过共享购平台获得这些优惠券，享受优惠购物的体验。

2. 社交分享：共享购平台鼓励用户将自己获得的优惠券分享给朋友和家人，从而扩大平台的影响力。当

用户将自己获得的优惠券分享给他人并被使用时，他们将获得一定的返利或奖励，进一步激励用户参与

。

3. 群体效应：当越来越多的用户加入共享购平台并分享优惠券时，平台将形成群体效应，吸引更多品牌

商参与合作，提供更多的优惠券和折扣，吸引更多用户加入和使用平台。

4. 数据分析：共享购平台通过对用户行为和数据的分析，不断优化平台的运营和营销策略，提高用户的

满意度和参与度，进一步促进平台的发展和壮大。

综上所述，共享购模式的逻辑是基于共享资源、社交分享、群体效应和数据分析，通过优惠券和折扣等

方式吸引用户加入和使用平台，实现品牌商和用户的双赢。
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