
杭州易地推美业拓客公司，美业拓客方案技巧拓客难问题服务商电话

产品名称 杭州易地推美业拓客公司，美业拓客方案技巧拓
客难问题服务商电话

公司名称 河南易地推市场营销策划有限公司

价格 100.00/件

规格参数

公司地址 河南省郑州市金水区东明路187号C座6层608-B14
号

联系电话 19937869661 19937869661

产品详情

无论你运营的是理发店、美容院、又或者是美甲、半**、养生会所等美业店。都是一定要懂得如何做好
获客，怎样进行招商合作，这样，你才能够有充足的客户资源用于提升门店的销售额，才可以在美业这
条道路上走的越远。

为何说您的美业门店拓客很难，没有效果

绝大部分美业店都是一些原始的拓客渠道，例如说派发传单，送体验等等这些。但所取得的效果不明显
，这也是诸多美业店家老板头疼的事情。

在这里小编来给大家分享几则比较有用常用的一些拓客方案，总结了以下的拓客技巧，希望能帮到众多
的美业店家老板。

比较常用的拓客技巧思维方案如下：

一、找到顾客的痛点

对于走进店里消费者，身为工作人员不可以把所有的消费者都一同的进行推销，这种难以达到想要的效



果。

先要了解消费者存在的种种问题与须要改进的地方，例如说，消费者受到的困扰，然后根据消费者的困
扰进行销售，这种消费者才能够接受你的促销，完成消费。

二、告诉顾客潜在的危机

这也是非常好的一种方法，让客户心里有危机意识。从你找出客户的痛点问题的时候，告知客户如果不
去护理，对客户有什么伤害。在说话的时候，谨记要说实话，而且需有依据，如此客户才可以信服，客
户觉得你有道理，就自然而然地消费了。但，要注重自己的语言表达，不要随便的胡言乱语，吓唬客户
。这样不但让客户反感回绝消费，也会影响到店铺的声誉。

三、为顾客提供解决方案

深入分析完客户的难题困境，随后告知客户如何去解决这些问题，你可以适当的怎么怎么调理养生，无
需一张口就说咱们这里有一个项目，首先从平时的护理说起，客户点头答应了，再跟他们说，我们这边
有什么服务，能够很好的解决，这样客户会更容易接受一些。

四、给顾客利益点

详细介绍完处理方案，跟他讲你自己的服务项目，还跟他讲限时秒杀折扣等等这些，让客户觉得划算占
了折扣，从内心上获得满足，就比较容易消费了。还可以让客户通过媄滴小程序端领取优惠力度，比如
说现金券等，或者通过抽奖来获取折扣。那样大大的增加了顾客的参与感，更易让客户心甘情愿地消费
。

五、要看到效果

讲得再好，技术还是要有保证。要是没有过硬的技术，也难以留住客户。要有图有真相，并不是空口说
白话说白条，让顾客认为是真的，有信心保障可信度高，才愿意消费。
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