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产品详情

今天再来给大家分享一下拼多多起新店的操作思路，怎么30天内快速起家拼多多新店，五个关键的操作
就可以搞定，这套方法很适合刚进拼多多的朋友，内容比较长，你坚持看完一定会有收获的。

 

第一个的话你就要选好款，以及知道怎么样去做正确的上架，有工厂的就做自己的货，新手小白呢，就
去某宝或者1688这类平台选款的灵感可以从某音或者小红书去找一些新款，没有价格优势你就不要去做
爆款了，选择这样的款一样能卖，很多人直接在拼多上面去找那些爆款，你想想拼多多爆款那不就是全
网zui远的款吗？所以要取舍一下，不要去追求太高的热度，其实常规的上线能找到一些不错的款

 

上线后的操作很关键，有几个点需要注意一下，首先主图不要直接搬过来去用，同款太多你很难做起来
，你可以从它详情里面去截取张产品图，自己弄一下文案，搞定五到十张就可以了。其次详情的话你可
以直接照搬，但是规格文字和规格图你一定要避免同行一样。以上的操作就是为了更好的自然去出单，
但是如果说你是为了直接去跟你的同行比价，那么你可以直接去照搬，你的价格比他便宜，就能够通过
比价获取到大量流量。

 

第二就是新店的店铺权重你要知道怎么去做，为什么要去做店铺权重，因为新店初期你要做的上限比较
多，如果每一个新品你都要去做基础的话，那指定要破产了，所以要先去做出店铺DSR，需要50个有效
的评价，默认的五星好评要真实有效的。然后店铺层级要做到四层级以上，找朋友、报活动，开车或者
找团长都是可以出的，成本也就是几百到一千不等，这个是必须要做的，不要舍不得。

 



第三我们要去做一下我们的商品的权重，商品权重是什么？其实就是营业额，在多多的营业额权重是zui
高，所以商品前期你要低成本的去做权重，zui简单的方式就是拍个大单，成本高一点的就是开车活动或
者跑一波多多进宝。顺便上个好评也是可以的，但是记住了，一定是以真实的营额权重是zui高的，有了
权重之后呢，你再去开车就非常容易开动了，当然这种适用于精细化的精品店，若是铺货产品多的情况
下，我们可以选择不做商品，权重成本太高了。

 

第四就是测图测款了，很多老板为什么说投了很多钱去开车上活动，去搞一些玩法，到zui后呢，都是血
本无归，其实就是因为他不愿意承认自己的产品不行，我们一定要承认自己的产品它是属于平庸的，平
也有平的赚嘛，不可能天底下随便一个产品，他一上来就爆一上来就做成，哪有那么简单，所以一定要
提前测试。

 

那我来说一下流程，首先测款、测图、测价格，都是在同一个计划里面去操作的，不要几个计划分开来
测，不好看数据也浪费钱，那我们测款就是判断一个产品它能不能做下去的标准，所以收藏率的话是主
要的标准，一般开场景OCPX上去测一下收藏率有没有5%，自然测款的话就是从商品的数据直接去看，
测图的话，每一个渠道的点击率都会有不一样的，比如说场景大概率是在二三左右就可以了，搜索大概
率是在五以上是比较不错，全站大概率会在六以上是属于不错的，这测价就看转化率，场景跟搜索转利
都可以，但是场景到达行业均匀就可以了，搜索可能会偏高一些，大概10%上来会比较合适一点，如果
能达到20%的话是比较不错的，但转化率越高扣费越高啊。在测试的时候zui好选择一个工具去贯穿式的
前后，比如测款、测图、测价都用场景OCPX上，虽然说它会比较慢，但是它相对而言是比较准的，而
且省钱。

 

第五的话就是链接拉伸，当你选好一款之后呢，怎么把它订单提高起来，链接提升其实就是权重提升，
对不对？权重提升的是什么？就是营业额的提升，所以链接拉伸就是给他找渠道提高它的营业额。那这
里面我们会有这种常规的方式，第一种拉伸就是加大付费，这个时候我们可能会用搜索，也可能会用全
站，第二种就是用活动先付费，拉出一定基础之后去报584，所以链接拉伸就是营业额的拉伸，但是拉伸
都是在建立在产品前期测试没有问题基础之上，如果说你没有测试好整体的基础情况下，你去做拉伸，
那就会很亏了。那拉伸一般是什么？就是你慢慢的放大到一个分值之后，然后在这个分之后你要坚持七
天，这个时候才是你真正的权重zui大化。我们一般在进行一次zui大化拉伸之后，我们还有一个二次拉伸
，也叫渠道拉伸，也就是说我们会把产品布局到各个流量渠道的上面，拼多流量渠道一般是什么？搜索
的抵押渠道，活动的频道，还有场景的推荐渠道，那前面搜索跟场景大部分都是能拿到，但是九块九，
包括个性化首页推荐，上首页呢，这些渠道就需要根据我们自己一个价格，还有产品的一个布局情况去
报名了。zui后呢，我也整理非常多的新手必备的运营资料，如果你们需要直接找我，分享给你。
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