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产品详情

曾经货架电商一度被认为是一个迎着“风口”的行业，但是也随着热
度下降导致货架电商也渐渐落寞。

在我们日常生活，与人社交与人沟通就基本占领了我们很大一部分生
活，当然我们做线上的自然也是需要知道这一点。

社交电商就是基于社交网络所进行的电商商业行为，然而对于中小型
企业来讲，想要线上转型，仅仅通过入住一些主流电商平台已经无法
满足我们自己了，不如自己发展属于自己的平台为自己的企业品牌进
行线上赋能。

那么问题就来了，中小型企业如何才能通过社交电商站稳脚跟呢？

分享购电商商业模式，这是一款能够让企业低成本运营并且就能达到
极高流量聚集的一款商业模式。



想必我们都知道，想要让用户聚集在我们的平台当中，在我们的老思
维里面无非就是，产品好、价格低就能够吸引大批量的用户前来，但
其实渐渐的市场在变化，我们的用户也在被这市场潜移默化的改变。

想要做电商就必须具备平台思维，要学会“让利”给到你的用户手中
，这样用户才会更加愿意去分享去推广你的平台给他的亲朋好友。

分享购就是用了这一点，这款商业模式不仅仅能够对接各大第三方电
商平台还能够与各种生活服务作对接，用户在平台当中不仅可以在你
的商城自营区域内消费购物，还能通过分享购跳转到其他平台领券进
行消费，而你则可通过用户跳转消费获得第三方平台给到的佣金奖励
。

那我们为什么要学会让利给客户？究竟如何让利给客户呢？

分享购通过其公排以及五五会员裂变机制，只要是进入平台的用户下
方都会有着五个排位，用户可通过自身邀请码来邀请自己的朋友前来
参与落位在该用户下方，当然如果一次性进入六个用户在五个排位全
满的情况下，多出的用户将会进入下方落位的再下位，从左往右进行
。除了用户邀请之外，进入平台的用户也可以进入到会员架构当中。

用户进入平台就会发生两种情况：

一、用户自己在平台当中，购买平台自营产品，所进行分佣的将会是
产品利润；

二、用户通过在平台当中跳转到其他第三方平台消费，所进行分佣的
将会是这第三方平台所给到的佣金；

这就是分佣的来源，那么如何合理合规地进行分佣呢？



用户自己购买商品，平台将会奖励该笔订单的40%给到用户自身用作
自购奖励；

该笔订单的另外40%将会给到该用户的上级领导，用作分享奖励；

在平台运营到后期之后还可以通过招商的方式，招到区域代理人。

可以看出，整体下来并不需要企业具备多少的运营能力，只是需要有
一定的宣传能力即可。
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