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产品名称 分享购商业模式：以平台轻运营化为主的电商模
式

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋40
3室

联系电话 19957968337 19957968337

产品详情

在现在的电商世界当中，正在有一支军队正在异军突起，正是社交电商。

社交电商，这是一种以社交网络为基础的电商，其范围已经拓展到包括社交媒体工具以及电商商务环境
当中使用的内容。

那么我们想要加入社交电商当中就需要选择一款非常合适的电商商业模式。

其实所谓平台运营，无非只有两种选择：

一种是牺牲自己的大部分利润，再加上自己资金的大量投入来吸引用户来到平台消费购物，这种方式的
话引流裂变用户也是非常迅速，但是一旦自己的资金撤出平台，用户流失的速度也将与引流的速度成正
比。

一种就是选择一款合适自己的电商商业模式，来为自己的平台引流裂变，并且在运营过程中不断增加用
户与平台之间的粘性，从而保证平台可持续性的发展。

分享购商业模式，一款以平台轻运营化为主的电商商业模式。

此模式可以通过去对接其他的第三方电商平台的方式，来为自己的平台引流。

这并不是看你有没有产品、产品有多有优势，而是你所对接的各大主流电商平台有哪些，用户可通过分
享购平台跳转到这些主流电商平台进行领券消费，这些主流电商平台则会结算佣金给到分享购，分享购
再根据平台规则把佣金分发给到用户手中。



想想看，中国网民的规模有多少，各大主流电商所占据的全网网民资源有多少？也就是说他们这些主流
电商平台的用户也可以是你的用户，同时各大主流电商平台的消费也可以在你的平台当中完成消费。

分享购的模式关系链当中，相对于以前的模式当中，对于个人的人脉资源要求有着很高的要求就会出现
损伤人脉的现象。而分享购则采用了关系滑落制度，从*开始注册进来的用户就会在他下方给到五个排位
，排位的用户满了之后再排到你下级的排位当中，渐渐的就会发现一个情况“怎么上级推人跑到我的下
面了？下面推的人怎么我也能有收益？平台进的人居然还排在我的下面？”

商业模式*重要的是什么？就是他的奖励机制！

现在很多正在运营的平台都在苦恼一件事，分销如何进行？分少了没有人愿意来，分多了又怕会有风险
问题，大家都在一筹莫展、左右为难的时候，分享购所采用的则是奖励循环发放制度，此制度无论是奖
金的多少都不会有风险的问题出现，因为每一笔订单的奖励都只会给消费用户本人以及一个上级。

用户在分享购当中日常消费，只要是通过跳转到其他平台消费，这些平台商家将会给一笔佣金奖励给分
享购，分享购则用这些钱进行分佣。

那么为了让这个机制能够顺利盘活，想要参与其中就需要完成两个条件

一、邀请五人（用户裂变基础）

二、消费九笔（分销奖励的来源）

同时当月奖励次月发放。
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