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产品名称 拼多多无货源店铺夏天到来上新持续多少天？上
新技巧有哪些？-小象创客细解

公司名称 新乡市川海网络技术有限公司

价格 880.00/件

规格参数 拼多多店群:100

公司地址 河南新乡辉县市

联系电话 13523878002 13523878002

产品详情

马上就要到夏季了，各位卖服装
的商家们需要做好夏季上新的准备哦，拼多多
售卖应季商品对于提升商品销量来说有一定的帮助。那么拼多多夏上新会持续多长的时间呢?下面进行解
答。

拼多多夏上新持续多少天?

6天左右的时间。

拼多多夏尚新是拼多多平台的夏季促销活动，在季节变化的时候，拼多多就有了夏尚新的活动，同时在
拼多多搜索推荐专区，还会为店铺中的新品准备报名入口。

报名该活动的商品平台会推荐优先展示，根据买家的购买习惯和爱好来推送该商品。同时拼多多夏尚新
这个活动需要经过平台的审核，通过后商家需要尽快确认排期。

拼多多上新技巧有哪些?

1、定期更新，而不是随机更新

定期更新是维护老客户的重要方式。定下新的时间后，我们要坚持下去。固定时间更新可以吸引老客户
。例如，每月15日设置，1月更新一次。这样一来，老顾客就能养成定期检查门店的习惯，有助于提高老
顾客的复购率。

2、不要突然上新，做好上新前的宣传工作

突如其来的更新大多效果不佳，很多老顾客不知道店里有新品，没有销量很难吸引新流量。因此，去新
店前一定要做好宣传工作。老顾客、拼多多店首页、微信公众号等要多宣传，配合活动吸引新老顾客。
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销量上去了，才能吸引更多流量，形成良性循环。

3、考虑新品上线后是否量产观察数据

新品是打造爆款的新鲜血液。新品推出后，做好资金计算计划，先观察新产品数据，确保量产前销售良
好，避免库存压力过大。尤其是对于服装来说，服装很容易过季，每年的受欢迎程度都不一样。一旦库
存积压，就意味着成本上升。

4、新品可搭配促销活动

新品上线时，配套促销活动可以促进销售，巩固新的时间。驭汛电商发现，一些老顾客到了新的固定时
间可能不会定期到店查看，但如果同时固定了活动时间，可能会养成定期到店查看的习惯。同时，礼品
也可以用来处理店内未售出的商品。

5、价格不得虚高

拼多多主要是一家以低成本经营为主的平台，但我们要记住，产品不能只追求低价，而忽视了做工的质
量，因为品多多对这部分的评价，如果产品质量和做工都不好，很容易得到不好的评价。将水平仪从储
物重量部分拉下。图片必须清晰无水印，根据图片要求可以!

6、货源必须充足

记得整理好库存，不要让采购员买了产品，却因为缺货，发不出货，收不到货。记住，公共流量是阶梯
式的，只要你做得好，你只会卖得更多。

总之，拼多多夏上新持续的时间还是挺久的，所以商家们一定要提前做好相关的准备，报名参加这些活
动是有利于提升商品销量的，希望以上整理的内容可以解决大家的问题哦。

我是冰雪专注电商行业6年，今天分享就到这，之后会持续更新分享更多的电商和互联网干货
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