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电商平台广告怎么做投放才能吸引用户关注?如何优化?

电商平台广告主要是通过电商平台推荐流广告位推荐给用户，用户可以通过观看广告，可以直接点 赞+
评论+分享等功能，广告样式也是具有开屏广告、信息流广告、贴纸广告等多种广告形式。以下就一起
来我们来看看电商平台广告怎么做才能吸引用户关注。

一、电商平台用户人群特征

1、电商平台主要是以打造年轻人的娱乐为主的视频，年龄层跨越度极大上到70岁小到3岁。

2、一二线城市人群比重超过50%，具有很高的消费能力，电商平台效果好的原因，购买力直接决定了广
告效果。

3、电商平台打造三域营销闭环：公域流量、私域流量、商城流量。

二、如何优化

1、全面了解产品本身

在投放之前，我们要了解产品所在的生态环境，根据季节、定价、类目、市场情况去进行选品。如果新
玩家对自己选的产品不放心，怕在平台上跑不动，我们可以尝试跟品，去参考目前市面主流平台的一些
产品，进行摸索。

2、明确用户群体画像



根据目标用户的画像对投放的地域、年龄、性别都做出精准的定义，只面向这些精准人群做广告。让投
放的广告精准推送至群体用户，这样就可以提升付费转化率。

如果你的目标用户是一个受众特别广泛、基数特别大的群体，比如日用品，服装类这些，前期还是有必
要通过限制定向的方式缩小你的用户范围，以期更快学习到适合你的目标用户的。如果是受众小的产品
，用户群体不大，就可以通过前期泛定向的方式先尽量扩大曝光。

三、如何做才能不反感

1、融入平台内容

提到广告，大家的第一反应都是反感，但是如果广告做得好的话，大家还是乐于接受的。由于短视频受
时间限制，我们的广告需要在有限的时间内将产品的创意和卖点都传递给用户。

2、情节设置要夺人眼球

我们先来说标题文案。如何通过一个标题抓住用户的眼球呢?电商平台的用户比较偏爱一些新奇或者猎奇
类的标题，所以标题需要吸睛或者引人关注的，如果标题不能直切要点，用户就会直接pass。

3、注意匹配度

电商平台用户比较看重的是标题和落地页的匹配度。如果产品标题里面打的是某个卖点，视频里面讲的
是另外的卖点的话，这样的素材转化通常是比较差的。

想做电商平台巨量广告投放开户运营服务的欢迎咨询！
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