
2023电销机器人到底怎么样？

产品名称 2023电销机器人到底怎么样？

公司名称 上海会坤食品有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 上海市宝山区水产路1458号3幢3112室

联系电话  15538360637

产品详情

人工智能时代，身为公司的***，你认为公司发展过程中重点应该注意什么方面？首先，规范化管理对企
业毋庸置疑的重要性，但远比不上能够建立一个有效销售团队的能力，这种核心竞争力对于企业的***和
企业的成功是至关重要的。 

销售能力在企业日常营销中不可或缺，销售能力好能帮助企业快速获得利润。那么，如何才能快速提高
销售能力呢？提升销售能力是企业适应市场竞争和增强竞争优势的重要“武器”，是企业提高客户价值
和建立客户关系的根本存在。组建好一支**的营销队伍，培养好自己的营销人才,是企业产品走上市场的
重要环节。所以，很多专业的企业咨询公司会给企业如何提升销售能力提出一些建议，比如：了解你的
销售产品、提高营销素质、培养一个良好的礼仪习惯、了解你的潜在客户、提升你的沟通能力等。

有哪些优点呢？

1、每天至少3000通电话，提高了电话量基础，打的电话越多，意向客户也会增加。电话量可达无上限拨
打。

2、自动筛选出意向客户，排除无效客户(拒接，未接，说不需要)，留下有意向的客户。

3、减低了人力成本，1个电销机器人顶过4个人的电话量，再也不要花那么多钱，招人来打电话了。可同
时设置多个机器人在线拨打。

4、解决了招聘难的问题，很多人都不想做电话销售。

5、很多**人员在一行待久了就会疲乏，这样很容易人员流失，而机器人**流失。

6、自动保存联系记录，(所有客户文字记录全部保存同步录音)再也不担心记录会丢失。



电话营销是当今商业领域发展*快的一种营销形式。即使如此，电话营销也有诸多缺点：竞争激烈、客户
难寻、销售成本高、人员流动大、培训时间长、数据不准确、无效工作时间占比大。

电销机器人就是针对这些问题而研发的。它专门用于第一通电话的意向筛选工作，电话营销人员再也不
用浪费大量时间和精力在第一通电话上，只需要把精力放在那20%意向客户的电话上面即可。
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