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公司名称 河南易地推市场营销策划有限公司

价格 100.00/件

规格参数
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号

联系电话 19937869661 19937869661

产品详情

每年有各种各样的传统节日加在一起也是有20来个，美容美甲为了能拓客和促销，会利用传统节日的焦
点去做一些主题活动。相对于美容美甲来说，越来越多的节日在一定程度上也就意味着越来越多的焦点
，而懂广告营销美容美甲总会恰到好处的去蹭节日的热度。那如果做活动时乱做，反而会背离主题活动
原本的目的，会损害店铺的发展哦。

今天给大家带来的是美甲店怎么样做活动策划，效果好。当然了，需要下店拓客的可以联系我们的拓客
老师指导，拓客，尚你美是专业的。

那么美甲店应该怎么做活动呢？美甲店怎么样做活动策划，效果好呢？

一、有创意和新奇

为了能活动而活动，很多卖家从一开始就忘记了活动的初心。其实，搞活动是为了更好的通过为用户带
来惊喜来带动门店的**值，这样的话，当活动缺乏惊喜，**值便无从谈起。因此，先要为活动量身定制
一个新颖的策划，创意十足的优惠促销会更具表现力，在放大人们的节日情绪的同时，也会提高门店的
氛围，为良好的顾客满意度奠定基础。

二、围绕节日延长期限



一次成功的活动通常非一朝一夕的，而是要根据预热、借势、营销推广、执行、收场几大过程的协作即
可完成。一般来说大一点的活动在节日前十几天已经在自媒体平台中进行话题互动，引发大伙儿的好奇
。在节日的前一到两天，经常预告活动内容，在活动顺利完成之后，还要向公众展示活动细节与节果，
一系列的行动下来，才造就了一套完整的节日活动。

所以，无论是选择在节日当天举行活动，还是以节日为中心，辐射前后几日进行活动，美甲店**的做法
是围绕节日延长期限。

三、做一部分人的生意

节日营销不一定要做每一个人的*卖，尤其是像母亲节这种的传统节日本身就有针对目标人群，所以在策
划活动时，就必须要舍弃一小部分消费群体，继而去讨好节日主题群体。相对于美甲店而言，可以根据
节日特点或是店内消费群体的分类，去策划某些针对目标人群的活动。

同时，必须说明的是这里的“目标人群”必定囊括店内绝大部分的消费群体，要不然，便没有举行活动
的意义。对于此事，可借助大数据工具掌握群体分布以及消费特征，来提高活动的精准性。

四、美甲店做活动时需要注意以下几点

1、目的性明确

有些美甲店铺是为了做活动而做活动，根本没有目的性可言。逢年过节的时候看到别的店铺在做活动自
己也就跟着做营销活动。

盲目跟风，只是为了蹭个热度*存在感，所以任何目的性不明确的营销活动都是很不明智的。2、次数少
且确定

店铺每做一次活动都会变相消耗品牌的势能，活动做太多顾客会跟着“疲劳”，她们会觉得反正你会不
停地做活动，会对活动产生免疫。

店铺做活动还要具有确定性，要让顾客清楚了解接下来的时间会不会有活动以及活动是怎样的。做活动
要注意次数并且具有明确性，这样才会让顾客信任店铺

3、顾客消费心理

有些店铺喜欢不断给顾客便宜的价格来促使她们*卡，但其实顾客真正需要的不是便宜的价格，而是她们
觉得自己占到了便宜。



想要让顾客觉得自己占到了便宜，就要让她们觉得物超所值。降价促销不是解决问题的唯一办法，甚至
不是**的办法。

只有掌握了顾客的消费心理，才能获得*终的收益。
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