
山东济南本地地推卖拓客卡引流团队电话，*吸引顾客转介绍拓客引
流方案

产品名称 山东济南本地地推卖拓客卡引流团队电话，*吸
引顾客转介绍拓客引流方案

公司名称 河南易地推市场营销策划有限公司

价格 100.00/件

规格参数

公司地址 河南省郑州市金水区东明路187号C座6层608-B14
号

联系电话 19937869661 19937869661

产品详情

第一步：进行留客方案设计与留客接待训练

因为很多店在是在没有基本功的情况下就开始拓客，就算拓客方案再好，你也留不住，所以，拓客就变
成了无效，因为拓客只是过程，留客才是我们的目标。

我们的经验是：

让新客的首张卡设计需要将女性购买决策时的四大心理“从众”、“占便宜”、“贪婪”、“猜忌”都
考虑进去；

第二步：进行商圈拓客体验卡的销售

拓客体验卡的价格在99元以内比较合适，太低占便宜的多，太高没什么人买。

销售拓客卡，对于美容师自身素质与心态是个提升的过程，通常在7天都能够销售出大于100张卡，而且
通过这种方式可以让美容师懂得珍惜自己的顾客。

美容院集中卖卡过后，建立一个月末卖卡制度，只要你是当月业绩*差、顾客量*低的美容师，下个月就
接受20张的任务，这样一来，美容院每月都会有新客进店的。



第三步：建立商圈联盟

寻找不少于10家同级别不同类型的服务性店家，建立一个联盟，把10家店铺的顾客资源整合起来，实行
共享。

统一出一张拓客卡，同时为10家商户进行拓客，提高资源的利用率，增加每个店家的促销力度，将其他
同类竞争对手排挤出去，实现商圈效益的*大化。

这个商圈卡**是有一家银行同时参与，会提高购卡成员的层次，并且可以将银行整合到这个拓客体系中
。

第四步：运用移动互联网*新落地拓客方法
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