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产品详情

要想知道传统企业如何在移动互联网上进行转型就要线明白几个定义：

1、流量：这就是客流线上与线下是相互互通的，利用某一种商业行为或者商业手段来为平台进行引流以
及线上的引流本质是一样的，就是吸引客流。

2、转化率：当你通过线上或者线下引流，来到你的门店之后，每过10个人有1个人来门店买东西，这就
是10%的转化率。

其实传统行业在遇到互联网的冲击，首先就应该清晰的去判断，自己的流量究竟是来自于什么？是自己
优质的服务？还是自己产品的优势？

找到自己的关键流量来源，无论是线上还是线下，刨去近利心态，认真耕耘终究会有硕果的那一天。

那么如何才能够讲转化率以及流量提高呢？

广告电商商业模式，这是组合了社交电商+广告分佣的一种商业模式，能够让消费者在平台购物的售后
获得广告积分，通过观看平台所对接的广告任务获得广告奖励，*终实现广告方、平台以及消费者三方共
赢的局面，也是目前来看*新*有优势的消费返利模式。

**的营销是广告电商时代的核心竞争力，广告电商作为一种新的互联网营销方式，其核心优势就是在于
有效的信息采集以及**营销，核心优势就是，广告主可以针对于每一个客户的特征制定广告投放策略，
针对不同客户采取不同的广告投放政策，从而达到优惠客户达到*优的转化效果。



广告方可以在网页当汇总创建个性化广告页面，对客户进行精准营销，也可以建立客户数据库以及数据
标签，对于客户进行个性化营销。

那么广告电商可以根据用户的行为特征、消费习惯、兴趣爱好各个方面进行精准营销，对用户进行深度
分析以及研究，提供给广告方更加具有针对性的产品展示，从而达到更好的营销效果，减少营销开销。

传统的商业模式当中，由于互联网的特性，为了能够获得更多的流量或者实现更多的利润，互联网公司
会大量金钱以及时间去进行推广自己的产品，导致该平台在某一程度上将会受到广告推广的影响，在广
告电商模式当中，企业并不需要消耗大量的资金去做推广。

相反因为只要用户对某产品具有需求或者希望去购买该产品即可在网站上完成购买过程，这种营销模式
下，用户购买之后企业可获得销售提成或者利润，并且也从中省去了不少成本与时间，而互联网公司在
宣传方面的成本也是及其高昂的，因此广告电商模式对于企业经营来讲无异于能够加强企业对于互联网
发展的道路。

消费者在平台当中任意消费即可获得积分，通过观看广告任务，平台根据消费者神域积分按照比例返佣
为零钱，零钱可提现、可消费。
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