
拼多多店群工作室创业，淘上拼自然流精细化铺货起店总部扶持包收
益！

产品名称 拼多多店群工作室创业，淘上拼自然流精细化铺
货起店总部扶持包收益！

公司名称 新乡市川海网络技术有限公司

价格 2980.00/件

规格参数 电商平台:拼多多无货源电商
教学方式:线上线下都支持
加盟费:2980

公司地址 河南省新乡市红旗区靖业跨境贸易大厦17层1713
室

联系电话  18624711742

产品详情

拼多多店群工作室创业，淘上拼自然流精细化铺货起店总部扶持包收益！

如今的拼多多发展的为迅速，先是无货源的开店模式为想在业余时有收入的朋友们提供了方向，到如今逐渐的拼多多店群创业项目，很多人利用空闲时间兼职，或者全职的原因，抓住了机遇，赚取人生的一桶金。拼多多无货源，就是不需要自己生产，囤货，发货，和付费推广，利用软件工具采集淘宝或拼多多商品（整个平台都是我们的货源），加价上传到自己的拼多多店铺中，客户在店铺下单，我们根据客户信息到对应厂家支付货款，由厂家给客户发货，客户确定收到货以后，我们从中赚取差价。说白了就是低买高卖，扮演的中间商角色。不用我们投入太多的时间和精力，每天只需一个小时左右就可以，对经验也没有什么要求，新手和有经验的人一起，好好做，一周左右就可以上手，每天也能有个一两百的收益，做起来也比较轻松。比普通人的基本工资还高，而且创业做的话投入也比较低，风险小见效快，每月几万到十几万不等的收入（跟店铺数量有关）目前拼多多是互联网创业里投入小的项目，很多人都取得了成功。

做拼多多无货源,重要的是选品,二重要的就是精细化运营了。精细化操作直白的讲就是杜绝无脑的铺货，对类目、产品数量和数据进行系统化的优化，来提高店铺的权重以及排名。通过运营，让店铺均衡出单、做到利润大化.对于拼多多店群的商家来说，重要的不一定是店铺是否快速的做起来，重要的是店铺的发展方向和店群的操作思维和系统的方案，只有确定了店铺的发展对象才可以有条不紊的发展下去，这样店铺才可以更好、更稳定、更的发展下去。精细化操作店群运营要做到前期快速提升权重，把店铺权重给拉上去，基础打好，提升权重的过程中，根据市场反映情况，确定位主营类目，提高店铺的转化率，提高收益，后期店铺上货充足，系统化的运营，及时适应调整平台对于商家的策略，把握平台做出的调整，及时应对。

什么叫做蓝海商品？结合电商这块来说，蓝海商品就是搜索量不高、卖家较少但成交量比较客观的商品。这类商品是有实力的卖家是看不上的。市场需求在那里放着呢，要做起来着实是有点难度。但对我们来说就是个很不错的选择。虽然需求量少点，但卖家也会很少，同样的一件产品，卖家少就意味着我们的展现机会就大很多了。在拼多多后台，查看商品热搜词，指数300以上的商品都能出单，但指数好要在5000以内，否则竞争就有点大了。综合以上三点，小编给大家推荐几个类目：家居日用、五金器具、运动户外、汽车饰品等，这都是番茄现在在做的类目，收益还挺好的。

拼多多付费开车操作技巧有哪些?1.多多搜索多多搜索能够提高关键词的权重，进而提高关键词的引流能力，核心是关键词的选择与优化。选词技巧：类目大词：流量大的短词(例如：牛仔裤)长尾词：流量相对小但是人群集中的长词(例如：宽松直筒牛仔裤女)一般来说我们前期选择长尾词来进行推广，因为人群所以往往这类词转化率、ROI数据相对较高;后期选择类目大词来提高我们的流量获取能力，这样能够提高我们的坑产(销售额)，从而带动我们更多的自然流量。2.多多场景多多场景能提高产品的类目权重，进而提高产品在类目中的排名位置和引流能力，核心是出价和人群、资源位的溢价。

项目介绍：拼多多无货源项目，投资低，回报大，可以做到人人做网店，不建仓，不建物流，升级版一件代发，作为公司可以无压力无限发展，站在社会角度可以为社会提供更多就业岗位、创业项目。我们公司做了三年多的无货源电商了、自营店铺也有很多家，拼多多的所有规则与雷区我们都经历过，可以说是一个一个坑踩过来的，走了很多弯路。随着技术的进步、从7人团队发展到60多名、80%的学员通过学习实现预期利润、所以合作之后、我们公司提供持续性的技术支持，帮助解决你店铺运营遇到的问题。

拼多多运营教学：

1.了解新学员基本情况

2.店群项目的原理解析



3.店群软件的使用和方法

4.单品操作.单类目操作.全类目操作

5.如何选品分析

6.如何找到成本*低的上家

7.店群如何规避各种违规

8.**违规词表库，实时更新

9.如何7天内出单，一个月成型

10.如何稳定出单，扩大收益

11.店群稳定后的操作方向

12.明确讲解分析注意细节

13.扩大规模的布局和细节

14.员工日常工作安排等等

15.操作中遇到的问题解析原理

16.对接软件与补单资源

17.学员均已一对一语音远程指导分析原理（不是扔个视频教学就完事了）

做好拼多多无货源的前期准备工作

1、首先根据你能投入多少时间和精力，是想当份兼职做，或者全职来做，来确定你想要开的店铺数量，



新手前期建议5-10家，可以顾过来，创业可以从50-100家起步。

2、准备好身份证和手机号，一张身份证可以开3家，想开多家店铺的话，先优先考虑借亲朋好友的身份
证，做店群，有限公司营业执照是的，一张营业执照可以开8家普通企业店，一个人可以用五张。

3、硬件设施，比如电脑，网线，做网店也只需要准备这些。

4、采集和上传软件，一款功能的软件确实可以节省不少精力

5、学习运营方法，采集全网的商品，或者学习一下同行店铺的数据，明确我们上架的商品。

6、精细化店铺运营，同时了解平台的规则，避免违规

拼多多小象软件主要功能：拼传拼，不用中转，直接突破加价，淘传拼(不用TK不用代理IP)不用中转，
直接突破加价
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