
江苏易地推社群拓客团队，老带新转介绍，美容地推卖拓客卡团队联
系方式

产品名称 江苏易地推社群拓客团队，老带新转介绍，美容
地推卖拓客卡团队联系方式

公司名称 河南易地推市场营销策划有限公司

价格 100.00/件

规格参数

公司地址 河南省郑州市金水区东明路187号C座6层608-B14
号

联系电话 19937869661 19937869661

产品详情

美容院如何做好老顾客转介绍 拓客留客是美容院发展的**，美容院经营管理者每天在思考着如何拓客人
如何扩大生意，理解管理者的心思，所以也特找寻一些相关的讯息，希望能给到美容院经营管理者在拓
客方面有所帮助。 有一个拓客的总体思路，就是从集中做老顾客带新顾客，这是一种*有效的手段之一
，但是这种美容院的老顾客转介绍工作往往有几处弊端很多人没有考虑好： 1、没有把它当个事情来做
，没有形成制度，偶尔要求美容师做此项目工作，美容师也偶尔要求老顾客做转介绍，达成如何就不得
而之。 2、没有充分调动美容师的积极性，全力以赴做好老顾客转介绍的工作。
3、没有充分考虑到老顾客的感受，没有把利益与情感很好地结合起来。
那么如何才能让老顾客愿意带她们的朋友亲人，愿意给美容院带来新的顾客呢？
1、美容师的细节服务感动顾客，加上美容师各种营销手段的运用，让老顾客愿意；
2、结合以类似公益或宣传推广的名义，让**顾客或新顾客愿意接受；
3、通过会议展示美容院文化，服务，增加老顾客的自豪感，增加新顾客的好感；
4、通过一部分利益的巧妙赠送，让老顾客愿意帮助忙；
5、通过让老顾客感受到实实在在的优惠，而让老顾客愿意带朋友或转介绍。
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