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产品详情

拼多多的付费推广是所有商家都无法绕开的一个区域，但是对于新手商家可能无法很好地把握付费推广
的进度。那么本期就让小编带着大家去了解一下拼多多店铺付费流量占比多少**？新店必须要开推广吗
？

一、拼多多店铺付费流量占比多少**？

拼多多的付费流量*常见的就是搜索推广流量和场景展示流量，商家可以通过商家后台的中心推广报表—
>搜索推广—>推广单元—>下载报表来查看店铺的付费流量数据。

在查到所有的付费流量数据之后使用公式：（搜索订单+场景订单）/总订单就是店铺内付费流量的总占
比。

针对店铺内商品所在的阶段不同，付费流量占比的判断标准也不同：

1、起量阶段

建议付费流量占比30%——60%，在该阶段商品时处于新上架的阶段，商品基本上没有什么曝光和权重。
在这时候商家付费金额较高是无法避免的，因为之后这样才能帮助商品打造一个较为良好的基础。

2、拉升阶段

建议付费流量占比20%——40%，在该阶段商品已经拥有了一些基础的销量，曝光和权重也都有所增加，
商家可以尝试着降低付费流量的投入，并以此检查商品整体订单数据的变化，如果变化不大就可以逐步
减少付费流量的投入。

3、平稳期



建议付费流量占比10%——30%，在该阶段商品的曝光和流量已经趋于稳定，对于一些商品来说即便不进
行付费流量推广也能得到一个较好的订单数据。在这个阶段，付费流量对于商品来说只是一个锦上添花
的作用。

如果在该阶段商家发现自己店铺商品的流量还是以付费流量为主，那么就说明店铺产品或者整体的推广
思路有问题，商家需要及时的去进行调整。

二、拼多多新店必须要开推广吗？

拼多多新店是需要开推广的，但并不是店铺一开就需要进行付费推广。因为拼多多平台对于一些新开的
店铺是有流量扶持的，商家可以在店铺前期通过朋友圈宣传和亲朋好友的传播来帮助产品基础销量，只
不过一点要尽量保持是真实购物。

新店刚开始做的时候都是没有销量时，在这个时候商家可以报名参加拼多多官方的新品活动，在活动中
慢慢积累客户人脉，慢慢的积累销量。当有了基础销量后，可以开直通车，或者是通过其他的推广方式
，毕竟现在消费者购物前都喜欢看销量，看评价，如果看到这个商品有销量有评论自然乐意点进去看看
。如果商品连一些基础销量都没有，那么用户很有可能也就是点进来看看就走了。

除此之外，拼多多店铺在新开的时候平台还会给商家发一个推广红包，帮助抵消一部分推广的花费。但
是这个推广红包尽量不要在前期使用，因为店铺前期的准备工作都没有做好，即使进行推广效果也并没
有多大，等到时机成熟，小店微微巩固后，商家便可进行付费推广了。这样更加有利于店铺的销量增加
，但是具体推广还是根据具体情况而定会比较好。

以上就是关于拼多多新店铺是否需要开推广，以及推广比例的介绍。付费推广对于商家来说还是很重要
的，因为可以提高商家的曝光和转化，但是在进行付费推广之前一定要做好前期准备工作，这样才能保
证推广效果的*大化。

小象创客是一家以加盟、全程托管店群和员工孵化式运营的拼多多电商购物一件代发的运营基地，是一
家致力于以解决无货源店群运营问题为导向的多元化发展的互联网电商技术服务机构。

我们应用玩法扩展、店铺精细化、数据分析、店铺运营、讲师讲解、采集运营操作、团队协作、店群系
统化、基础软件使用、采集软件教学等方法。拥有的电商运营团队，成立电商技术孵化服务体系，带领
了一批又一批的电商创业学院。
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