
成功一家转让山东济南保险代理公司

产品名称 成功一家转让山东济南保险代理公司

公司名称 北京中诚卓越企业管理咨询有限公司-
保险牌照收购

价格 99.00/件

规格参数 品牌:中诚卓越
注册地:全国各地
注册资本:200万300万

公司地址 北京市朝阳区东三环中路39号院24号楼5层A-060
2

联系电话 15795480799 15795480799

产品详情

保险中介行业属于半市场化半管制状态的特殊行业，它既不是零门槛的完全开放准入，也不是没有竞争
的完全垄断，和其它多数金融领域的细分行业一样，它是管制下的有序开放与竞争，虽然牺牲了完全竞
争状态下的部分效率，但在一定程度上保障了稳定与安全，从监管角度理解，这是一种两端兼顾的中庸
之道。

因为审批上的原因，多年来，保险中介行业的市场主体维持在一个较为稳定的数量，没有什么新变化，
也因此，这个行业内部就像一个封闭的系统，它的演化速度与外界相比，显得更为缓慢与安静。

而外界那些充分自由竞争的行业，则是生死时速，就像热带雨林中的动植物，新生与衰亡，都在争先恐
后，体现出生机勃发的产业生态。

近年来，资本的觊觎，技术的撬动，让保险中介这块板结的土地，有了更多的松动。这种松动，意味着
鲶鱼效应，意味着产业迭代的加速，意味着供给端的推陈出新。

与此同时，它也意味着，资源趋向更为合理的配置与利用。用经济学的话讲，就是在经过充分的自由交
易之后，资源都会流转到那些擅长经营的企业家手里，使其发挥更大价值。

截止目前，大多数互联网巨头及新能源车企都把触角伸进了保险中介行业，拿下数块牌照，跑马圈地驰
骋天下。



随着新势力的介入与角逐，保险中介牌照资源成了香饽饽，其估值有了巨大变化，也令牌照交易市场暗
潮涌动⋯⋯

相对前几年是有很多变化的，2015年之前基本上是以国企、央企，自然人（保险相关从业人员）在经营
保险中介，2015年之后随着互联网和金融企业的大规模发展，保险中介的并购也大多数是这些类型的企
业，比如京东、阿里、百度、水滴筹、团贷网、宜信等等，但他们收购保险中介却只想收购一个空壳，
带网销**就可以。他们收购的目的主要是自身流量变现，业务多元化，以及参与金融板块对于他们估值
的提高。

但近两年随着监管对中介要求越来越严格，对开设分支机构也从严从紧，对只有网销**就铺天盖地的发
展业务，对保险产品属地化经营的严格要求，对投保人双录要求落地的限制等等，保险中介有没有分公
司就显得尤为重要了。所以现在大多数有意收购保险中介的企业，或者正在经营保险中介的企业，也意
识到了没有分支机构的中介牌照对他来说意义不像以前那么大了，甚至有一部分已经在前几年并购过保
险中介牌照的公司目前又重新选择收购带分支机构多的保险中介牌照了，这也是我们之前预料到的结果
，我们曾经和很多委托我们收购的企业不止一次做过工作，劝他们收购时候可以考虑带一些分支机构，*
起码带一些省级机构，但他们大多数企业还是不懂这个行业，也听不进去，只考虑收购时候尽调简单，
对于他们来说分公司也是一大块成本，很多企业认为有互联网**就可以在全国做任何保险产品的销售了
，其实不然，这是他们没有考虑到的问题之一。

对于未来有哪些新趋势，我简单讲就是有机构的中介公司或者说机构健全的，有良性业务渠道的、有优
质团队的保险中介可能在**的时候会超过像目前大多数保险中介只是**壳价格这么简单，目前并购的保
险中介企业基本没有溢价，没有形成保险中介的品牌优势和具备金融属性的价值，整体来说估值太低了
，价格还是属于洼地状态。

我前面讲到了，互联网以及金融平台公司大多是为了自身流量变现，这是主要因素，主业利润乏力，但
客户群体庞大，比如说腾讯、携程、美团、拍拍贷等企业通过2B、2C使他们平台上的客户投保保险产品
，使得他们平台上固有的客户转化成为他们的粘性客户，保险的转化对于他们来说增加了一块很大的收
入。另外还有很多是大型央企、国企、上市公司，他们有自身保费需求，不想把这块业务放到市场上，
一年流失的保费佣金上千万甚至上亿。
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