
会员分销奖励结算系统开发

产品名称 会员分销奖励结算系统开发

公司名称 广州领科网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市海珠区琶洲

联系电话  18022888954

产品详情
品牌商从建立广而全的渠道流通网络，促进商品流通获取价值大化，逐渐转向以消费者洞察为核心，根据消费者需求进行更为的商品研发、行销和规划，实现消费者体验的大化，从而实现企业的发展。

一、会员分销奖励结算系统开发APP模式:①全员(代理商、分销商)分销，设置佣金比例通过发展代理商、分销商、设置佣金比例的方式，让代理商分销商一键复制店铺或专属推广名片，方便推广。②代理分销，让分销商快速通过分销奖励，刺激分销商发展自己的分销商，实现代理分销、全员推广。

二、会员分销奖励结算系统模式分析
1、推荐总代奖励下级代理推荐成功总代，按总代的首笔订货金额、订货数量核算给相关人员相应奖励励说明。2、订货返点奖励。总代推荐的总代补货、按补货产品数量金额给予相关人员一定比率的返点，可以设置三级奖励，返点基数可以灵活定义按金额、数量或PV奖励。3、总代业绩奖励①按微商新零售系统平台总代自已的业绩达到多少额，给一定比率的返点②返点基数:按金额/按PV/数量③累计金额基数:按金额/按PV/按数量④核算方式三、微商新零售会员制系统开发的未来发展趋势①线上线下相互融合随着新零售模式的逐步落地，线上和线下将逐渐转化为相互融合，促进，其关键在于使线上的互联网力量和线下的实体店终端形成真正的结合，从而完成电商平台和实体零售店面的融合升级，电子商务的表现形式和商业模式也会发生转变。会员分销奖励结算系统②准确定位基于大数据海量数据和分析技术的支持，零售企业可以对客户进行群体细分，准确定位用户群体，然后了解这个用户群体的具体需求，根据需求来设定不同的消费场景体验，这样才能够真正的做到了解用户，将新零售平台和用户紧密的结合在一起。③强化用户体验在互联网时代快速发展的背景下，消费者自我意识更强，人们对消费的关注点注重对消费过程的体验。因此，运用新零售模式来升级消费购物体验，推进消费购物方式的变革，构建零售业的全渠道生态格局，将会成为企业实现创新发展的重要途径。
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