
三门峡家政公司网络推广营销代运营托管

产品名称 三门峡家政公司网络推广营销代运营托管

公司名称 河南刘贵商务服务有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 河南省南阳市卧龙区卧龙岗街道卧龙路经纬国际
1号楼810（注册地址）

联系电话 13323693821 13140513661

产品详情

随着现代科技的发展，人们生活节奏的加快，生活水平也得到了很大的提高，人们的生活除了挣钱、攒
钱，也会拿出一部分钱去享受生活，进一步去提高生活质量。在目前市场上比较接近人们生活的家政服
务行业，显得格外突出，竞争压力也变得非常大。

那么，家政服务行业如何能在市场更好更快的发展，今天小编就家政服务行业如何做好网络营销进行讨
论。

01、行业发展

根据不完全统计，家政服务行业近几年发展迅速。2018年，家政服务行业的规模已经达到了5762亿，持
续保持20%以上的年增长率，预计未来会突破9000亿，从事家政服务行业人群总数超过3000万人。

曾经传统的家政服务项目简单，对于从业人员要求低，没有经过专业培训，导致人员素质差，服务质量
评价也各异。随着该行业市场需求量增加，对于其服务的专业性也要求越来越高，城镇化发展，家政行
业成为市场需求。白领一族，因为工作压力大，生活没有时间打理，是目前家政行业的主要消费人群。

02、行业特点

家政服务行业作为一种新兴的行业，近几年在国家经济的促使下得到了很快的发展。它将由原家庭为满
足自身的生存或者维系家庭等各项家庭劳动的事务，转化成了由社会组织机构提供的一种社会服务，主
要包括：家庭生活消费、家庭烹饪、日常洗涤、照顾老人、看护婴幼儿、照看病人、护理孕妇等等内容
，服务内容覆盖了家庭的方方面面，在很大程度上满足了人们的需要。

2021年数据统计调查中显示，在该行业中，男女性别分布均衡，但男性比例略高，年龄段在26—40岁之
间的人群需求较大，大部分是和老人小孩一起居住。而这类人群对网络依赖性比较强，所以在“互联网
+”时代，线上线下结合，可以更快更好地推进家政服务行业的发展与宣传。



03、网络宣传形式

一个企业无论大小，都应该有自己的品牌价值，树立品牌形象。企业的发展，是一个让人们从认识到熟
知的过程。通过给企业树立品牌，使企业销售的产品或者服务，提高自身的溢价空间，为企业提高利润
，同时留住客户，解决客户的疑虑，让其更加信赖企业，选择产品或者服务有更大的利润效益。这是为
销售产品或者提供服务做的第一步宣传准备。

建立自己的网站平台

在线下需要有固定的办公场所，这是方便与客户服务建立近距离的沟通提供便利的条件，增加信任感。
在线上建立自己的网站系统，也同样可以拉近与客户的距离。

建立官 方网站、店铺

公司网站是以企业独立网站存在的，店铺是入驻一些团购类型的信息类综合平台。网站版块可以根据企
业文化以及企业的性质进行包装与设定，设置完整的企业LOGO、企业倡导的文化精神、企业产品或者
服务项目以及企业获得的荣誉证书。

企业团队参与的活动等内容都可以放在网站上，让客户一目了然地了解企业。另外，通过安装在线预约
、在线咨询或者客户留言等服务模块，可进一步了解客户需求，提供更加完善的企业服务，树立良好的
品牌形象与口碑服务。然后通过搜索引擎做竞价推广、团购类信息综合平台推广等获取客户源。

建立属于自己企业的自媒体平台账户

比如微信公众号、抖音认证、微博认证等。微信是目前人们使用比较多的一种交友聊天的工具，可以进
行多种分享与互动等。企业建立自己的微信公众号，定期更新企业的资讯新闻与活动，推送信息可加深
客户对企业的认识，公众号也可以设定服务菜单等内容，方便与客户的互动。

抖音凭借小视频呈现方法成了老少皆喜欢的一种休闲娱乐软件，它的宣传力与传播速度也远远超过了传
统图文的形式。建立抖音企业认证号，也是一个势在必行的选择。认证的抖音号，具有企业的蓝V企业
标志，可以与粉 丝互动，主页有企业门店图片与相册展示以及地址和联系电话等功能。

新浪微博是一种流行了很多年的互动信息平台，企业可以根据企业的特点，选取相关的关键词，去做一
些专业性的、有趣味的策划内容，或者举办一些投票、热门话题等，引起人们的注意，起到宣传的作用
。

利用选择的网络平台进行宣传推广

说到网络平台，大大小小的有上千家。面对如此五花八门的平台，我们应该先锁定企业的服务类型与服
务范围。一般大家适合家政行业的、比较熟悉的综合性行业信息分类平台有是58同城、大众点评等，根
据人们搜索习惯比较直接的是搜索引擎竞价推广，还有目前应用比较多的自媒体中的抖音等短视频营销
。

搜索竞价推广建立企业品牌，获取精准客户群



搜索引擎搜索是人们常用的一种搜索工具，比较熟悉的有百度、搜狗、360等，对于这种搜索型的平台，
想要入驻必须有行业的相关资质，具有企业权 威性 ，曝光量大，见效果快等特点。其简单、直接、快捷
的搜索展现形式，也是目前各个行业企业做的比较多的宣传形式。

利用信息类行业网站进行团购营销

家政服务行业重要的是口碑传播。这类第三方平台能够准确定位企业具体地理位置，客户根据距离选择
商家。进入商家详情页内，可以看到企业设定主推服务与套餐，还有其他客户合作后的信息反馈评论等
内容，第三方数据是对企业品牌影响力的一种宣传，具有说服力。

自媒体运营打造属于自己的营销阵地

企业可以组建一个专业的运营团队，做有计划、有目的素材策划与收集，通过剪辑后，发布日常同事故
事、团建活动、服务培训、明星人物等可互动、易模仿等创意内容，可以在品牌与用户沟通时以及评论
等地方做文章，去宣传氛围做宣传。

其他的网络宣传

除了上述的几种宣传形式，还有一些比较常见的形式，比如百度、搜狗或者腾讯等地图添加企业地图标
记，贴吧发帖子，还有知乎论坛、百科、新浪微博等多种形式去宣传企业，培训、组织活动、企业文化
等等内容。

总之，家政行业网络宣传主要是建立网站进行搜索类推广、团购类综合信息平台进行团购以及利用自媒
体平台进行。对于刚起步的家政公司，由于成本问题，可以先考虑平台团购以及抖音等自媒体宣传，门
槛低，吸引小流量客户。如果企业发展到一定规模，可以考虑增加成本，将网站、自媒体等各个渠道结
合起来，打造成一个闭环的营销宣传。
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