
信阳鲜花店线上营销推广外包运营

产品名称 信阳鲜花店线上营销推广外包运营

公司名称 河南刘贵商务服务有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 河南省南阳市卧龙区卧龙岗街道卧龙路经纬国际
1号楼810（注册地址）

联系电话 13323693821 13140513661

产品详情

       鲜花店这是比较传统的线下实体行业，如今随着线上小时渠道的打通，鲜花店也在不断转型
尝试从线上获客营销，那么鲜花店线上营销方案应该怎么做?接下来偶就推荐几种线上营销玩法。

一、目前鲜花店线上销售可以归类为以下三种

1. 线上鲜花零售连锁——比如花点时间、花加(可能除了零售还有其他业务模式)

2. 实体花店的线上营销——在各个外送平台售卖花束

3. 纯线上零售——花基地物流直发快递到用户手上。这种模式其实是跨越了传统商业模式中的“花店”
一环节，直接由 生产商(鲜花基地)——>客户手上。

针对鲜花零售行业，线上营销应该怎么做，今天就以朋友圈营销和公众号营销为例来讲解。

二、微信朋友圈营销

目前做朋友圈营销不再只是简简单单的发个朋友圈就OK了，目前朋友圈有很多规则，对于频繁发圈会被
所有人屏蔽，
也有限流等等都会让你的内容不可见，其实要做朋友圈营销很，请抓住三点：第一、内容; 
第二、频次;  第三、互动。

1、内容

朋友圈发动态有三种形式：



1、单纯的文字

2、图片和文字结合

3、单纯的图片

从文字和图片上来说，图片要清晰，具有美感。文字内容要有质量，不能言而无物，也不能是负面的情
绪发泄，更加拒绝赤裸三俗的内容。(发文形式只建议使用1和2两种形式。)

2、频次

微信发文动态的次数，其实没有那么讲究。作为花店老板，花艺作品对于其他人来说，多少是一道赏心
悦目的风景。只要内容能做到以上几点，频次的多少是无关紧要的。其中需要注意的一点“不能重复发
相同的文字和图片”。

3、互动

与忠实的粉 丝互动的好处：

能增加粉 丝黏性; 

能与潜在粉 丝搭建相互认识的桥梁;

能为花店增加曝光率;

能为培养粉 丝打基础;

能提高粉 丝购买产品的机率。

互动的本质就是与人交流，与人“发生关系”。

三、微信公众号营销

现在的话还是有很多花店拥有自己的公众号的，但是发公众号也是有一定技巧的。公众号利用好了，也
可以增加花店的销售额哦!

读者要明确

在发公众号的时候，要明白公众号的读者是谁，发的内容一定要对读者有用。

内容要精简

公众号发帖子的话不是越多越好，一般1-3篇为宜。如果是做活动的话可以适当的多一些。

转发朋友圈活动



举例来说，可以每位关注并转发朋友圈的读者到店里可以享受打多少折或者来店里可以免费赠送一枝花
等等。

其实不管是微信朋友圈、还是公众号都是商家自己的私域用户池的重要来源，可以通过朋友圈、公众号
将这些活跃粉、忠粉沉淀到自己线上小程序商城，比如可以在道一商超就能一键注册一个属于自己的花
店小程序，让用户通过小程序商城下单，还能通过小程序商城定向发送优惠券信息、收集会员信息收集
更加精准的用户画像，同步借助拼团、砍价、新人礼包、分销推广等不同线上营销方式来激活商城会员
，持续不断产生业绩。

关于线上花店营销方案今天就介绍到这里，希望以上的介绍对大家有帮助，更多线上营销相关资讯欢迎
多多关注我们吧!
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