
济源足疗按摩推拿养生会所网络推广外包

产品名称 济源足疗按摩推拿养生会所网络推广外包

公司名称 河南融河矩媒科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 套餐一:2000
套餐二:15000
套餐三:50000

公司地址 中国 河南 南阳市 卧龙区蓝钻星座

联系电话 18338218580 13323693821

产品详情

众所周知，足疗按摩行业是技术行业的一类，并且行业有着悠久的发展历史，这两年行业蓬勃发展涌入
了大量的“技术人才”，然而还是有不少门店生存艰难面临倒闭的风险。

对于这个行业来讲，技术的好坏决定你是否能在行业内形成口碑效应，而营销做得好不好，则直接决定
顾客是否愿意第一次踏足你的门店，以及今后是否能长久地留住他们。

因此，营销方案是影响你门店可持续发展的重要因素，今天的文章我们就讲一讲营销方案该如何策划。

1、了解市场，了解顾客

当我们踏足一个新的行业，要做一件新兴的事情的时候，前期的调研必不可少，尤其是足疗按摩行业经
历过历史的演变，市场正在面临极速的迭代之中，如果你还用传统的想法企图套用在现在的行业之中，
那么接下来你可能将举步维艰。

因此在前期就需要对市场有一个清晰的了解，对品牌有一个正确的定位，对顾客有一个清晰的画像。

1）市场方面

市场方面主要有两大板块，一个是对行业的发展的认知，另一个是对竞品的分析。

对于整个行业的洞察，要站在制高点去俯瞰整个行业现在的面貌，显然跟10年前完全不同，比较直观的
改变是——科技对行业的渗透程度越来越高。

以前我们对足疗按摩行业的惯性偏见，觉得这个行业就是落后的、顽固不化的、甚至是老土的，然而现
在随着互联网时代席卷各行各业，就连传统的行业也都深受影响，不少门店运用新的管理技术，辅助科



技化、数字化的手段人，使得门店的面貌从此焕然一新。

对于竞品方面，那些老牌的企业之所以能在行业中稳固发展，必定有其独特的优势，我们也可以做为参
考，取其精华、去之糟粕。

2）顾客方面

你的门店定位不同，直接决定了你针对的是什么样的顾客；你门店的定价，也就代表了你想要吸引人群
的消费水平。

但这些是在门店初期就要提前部署，在部署之前你就要清晰你的顾客群体，比如他们大多数什么行业、
收入水平是多少、作息时间是什么？甚至兴趣爱好等，对他们画像越清晰全面，越有利于门店的营销方
案制定。

2、推广方式的选择

现在普遍我们把营销推广分为线上和线下，线上就是通过一些互联网的渠道去做曝光展示和广告的投放
，线下顾名思义也是比较传统的张贴、发放小广告。

那么这里有个问题，推广的方式是否越多效果一定越好？其实不然，没有比较好的推广方式，只有比较
适合的推广渠道。

并且根据门店所处的阶段不同，采用的营销手段也会有差异。

比如在门店开业前、初期，营销的重点是在品牌的曝光上面，辅以裂变活动、优惠信息等，烘托场面；
日常的营销手段主要以“维系”关系为主，利用各式各样的节日、周年庆等活动，持续的做曝光和消息
的触达，慢慢培养顾客的消费习惯，占领消费者意识阵地。

3、会员体系的搭建

搭建会员体系相当于建立门店的私域池，在这里你可以做全方位的会员管理，也可以根据门店需求去定
制等级权益、会员超值福利等，如果说上面我们聊的都是营销的手段，那么这里是做回头客比较强有力
的渠道。

4、总结一下

总之，好的营销方案能极大提升顾客的购买欲，但这类营销方案往往会合理的利用消费者心理，且具备
良好的实际操作性。

想要达到如此效果，必定是基于对市场和消费者的充分分析与了解，有针对性的制定营销方案，才能让
方案更有价值，实际落地效果更佳。
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