
淅川县企业公司品牌营销网络推广托管

产品名称 淅川县企业公司品牌营销网络推广托管

公司名称 河南融河矩媒科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 套餐一:2000
套餐二:15000
套餐三:50000

公司地址 中国 河南 南阳市 卧龙区蓝钻星座

联系电话 18338218580 13323693821

产品详情

       中小型企业如何做好网络推广？随着互联网的发展与普及，传统企业依靠线下销售模式已经
很难生存和发展。越来越多的企业开始转型互联网，试图把线下与线上相结合，开辟一条新的发展之路
，实现新的增长。然而，很多企业由于首次触网，且公司也没有相关专业的人才，不知道该如何去进行
网络推广，那么今天就给大家分享一下网络推广介绍。

01、网络推广的优劣势

网络推广的优势

易传播：使用互联网进行推广，很容易传播，可通过个人进行分享转发，属于大众传播。

速度快：能够在短时间内快速传播出去，不需要等待太久的时间成本!

传播广：能够让更多的人群关注到你的信息或者产品以及品牌!

互动性：能够与用户及时在线互动，给用户留下良好的映象!

目标明确性：通过智能推送，将广告信息准确发送给目标用户，以求得良佳效果。

灵活的时效性：在传统媒体上作广告发布后很难更改，即使可改动往往也必须付出很大经济代价。而在
互联网上作广告按照需要即使变更广告内容，当然包括改正错误。这样，经营决策的变化也能得到实施
和推广。

网络推广的劣势



企业被动性加剧：主动权掌握在消费者的手中，他们可以选择看与不看，商家无异于在守株待兔。

价格问题愈加敏感：网上信息的充分，使消费者不必再走东串西走比较价格，只需浏览下商家的站点即
可货比三家，而对商家而言，则易引起价格战，使行业利润率降低，或是导致两败俱伤。

02、中小企业如何去做网络推广？

一、结合公司产品或服务，分析用户

无论是卖产品还是卖服务，首先，我们得分析我们的用户群体。我们面对的是哪些客户？这类客户的需
求是什么？他们一般通过哪些渠道来解决他们的需求？我们目前能满足用户哪些需求，还有哪些需求不
能满足？与同行相比，我们的产品或服务优势在哪里？企业家们不妨拿出几天时间来分析分析这些问题
。

二、要卖产品或服务，先做好品牌

互联网发展到今天，产品的选择性越来越多，选择渠道也越来越多，所以品牌推广绝
对是以后网络推广的致命性因素。

对于一些传统企业或者初创型企业，可能除了官网之外，几乎没其他网络推广方式，网上能找到公司相
关的信息也很少，这样的话就缺少信任感。当用户看到我们的广告后，对我们的产品或服务感兴趣时，
他必然会网上搜一下我们公司的相关信息，大多数用户会直接根据我们公司名字，简称或品牌词这几个
关键词来搜索，而这个时候如果看到我们公司相关的信息很少时，他必然会有所疑虑，他无法判断这个
公司的产品或服务怎么样，他能不能购买，是否会上当受骗，结果就是他会放弃购买的想法，转而寻找
其他成熟品牌的。

现在的人都喜欢买牌子，也就是品牌产品，品牌在一定程度上意味着用户的认可和信任，试想一个不知
名的品牌产品，你放心购买吗？

三、官网是公司在网上的门面

互联网不同于线下，不可能每个客户面对面的与你交谈，不是同城的，一般更不会那么轻易上门拜访来
了解和核实公司情况，而这个时候一个公司官网的好坏就直接影响着客户对这个公司的印象。

传承网络多年的网站建设经验告诉大家，企业官网是所有推广的开始，如果官网做的不好，那么所有的
推广投入也就付诸东流。

四、全网整合营销方能解决企业推广困惑

现在大部分企业做了网站第一时间就是想到了竞价排名，当然竞价肯定是效果比较好的。但是全网天下
提醒大家，竞价就是无底洞，如果过分的依赖竞价排名，肯定是入不敷出的。

全网整合营销更适合中小企业，其包含了以下几点：



1，营销型网站建设

2，搜索引擎优化

3，竞价排名

4，软文推广

5，B2B网站推广

6，博客营销

7，论坛营销

8，微博营销

9，自媒体营销

10，百科营销

11，信息流广告......

03、网络推广的关键点是什么？

抓住大众的好奇心

每天出现在互联网上的内容数不胜数，要想自己的内容不被下沉。就必须要有能够吸引到用户的话题标
签才可以，所以我们就要牢牢抓住大众的好奇心理，利用网络舆论的宣传价值。为自己的内容选择一个
炒作话题，通过在各大论坛、新闻网站、短视频发布等方式，将话题置于热门的位置。

拉近品牌与消费者之间的距离

通过开展一系列的网络主题活动来吸引用户，借助各种开展的网络主题活动拉进与消费者之间的距离，
提高品牌产品在消费者心中的形象，从而提高知名度。让更多的人记住该企业。

快速提升品牌知名度

通过SEO的技术去提高企业品牌和产品在各大搜索引擎的排名，利用百度、Google等的强大搜索优势，
比较快速的传播品牌信息，提升品牌知名度。

软文推广

软文具有引导消费、品牌宣传、周期长，价格低等优点。软文可以通过较少的投入，吸引潜在消费者的
眼球，增强产品的销售力，提高品牌的美誉度，在软文的潜移默化下，达到品牌的策略性战术目的，引
导消费群的关注及购买。在具有影响力的门户网站刊登宣传软文等一系列软文宣传方式，充分发挥软文
优势，吸引消费者关注，利用文字的巧妙安排，在无形当中将品牌推广出去，并被大众所接受。



水印推广

在与企业有关的各大宣传资料上都打上企业的专属水印，通过在各大网站或者是其他地方发布的方式去
进行宣传。在无形之中，把自己的企业信息渗透到用户的身边去，让企业信息和文化更容易推广。在有
需要的时候可以第一时间想到我们的产品企业。

如果你还在为找不到客源而烦恼，或是没有成交率而苦恼，别担心，我们团队会针对性的对不同领区的
行业给出相应的获客引流精准粉技巧，后续也会给每个创业者提出相应的精准粉成交变现方案。
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