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产品名称 梅沙拆福袋爆火，“店夫子”凭什么吸引用户？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 链动2+1:泰山众筹
寄售挂售:数字藏品
元宇宙:微三云

公司地址 东莞市石排镇瑞和路南东莞生态园松山湖高新技
术创新园B栋2-5楼

联系电话  159****4030

产品详情

梅沙拆福袋爆火，“店夫子”凭什么吸引用户？

南澳拆福袋爆火，“店夫子”凭什么吸引用户？

随着盲盒玩法的爆火，一种叫“拆福袋”的玩法也出现在人们的视野当中。什么是福袋呢？其本质跟盲
盒没有区别，都是将商品放在一个容器内，用户在不知晓具体商品的情况下选择**，**成功后拆开才能
得知自己到底买了什么。

 

既然玩法与盲盒相同，为什么“店夫子”能够做出许多盲盒平台都望尘莫及的成绩呢？到底靠什么制胜
呢？小编为大家介绍一下他们背后的法宝——拆袋预售递增+熔断机制。

什么是拆袋预售递增+熔断模式？

拆袋预售递增+熔断模式可以分成几个主要部分，一是拆袋，二是预售递增，三是熔断机制。首先，拆
袋即拆福袋，跟拆盲盒玩法一样，这种玩法相信大家也熟透了，我们不做过多解释。其次，预售递增也
可以说是控盘机制，每期福袋预售数量2%递增，让更多用户可以参与进来拆袋。*后，熔断机制可以称
为消除泡沫机制，当福袋预售数量增长跟不上导致普通款商品无法被拆出去时，平台为避免崩盘风险自
动触发熔断机制，推倒重生，消除泡沫，以此形成良性循，支撑平台长久稳定发展。

那么拆袋预售递增+熔断模式到底怎么玩呢？

玩法介绍：



1.**钻石→选择福袋系列预约拆袋

2.预约成功→等待倒计时系统自动拆袋

3.预约失败→款项原路退回，额外获得广告奖励（也可通过邀请好友获得广告奖励）

4.拆开商品→拆中不喜欢的商品可在仓库回收/发货

注：每天两场预约活动可自由设置（如设置10点场预约时间8：00-10：00，拆袋时间10：00整；16点场预
约时间14：00-16：00，拆袋时间16点整）

静态奖励：

平台为了每个参与的用户有静态收入，设立了保本机制。当用户普通款商品中满次数系统就不会再拆中
普通款商品，由于每个人拆中的商品不一样奖励也会不一样。

假设拆中100件商品中3件普通款商品，假如288元福袋拆中了310.9元的商品，商品回收后平台扣10元服务
费到账300.9元，这多出来的12.9元就是你的商品差价，不压资金可随时回收随时提取。假如288元福袋拆
中了18元的普通款商品，商品回收后到账18元，不扣服务费。

动态奖励：

l  分享好友拆中商品：团队**每拆中1件商品为你带来1积分，积分总数量每天22点按对应价格结算奖
金

（1）0-100积分，积分奖励价格1元1积分

（2）101-500积分，积分奖励价格2元1积分

（3）500以上积分，积分奖励价格3元1积分

经销商权限：（1）积分结算奖励（经销商领取）（2）直接分享回收卡奖励（经销商领取）

注：积分奖励**当天领取，次日清零，无法领取；领取积分奖励需当天拆袋一次，是否拆中商品都可以
。

l  分享好友未拆中商品：

普通用户分享好友无法获得广告奖励；

V1用户分享好友可获得2%广告奖励；

V2用户分享好友可获得4%广告奖励；

V3用户分享好友可获得6%广告奖励；

区域代理分享好友可获得1.5%广告奖励。

晋升机制：

V1：直接分享3个有效用户+团队30个有效用户



V2：直接分享30个有效用户+团队300个有效用户

V3：直接分享100个有效用户+团队1000个有效用户

区域代理：单独申请，一个区域只授权一位代理

预售递增+熔断机制：

预售概率：

假设平台预售10000个福袋：

l  普通款概率9％ (10000个福袋出900件普通款商品)

l  稀有款概率90％ (10000个福袋出9000件其他款商品)

l  空盒概率1%(剩下100个福袋没拆中商品退款）

熔断机制说明：

l  未熔断举例：第98期平台出900件普通款商品全部被用户拆出第99期预售数量递增2%。

l  已熔断举例：第98期平台出900件普通款商品只被用户拆出800件，剩下100件普通款商品无人符合拆
出（都拆中3件普通款商品则不会再中）。这100件普通款商品系统随机拆出，当有用户普通款商品中奖
超过3件则触发系统熔断机制，触发熔断→推到重生→消除泡沫→下期第1期开始预售。

以上就是店夫子能够在众多盲盒平台中脱颖而出的原因。

都说一个平台是否能够长久运营取决于起领航作用的商业模式，像店夫子这样的新平台，如果没有拆袋
预售递增+熔断机制，是否能运营都是个大问题。

08年爆火的淘宝能够运营至今，16年的拼多多能够越做越强，这都是因为他们选择了能够推动平台发展
的商业模式，要想在23年创建下一个“淘宝”，选择预售递增+熔断机制就是*快的途径。

小编从事电商行业多年，玩过许多模式，也为许多老板提供过专业性的建议。以小编这么多年的经验来
看，拆袋预售递增+熔断机制逻辑非常严谨，无需担心模式逻辑崩坏，要想在这两年狠狠赚一笔，选择
这一模式准没错。小编手里刚好有些可靠的咨询渠道与合作平台，感兴趣的老板不要错过哦！
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